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Das neue Gesicht des

Nach einem Besucherrekord im Sommer 2013 mit 66,5 Mio.
Nachtigungen und einer durchwachsenen Wintersaison bli-
cken Osterreichs Touristiker vorsichtig optimistisch auf die
diesjahrige alpine Sommersaison. Die Vorzeichen stehen
jedenfalls nicht schlechter als im Vorjahr um diese Zeit — im
Gegenteil, Mai und Juni brachten bereits ein leichtes Plus und
die Angebotsvielfalt sowie die Erlebnisqualitat sind abermals
angestiegen. Die Gruppe der ,Besten Osterreichischen Som-
mer-Bergbahnen” verzeichnete einen Zuwachs von 6 Mitglie-
dern auf den historischen Hochststand von 47 Seilbahnunter-
nehmen, die infolge der strengen Zertifizierung ein Qualitats-
versprechen an den Gast angeben. Abgesehen von dieser
Speerspitze bei den Erlebnis-Attraktionen zieht auch der Rest
der rot-weil-roten Seilbahnwirtschaft nach: bereits 205 der
254 Bergbahngesellschaften sind mit zumindest einer Auf-
stiegshilfe in Betrieb. Wobei auch hier im Regelfall mehr da-
hinter steckt als nur die bloRe Transportleistung. Wer schon
keine komplette Erlebniswelt & la Hexenwasser oder Triassic
Park etc. bieten kann, hat wenigstens einen Themenweg oder
eine Aussichtsplattform bzw. Greifvogelwarte oder Mountain-
cart-Abfahrt als Lockmittel. Einfach nur rauffahren wegen des
schonen Panoramas und auf engen Steigen hintereinander ir-
gendwie die kurze Distanz zum Gipfelkreuz hinter sich brin-
gen, das war gestern. Wenn man schon Geld ausgibt fir die
Seilbahnfahrt — was bei einer mehrképfigen Familie nicht ge-
rade als , Trinkgeld” ausfallt — dann sollte bitteschon auch eine
Erlebnis-Attraktion inbegriffen sein.

Nach dem Erlebnishunger

kommt das Urspriingliche

Ist dieser Erlebnis-Hunger einmal gestillt, dann haben auch
andere emotionale Befindlichkeiten eine Chance. Etwa der
reine Naturgenuss ohne Ablenkung irgendeiner Art, das stille
und befreiende Schauen in die umliegende Gipfelwelt oder
die korperliche und geistige Stimulation der Bewegung an fri-
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Dr. Markus Kalchgruber

Bergsommers

scher, wiirziger Hohenluft. Wie gesagt, sind das die Sehnstch-
te der ,fortgeschritteneren” Bergsommer-Gaste. Fir die Zu-
wachse bei den Transportfrequenzen und somit einen anhal-
tenden Bergsommer-Boom bei den Seilbahnen sorgen aller-
dings die Einsteiger und Gelegenheits-Ausfligler. Und dank-
bar sind nattirlich die Wochengaste, welche wie o. a. die vielen
Millionen Néachtigungen produzieren, flr die immer bunter
werdende Palette an Unterhaltungsmaoglichkeiten. Aufgrund
des verstaubten, langweiligen Images wollten Kinder und Ju-
gendliche namlich ihren Eltern kaum mehr in den Bergurlaub
folgen —wodurch viel Potenzial wegfillt. Jetzt ist auf mehreren
Ebenen ein Imagewandel im Gang: Alpinurlaub ist interes-
sant, unterhaltsam, stressfrei, anregend und gesundheitsfor-
dernd - fallweise sogar sinnstiftend. Folglich sind hier alle gut
aufgehoben, die entweder Action oder Erholung vom immer
erbarmungsloseren Hamsterrad des Arbeitslebens oder kor-
perliche Fitness wollen.

Die Klammer ist das gute alte Wandern

Die Ubergidnge zwischen den einzelnen Zielgruppen sind
durchaus flieRend. Die Klammer zwischen allen Strémungen
ist jedoch das gute alte Wandern, welchem man seit einigen
Jahren eine Renaissance nachsagt. Es gilt nicht mehr als ver-
staubt, leichte Bewegung an der frischen Luft in der Natur zu
genieRen und die Seele baumeln lassen. Wanderkarten sind
heute die neuen Verzeichnisse der Sehnsucht — oder, als Tribut
an den Zeitgeist, auch touristische Apps am Smartphone. Und
schlieRlich haben die Touristiker den Wanderer langst auch als
Wirtschaftsfaktor entdeckt. Eingeleitet hat die Wende aber die
Entscheidung zur Bildung der Angebotsgruppe , Beste Som-
mer-Bahnen” vor 14 Jahren. Damals bekam die Qualitat im
alpinen  Sommertourismus eine Lobby und wurde
erfahrbar. Nota bene: Alle heutigen ,Booms” kénnten ohne
diese strategische Meisterleistung von damals nicht erfolg-
reich bedient werden oder wiirden gar nicht existieren!
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Patrick Edelmayr/Roland Dessovic,
GF elements

Die Geschdiftsfiihrer von elements
Patrick Edelmayr und Roland
Dessovic relissieren u. a. seit liber
10 Jahren in der Bergbahnbran-
che mit E-Commerce.

Der moderne Gast will die
Vorteile von E-Commerce nutzen

Fotos: elements (3)

Es gibt unwidersprochen in allen Branchen einen Trend zum E-Commerce, auch im Winter-

sport-Tourismus. Die Hardware, um dies umzusetzen, ware eigentlich schon langer verflig-

bar. Bergbahnen und TVBs haben sich jedoch vielleicht nicht sehr intensiv darum gekimmert

und das Spielfeld ein wenig anderen Uberlassen. Jetzt haben viele das Ziel, den Direkt-Ver-

trieb der Produkte (Tickets, Rent, Unterkunft) selbst steuern zu konnen. Die Firma elements

aus Salzburg agiert hier erfolgreich als technischer Dienstleister fir die Bergbahnen bei der

Umsetzung im Internet. Der MM sprach mit den beiden GF Patrick Edelmayr und Roland

Dessovic uber Erfolgsfaktoren und gangige Irrtimer.

MM: , Seit wann und woran erkennt Ihr einen Trend
zum Direktvertrieb bei Lifttickets und Ski-Rent? Wie
léisst er sich begriinden?”

Edelmayr: ,,Das Thema Direktvertrieb ist generell
seit Jahren in Osterreich in vielen Branchen zentral ge-
worden. Man hat gesehen, dass alle Mittler, die zwi-
schen dem Produkt und dem Konsumenten angesie-
delt sind, sukzessive an Substanz verlieren. Es begann
in der Reisebranche, dass die Reisebliros an Relevanz
einblflten, zieht sich heute durch bis zu den touristi-
schen Leistungen wie Skiticketing und Rent. Die Kon-
sumenten wiinschen den kiirzesten Weg. Ein TVB hat
sich friiher als Informationsdienstleister und nicht un-
bedingt als Verkaufsstelle gesehen. Mittlerweile ist es
jedoch so, dass der Konsument infolge des Internets
andere Anforderungen stellt und nicht nur Informa-
tionen konsumieren, sondern auch tatsachlich Pro-
dukte bzw. Dienstleistungen kaufen will.”

Dessovic: ,Die Bergbahnen wollen nicht mehr, dass
irgendwelche der unzahligen Portale beim Verkauf
mitschneiden. Sie haben ja dank Skidata selbst die In-
frastruktur dafiir und wir fungieren sozusagen als ihre
Schnittstelle ins Internet, um das E-Commerce tech-
nisch abwickeln zu kénnen. Wir bringen quasi die Kas-
sen ins Internet — und das konkret seit 12 Jahren. Es
ware naturlich schon langer méglich gewesen, jedoch
ist es wichtig, sich als Bergbahn hier seine eigene Busi-
ness-Intelligenz aufzubauen. Also sich zu Gberlegen,
wie der Marketingmix ausschauen soll und was man
alles dafiir tun muss, um das ganze Thema E-Com-
merce zu unterstiitzen. Denn es funktioniert sicher
nicht so, dass man einen Shop online stellt und dann
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wird automatisch Umsatz generiert. Man muss sich
Uber die jeweiligen Produkte Gedanken machen
sowie Uber das Pricing. Im Prinzip gibt es nur zwei Fak-
toren, warum der Kunde kauft: erstens Convenience —
das Anstellen an der Liftkasse entfallt, und alles ist im
Vorfeld bezahlt. Im Urlaub selbst hat sich dann die
Liquiditat wieder erholt. Zweitens der Preis: Saisonkar-
ten konnen z. B. im Vorverkauf betrachtlich glinstiger
erworben werden (Friihbucher-Bonus), ohne dass
man personlich vor Ort erscheinen muss.”

MM: , Wird Eurer Meinung nach dieser Trend bereits
von der Branche ,richtig’ bedient?”

Dessovic: ,Einige Bergbahnen wie z.B. der Verbund
Ski amadé waren auf diesem Gebiet sicher Vorreiter
und haben Aufbauarbeit geleistet. Inzwischen haben
auch viele Tourismusverbande erkannt, dass es wich-
tig ist, im Direktvertrieb starke Produkte zu haben fir
den Gast — wobei natiirlich in Osterreich auch ein Ski-
ticket dazugehort — um Portalen wie booking.com die
Stirn bieten zu kénnen. Denn ein Zimmer mit Best-
preisgarantie plus Skiticket und Skikurs dazu konnen
solche Portale nie bieten. Es gehen aber jetzt auch ver-
mehrt die Touristiker zu den Bergbahnen hin und for-
dern sie auf, sich ins E-Commerce einzuklinken.
Grundsatzlich sind mehrere Stromungen und unter-
schiedliche Professionalitatsgrade in der Branche fest-
zustellen. Nicht jeder kann und will ein Vorreiter sein.
Von State of the Art ist noch langst keine Rede.”
Edelmayr: ,Eine in diesem Zusammenhang wichtige
Taktik ist das Yield-Management (dynamische Preis-
gestaltung abhangig von Kapazitatsverfiigbarkeiten).
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Die Innovationsfihrer experimentieren bereits viel
damit: wer das Ticket friher kauft, hat zwar das
Wetterrisiko aber dafiir einen Preisvorteil. Oder man
kauft Last Minute oder auch Premium-Line, um eine
eigene schnellere Zutritts-Schiene (wie oft bei Vergnu-
gungsparks praktiziert) beanspruchen zu konnen.
Auch hierfur sind alle technischen Voraussetzungen
bereits vorhanden. Wir sind Verfechter, dass man alle
Daten zusammenfuhrt (Bewegungsdaten, Kaufdaten,
Wetter, Auslastung) und damit tolle Angebote kreiert.
Allerdings sind hier auch teilweise noch Beriihrungs-
angste feststellbar.”

MM: , Welche Erkenntnisse konntet Ihr aus Eurer Ar-
beit gewinnen? Was funktioniert, was nicht? Worauf
muss man achten?”

Dessovic: ,Die Entscheidung, welche Produkte man
online verkauft, wird oft von einem Controller oder
Tarifbeauftragten der Bergbahnen getroffen, welcher
aber nicht unbedingt die Nahe zum Marketing bzw.
E-Commerce hat. Dadurch ergibt sich hierimmer wie-
der eine Kluft. Man muss einfach wissen: Was ist im
Web maoglich, was kann ich wie verkaufen. Jene, die
das wissen, dirfen oft nicht die Entscheidungen tref-
fen. Die anderen sehen oft das Risiko fuir Missbrauch
(ein Erwachsener kommt mit Kinderkarte etc.) im Vor-
dergrund. Naturlich ist ein gewisser Mut erforderlich,
um mit diesem Tool rauszugehen.

Aber es gibt ja auch Erfolgsbeispiele, die sich zur
Nachahmung empfehlen. Wir haben einige Vorreiter
unter unseren Kunden, die tber 10 Jahre lang Erfah-
rungen gesammelt haben, was funktioniert und was

Anwendung Skiticketshop

nicht. Da musste man sich mit Fragen konfrontieren:
Wie ist das z. B. mit der Fotopflicht beim Ticketkauf?
Die gewonnenen Erkenntnisse kommen jetzt natur-
lich allen Neueinsteigern zugute.

Was noch wichtig ist: Man muss immer das Gesamt-
paket sehen. Es genligt fiir den Betreiber nicht, nur
das Softwarepaket einzusetzen, sondern der Anwen-
der muss auch dahinter stehen und dieses Tool in den
ganzen Marketingmix minteinbeziehen. Es beginnt
schon damit, dass man den Gasten erklart, warum sie
auf die Webseite gehen sollen, welche Vorteile sie ha-
ben und was sie dort tun kénnen. Das funktioniert
meist nur dann, wenn wir als Agentur den Kunden be-
treuen.”

Edelmayr: ,Der springende Punkt ist, dass man im
Internet Erfahrungen sammeln muss. Nicht jeder Ver-
such wird mit Erfolg gekront sein. Wenn man aller-
dings nichts versucht und nur abwartet, bleibt man
immer am Stand stehen. Und pl6tzlich wird das Ange-
bot dann vom Konsumenten gefordert, wodurch
man als Unternehmen stark unter Druck gerat. Man
wird sicher mit einem gewissen Prozentsatz an MissR-
brauch rechnen mussen (so wie tberall) und gewisse
Kontrollinstrumente aufbauen wie Kontrollore vor Ort
oder Anti Fraud Management bei Kreditkartenzahlun-
gen etc. Die Frage ist, in welchem Prozentverhaltnis
der Missbrauch zum Gesamtumsatz steht bzw. wieviel
Umsatz sonst ohne E-Commerce verloren ginge. Ob
ein Betreiber mehr die Chance oder mehr das Risiko
sieht, hangt schlieRlich von den handelnden Perso-
nen ab.”
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MM: , Welchen Beitrag hat die Fa. Elements bisher ge-
leistet, diesen Prozess auf Schiene zu bringen? Wie
sieht Eure Erfolgsgeschichte mit den Seilbahnunter-
nehmen aus?”

Dessovic: ,Wir haben sehr eng mit einigen Kunden
zusammengearbeitet, uns mit dem Bergbahn Know-
how auseinandergesetzt und schlielRlich neue Online-
Produkte wie z.B. Gutscheine oder spezielle Tickety-
pen geschaffen und deren Conversion-Optimierung
vorangetrieben. Fir den Kunden war der Ticket- als
auch der Rent-Bereich jeweils ein komplett neuer
Work-Flow, den er grundsatzlich lernen musste. Das
hat von uns durchaus eine Art Coaching erfordert. Ski
amadé und Intersport Rent waren unsere ,,Pionierkun-
den”, bei denen wir uns vor 12 Jahren die Fachmaterie
vom Skiticketing bzw. Skiverleih angeeignet haben.
Das Ganze haben wir in enger Zusammenarbeit mit
Skidata auf Schiene gebracht. Nach wie vor ist es so,
dass wir nicht die Software fir Skiticket-Shops verkau-
fen, sondern als Full-Service Agentur die Kunden be-
dienen. Der Vertrieb lauft weiterhin tber die Firma Ski-
data, die uns dann mit der Implementierung beim
Kunden beauftragt — inzwischen bis nach Polen und
Japan.”

vas B o8

Online-Ticketing und mobiles Ticketing entlasten den Gast
beim Urlaubsantritt u. a. durch Direct-to-Acess.

MM: , Worauf seid Ihr besonders stolz?”

Edelmayr: ,Ich bin besonders stolz darauf, dass wir
daflr sorgen, dass die Wertschopfung da bleibt, wo
sie hingehort. D. h. der Direktvertrieb liegt uns wirk-
lich am Herzen. Wir wissen, dass wir mit den beste-
henden Tourismusverbanden und Bergbahnen un-
glaubliches Potenzial in punkto Verkauf haben — man
spricht hier von 600 000 bis 1 Mio. User im Monat, die
sich grundsatzlich auf eine Webseite einklicken und
somit potenzielle Besucher sind! Wenn es uns dann
gelingt, einen gewissen Prozentsatz zum Online-Kauf
zu bringen, dann konnte man eigentlich die ganze
Destination damit flllen (1% waren bereits 10000
Leute!) In diese Richtung wird sich der gesamte Tou-
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rismus entwickeln und dafir wollen wir die richtige In-
frastruktur zur Verfiigung stellen.”

MM: , Welches Feedback kommt von den Kunden?
Konnten Steigerungsraten erzielt werden? Imagege-
winn?”

Dessovic: ,Kurz gesagt: Wer dahintersteht, ist auch
happy damit, wenn er die richtigen Produkte verkauft.
Saisonkarten und Gutscheine z.B. funktionieren be-
sonders gutim Verkauf. Wir haben gesehen, dass auch
hohe siebenstellige Umsatze mit Online-Ticketverkauf
erzielt werden kdnnen, aber manch einer erzielt nur
einen vierstelligen Umsatz. Einige erkennen auch,
dass die Verkaufsmitarbeiter entlastet werden. Aber
nur zu sagen, alle anderen haben es schon, machen
wir es eben auch —und damit ist es abgehakt — flihrt si-
cher nicht zum Ziel. Es steht und féllt alles mit der da-
mit verbundenen Marketing-Intelligenz. Imagege-
winn stellt sich dann ein, wenn der Betreiber auch
Uber sein Online-Angebot spricht. ,Direct to Axess”
beim Lift ist ein geniales Konzept fir Komfort und
Zeitgewinn, wo der Zutritt mobil auf einen Datentra-
ger aufgebucht wird — aber der Gast muss es wissen!”

MM: , Ihr seid offizieller Skidata- und Feratel-Partner.
Was bedeutet das fiir Eure Kunden konkret?”
Dessovic: ,Das bedeutet, dass wir versuchen, mog-
lichst alle Buchungssysteme zusammenzufiihren und
somit Synergien zu schaffen. Mit dem Feratel Desk-
line-System im Hintergrund wickeln wir komplett die
Zimmerbuchung ab und erweitern sie mit dem Skiti-
cket-Shop um die Mdoglichkeit, gleich das Skiticket da-
zu in einem Shopping-Prozess zu buchen. Der Idealfall
ware, dass der Gast diese Leistung konsumieren kann,
egal ob er auf der TVB- der Hotel- oder der Bergbahn-
Homepage einsteigt. Am weitesten fortgeschritten ist
hier der Prozess bei den Tourismusverbanden, die ja
solche Produkte am dringendsten brauchen, um im
Vergleich zu Buchungsplattformen einzigartig zu sein.
Irgendwann wird der TVB als perfektes Reisebiiro fun-
gieren und es wird und soll den Gasten Spal® machen,
dort zu kaufen.”

MM: ,Soll das Warenkorbsystem auch noch fiir Zu-
satzleistungen ausgebaut werden?”

Edelmayr: ,Naturlich sind hier Rent und das Ange-
bot der Skischulen ein Riesenthema. Zuerst sollte man
jedoch mit den derzeitigen Moglichkeiten schauen,
wie der Bedarf beim Kunden ist, ehe man in weitere
groBe Investitionen bei der Softwareentwicklung
geht. Wir gehen solche neue Produkte wie Skikurs
jetzt einmal eher mit Voucher-Systemen oder einfa-
chen Interfaces an und beobachten, ob sich eine Au-
tomatisierung aufgrund der Frequenz lohnen wiirde.
Im Bereich Rent existiert naturlich schon eine Spezial-
software, die vom Konsumenten aber etliche Informa-
tionen verlangt (Fahrkonnen, Schuhgrofle, Produkt-
vorlieben etc.), so dass die Conversion mihselig wird.
Der Bestellvorgang muss — ausgehend vom Initialpro-
dukt Zimmerbuchung - so einfach bleiben wie z.B.



bei Amazon und darf den Gast nicht Giberfordern. Die
einfachsten Produkte, die am meisten gekauft wer-
den, werden wir zum Shop noch dazunehmen. Es
wird ein Customer Care Center geben, wo der Gast
nach dem Kaufprozess seinen Einkauf noch spezifizie-
ren kann. Hier kann man dann optional weitere Daten
angeben. Das Ganze ist immer eine Gratwanderung
zwischen moglichst guter Datenqualitat und Zumut-
barkeit gegentiber dem buchungswilligen Gast.”

MM: , Bleibt der Wintertourismus mittelfristig nur zu-
kunftstauglich, wenn zusétzlich zur Komfortsteige-
rung bei den Aufstiegsanlagen auch der Komfort beim
Urlaubsantritt des Gastes wesentlich gesteigert wird?”
Edelmayr: ,Es stimmt, dass man beim Thema
E-Commerce sehr viel unternehmen oder unterlassen
kann in punkto Zukunftstauglichkeit. Auch in der Le-
bensmittelbranche hat sich bis vor kurzem niemand
gedacht, dass man sich mit dieser Materie einmal aus-
einandersetzen muss. Es kommt tatsachlich keine
Branche daran vorbei. Wer hier schnell ist, hat (noch)
die Nase vorne. Bergbahnen sollten sich nicht ur auf
dem Feld der technischen Innovationsfiihrerschaft
matchen, sondern sich auch schon um das ,, Vorfeld”
der Urlaubs- bzw. Buchungsentscheidung kiimmern.
Wenn man Inovationsfiihrerschaft anstrebt,sollte da
nirgends ein Bruch feststellbar sein.”

Dessovic: ,Es gibt im Gesamtmix noch viele Méglich-
keiten der Komfortsteigerung fiir den Gast. Man kann
z.B. am Parkplatz, wo sich hunderte Leute anstellen,
nicht nur einen Automaten platzieren, sondern auch
einen groffen QR-Code zum Buchen auf das Handy.
Oder auf dem Flyer mit den Skiticketpreisen, der in den
meisten Hotels aufliegt, lasst sich dies genauso kom-
munizieren bzw. anwenden. Uberall, wo ein Beriih-
rungspunkt mit dem Gast vorhanden ist, lasst sich et-
was optimieren beim Komfort, der Freude und der Be-
geisterung. Und darauf wird es in Zukunft verstarkt an-
kommen. Man darf sich nicht mehr darauf verlassen,
dass es immer so weiter funktionieren wird wie eh und
je, denn die Gaste kommen ohnehin. ,Leiden” wird bei
den nachwachsenden Generationen immer unattrakti-
ver, hier schichtet sich das Publikum sukzessive um und
wird E-Commerce bald als normal voraussetzen.”

ANWENDER-KOMMENTAR:

DR. CHRISTOPH EISINGER, ’
MANAGING DIRECTOR SKI AMADE

Dr. Christoph
Eisinger, Mana-
ging Director von
Ski amadé, hat
als Pionier mit
elements und Ski-
data zusammen
einen Webshop
mit erweiterter
Kontrollsystematik
entwickelt.

,Der Online-Skipassverkauf nimmt in unserer Vertriebsstrategie
eine wichtige Funktion ein. Deshalb haben wir schon vor mehr
als zehn Jahren mit Elements und Skidata einen Webshop mit
erweiterter Kontrollsystematik entwickelt. Als Zielsetzung geht
es uns vor allem darum, den Vertrieb unserer Produkte selbst zu
steuern zu konnen und nicht anderen Uberlassen zu miissen.
Gerade im Anbetracht des zunehmenden E-Commerce Booms
im Tourismus, mit fast monatlich neu erscheinenden Online-
Vertriebsplattformen ist es wesentlich, ein eigenes effizientes
Verkaufs-Tool fiir die Marktbearbeitung an der Hand zu haben.
Die Verkaufszahlen unseres Online-Skipassverkaufs entwickeln
sich dynamisch. Gerade im Uberregionalen Vertrieb der Saison-
kartenprodukte nimmt der Online-Verkauf bereits eine domi-
nierende Rolle ein. Fir die Zukunft sehen wir groRes Potenzial
im Bereich des Dynamic Packaging, d.h. der flexiblen Kombi-
nation und Online-Buchung von Leistungen wie Unterkunft,
Skipass, Skiverleih und weiteren Produkten in einem One-Stop-
Shop. Aber auch im Online-Vertrieb von fix angelegten Ski-Pa-
ckages ist unser Online-Vertriebs Tool essentiell. Ein weiterer
Wachstumsbereich stellt sicherlich das Mobile Ticketing dar,
insbesondere fiir den Bereich der Tages und Kurzzeitkarten.
Dazu haben wir mit Elements im Vorjahr ein user- freundliches
Tool entwickelt und erwarten uns fiir die ndchsten Saisonen ei-
ne ahnlich dynamische Entwicklung wie beim Webshop.”

Planung. Konzept.

Fun Construction - Wir sind Spezialisten fiir Klettersteigbau,
Niederseilgartenbau, Waldseilgartenbau mit Sitz in Fieber-
brunn, Kitzblihel. Unser Service geht von der Beratung,
Planung, Konzeption der Anlagen bis hin zur kompletten
Bauausfihrung.

Klettersteig- und
Niederseilgartenbau

www.fun-construction.at
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Matthias Imdorf, Erlebnisplan, Gber ein Projekt in Serfaus-Fiss-Ladis

Storytelling: Der Treibstoft fur
touristische Innovationen

In Serfaus-Fiss-Ladis er6ffnet im Sommer 2015 die groRte thematisierte Sommerattraktion in der Geschich-
te der Destination ihre Tore. Die Schweizer Kreativ-Agentur Erlebnisplan GmbH entwickelt und plant in
Zusammenarbeit mit den Betreibern und Conos Tourismus Consulting Wien die gesamten Erlebnisattrak-

tionen des neuen Speichersees auf Hog.

- N

- .

Ein Alptrieb der spritzigeren Art auf der Alp Hog in der Destination
Serfaus-Fiss-Ladis wird Teil der neuen Thematisierung sein.

Wasser zu Schnee und
Schnee zu Wasser

,Die Transformation eines Aggregatzu-
standes stellt im alpinen Tourismus ein
alchemistisches Schlisselereignis dar.
Auf der Alp Hog in Serfaus-Fiss-Ladis
werden um dieses Phdanomen gerade
neue Legenden geschrieben”, verrit
Matthias Imdorf von der Erlebnisplan
GmbH Luzern.

,In der heute marktfihrenden Tiroler
Familiendestination geht die quantitati-
ve Angebots-Entwicklung mit einem zu-
nehmend gescharften  Qualitatsbe-
wusstsein einher. Nebst der konsequen-
ten Ausschopfung multisaisonaler Op-
tionen spielt die erzahlerische Verkniip-
fung innerhalb und zwischen den ver-
schiedenen Angebotsbereichen eine
tragende Rolle.”

Konkret entsteht rund um den neuen
Speichersee auf der Alp Hog derzeit ein
zwei Hektar groRer thematisierter Erleb-
nisbereich. Dabei sind der See und die
Pumpstation nicht nur die Plattform fir
eine Vielfalt an lustvollen und spieleri-
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schen Aktivitaten, sie pragen und ge-
stalten die Landschaft und spielen
gleichzeitig die Hauptrolle in einer Ge-
schichte.

Erlebnisstrukturen

vermitteln Destinationswerte
,Genau so wie die historistisch verklar-
ten Grandhotels oder die als urig emp-
fundenen Alphitten ist heute auch die
technische Beschneiung Gegenstand
unserer touristischen Bergkultur. In der
alpinen Zone bilden zudem das land-
schaftliche und kulturelle Umfeld der
Destination einen wesentlichen Aspekt
der Gaste-Attraktion. Die Land- und die
Tourismuswirtschaft stellen dabei regio-
nale und existentielle Motive dar. Das ist
auch der Stoff, aus dem die Geschichte
auf der Hog geschrieben und mittels ei-
ner strategisch angegangenen Erlebnis-
inszenierung bald erlebbar wird”, Im-
dorf weiter.

,Der touristische Erfolg der Destination
Serfaus-Fiss-Ladis griindet auf der Erleb-
nisqualitat und somit auf dem Ange-

botssetting vor Ort. Die Strukturierung
der Eigentiimer- und Betreiberschaften
erweist sich hier als besonders gtinstig
und ist Teil des Erfolgsgeheimnisses. Ge-
nau dieses wird — als Motiv in der Ge-
schichte, welche hier am Berg erzahlt
wird — thematisiert: Aus Bergbauern
wurden innerhalb von zwei Generatio-
nen virtuose Erlebnisanbieter! Der Senn
ist heute ein beherzter Gastwirt. Das ist
die Kernaussage auf der Hog.”

Thema: ,,Neue Aussichten in der Unterwasser-
wirtschaft”.




Thema: , Bergwald aus der Perspektive von geschlagenem Holz".

Geschichtenerzihlen

hat Tradition am Berg
Serfaus-Fiss-Ladis wird mit der Hog-At-
traktion neue Malstdabe in der Sommer-
inszenierung setzen. Nicht nur die enor-
me Dimension der Anlage ist dabei ein
herausragendes Merkmal, allem voran
werden ihre erzahlerische Einbettung
und Schlissigkeit wegweisend sein.

ums-

mittelt werden.

Die Geschichte vom Senn und dem See
dient dabei als Leitfaden der Erlebnisin-
szenierungen. Diese aktuelle und veran-
kerte Geschichte wird sich in den Attrak-
tionen der Anlage widerspiegeln und
beim Gast ein facettenreiches und stim-
miges Erinnerungsbild hinterlassen. Ge-
rade zu der gegenwartig viel beschwo-
renen , Authentizitat” kann eine schlis-

MATTHIAS IMDORF

Als Absolvent eines Studiums
der bildenden Kunst und nach
einer langjahrigen Tatigkeit als
Konzeptentwickler von Muse-
und Besucherattraktio-
nen fokussiert er sich seit 2009
mit der Kreativ-Agentur Erleb-
nisplan GmbH auf Projekte im
touristischen Umfeld entlang
des Alpenkamms (sieche www.
erlebnisplan.com). Er konzi-
pierte zudem und doziert den Fachbereich ,Imagineering
Tourism” der FH Salzburg, wo angehenden Touristikern me-
thodische Grundlagen und Instrumente der Inszenierung ver-

Matthias Imdorf,
Erlebnisplan GmbH

sige Storyline, gepaart mit lustvoller und
lebendiger Erzahlkultur, sehr viel beitra-
gen.

Im folgenden Kasten geben wir die Ge-
schichte wieder als Dokumentation da-
flir, wie eine Destination kreativ mit sei-
ner Entwicklungsgeschichte umgehen
kann.

ALP HOG UND DAS WUNDER VOM SENN UND DEM SEE — EINE MODERNE LEGENDE

Es war einmal in Serfaus Fiss Ladis ... ein tlchtiger, aber
gleichzeitig auch armseliger Senn. Denn in einer Zeit, wo
die Milch nicht mehr von den Kiihen, sondern aus den Ti-
ten des Supermarktes stammte, waren sowohl der Milch-
preis als auch sein bauerlicher Berufsstolz am Boden.
Trotzdem zog unser Senn immer noch unermiidlich Som-
mer flir Sommer mit Vieh und Hof auf die Hog. Seine Tage
waren lange und anstrengend, seine Gedanken an die un-
sichere Zukunft zermurbend. Von seiner Midigkeit und
Abgeschlagenheit erholte sich der Senn gelegentlich bei
einem Nickerchen, wo ihm dann einmal — beim Traumen —
die Liebe Frau aus dem Walde erschien:

»Senn, mach dir nicht solche Sorgen, sondern nimm die-
sen weillen Stein. Der hat ganz besondere Krafte, verwan-
delt Schlechtes in Gutes und macht aus wenig mehr! Er
wird dir Gliick bringen!”

Der Senn rieb sich beim Aufwachen die Augen, wobei er in
seiner Hand einen leuchtend weillen Stein umklammerte.
Ein Zauberstein? Dummes Zeug! Der Senn schworte auf
den gesunden Menschenverstand. Trotzdem steckte er
den Stein in seine Hosentasche und musste immerfort an
seinen Traum denken. Abends, beim Eintreiben des Viehs,
schmiss er den Stein in die Rindertranke und beschloss,
fortan nicht mehr an diesen dummen Traum zu denken.

Ein stattlicher See entstand

Am nachsten Morgen jedoch hatte sich eine riesige Pflitze
rund um die Rindertranke gebildet. Das Vieh stand kno-
cheltief im Wasser. Der Senn machte sich daran, den Ablauf
der Rindertranke zu reinigen. Doch was er auch immer un-
ternahm, das Wasser wurde mehr und tiefer und auf der

Alp bildete sich bald ein stattlicher See. Ein zauberhaft be-
lebtes Wasser war es, dieses Seewasser. Kapriolen, Luft-
spriinge und nie gesehene Spritzer vollfiihrte es. Und im-
mer mehr Gaste wusste es anzuziehen an die Ufer des Sees
auf der Hog. Der Senn hingegen versorgte seine neue
Kundschaft mit seiner Milch und seinem Kase. Er wurde ein
guter Gastwirt und sogar das Vieh fand Gefallen am regen
Betrieb.

Die Feriengaste aber kamen auch im Winter als Skifahrer
nach Serfaus-Fiss-Ladis. So gut gefiel es ihnen, dass es im-
mer mehr wurden. So hatte der Biirgermeister langsam
Angst, dass ihm der Schnee ausgehen konnte. Man steckte
zwar mit Frau Holle in Verhandlungen um groRere Schnee-
anteile, doch waren diese ins Stocken geraten und schon
langer nicht mehr richtig vom Fleck gekommen.

Der Senn knobelte

eine Schnee-Maschine aus

Als der Burgermeister dem Senn seine Sorgen klagte, ging
bei diesem ein Lichtlein auf: Er erinnerte sich an das Frih-
jahr, wo der Schnee unter der Warme langsam schmolz
und sich in Wasser verwandelte und aus weillen Hangen
wieder griine Weiden wurden. Wenn so aus Schnee Wasser
werden kann, dann musste sich gerade aus dem wunder-
baren Hog-Wasser auch wieder Schnee machen lassen!
Bei nachster Gelegenheit machte sich der Senn daran, eine
solche Schnee-Maschine auszuknobeln. Es kostete ihn viele
Tage und Nachte, doch zum Winteranfang stand sie da
und brachte eine Menge Schnee Uber Serfaus-Fiss -Ladis.
Und der Biirgermeister und die Gaste wussten es dem Senn
grofziigig zu verdanken.

4/2014 MOUNTAINMANAGER
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Nun 47 ,Beste Osterreichische Sommer-Bergbahnen”

6 weitere Zertifizierungen
unterstreichen den Boom

Mit nunmehr 47 Bergbahnen, 6 davon neu 2014 zertifiziert, setzen Immer mehr Osterreichische

Seilbahnunternehmen auf beste Sommer-Erlebnisqualitat. Die Qualitatsauszeichnung , Beste
Osterreichische Sommer-Bergbahn” diirfen ab sofort auch die BB Goldeck (K), Hochkénig (Sb),
Nauders (T), Riesneralm (St), Steinplatte (Sb) und die Kristbergbahn (Vb) tragen.
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Die spektakuldre Aussichtsplattform der Erlebniswelt , Triassic Park”
der Bergbahnen Steinplatte in Tirol ist eine der 6 neuen Berg-Erlebnis-
Attraktionen der nun insgesamt 47 ,,Besten Osterreichischen Sommer-
Bergbahnen”.

12

Herausragende Erlebnis-Attraktionen sorgen augen-
scheinlich fur einen anhaltenden Bergsommer-Boom
in der Osterreichischen Seilbahnwirtschaft. Dement-
sprechend positiv fallt das Statement von Franz Horl,
Obmann des Fachverbandes der Osterreichischen
Seilbahnen, aus:

,Es freut uns sehr, dass immer mehr Seilobahnunter-
nehmen im Sommer tberaus erfolgreich sind und die
Erlebnis-Angebote unserer Bergbahnen als stabile,
tragende Saule des Osterreichischen Sommertouris-
mus noch bedeutender werden. 205 der 254 heimi-
schen Seilbahnen sind auch im Sommer in Betrieb. 47
davon - so viele wie noch nie —sind als ,Beste Osterrei-
chische Sommer-Bergbahnen’ zertifiziert.”

Wenn schon Sommer-Betrieb,

dann mit Top-Qualitat

Was die ,Neuen” dazu bewogen hat, die strenge
Qualitatsprifung ihrer Erlebnis-Angebote Uber sich
ergehen zu lassen, mogen einige Kommentare der
Verantwortlichen erlautern.

MOUNTAINMANAGER 4/2014

Ebenfalls ein Neuzugang: Die Erlebniswelt ,, Goldwasser” der Bergbah-
nen Nauders in Tirol, die viele Geheimnisse der Goldgewinnung liiftet.

~Wenn schon Sommer-Betrieb, dann mit Top-Quali-
tat und damit ganz klar als Teil der Besten Osterrei-
chischen Sommer-Bergbahnen”, betont Josef Auti-
scher von den Goldeck Bergbahnen. Die regelmafRige
Zertifizierung jeder der 47 Bergbahnen durch externe
Experten garantiert den Gasten beste Qualitat.
Gleichzeitig stellt sie eine standige Weiterentwicklung
des Angebots sicher. , Wir halten die Besten Osterrei-
chischen Sommer-Bergbahnen fiir eine sehr gute
Maglichkeit, am Markt hervorzustechen”, beschreibt
Sebastian Nadeje von den Hochkonig Bergbahnen
den Grund, sich zertifizieren zu lassen. ,,Nachdem wir
vor zwei Jahren die Erlebniswelt Goldwasser geschaf-
fen haben, war die Angebotsqualitat erreicht, mit der
wir als Familien-Bergurlaubsspezialist die Zertifizie-
rung als eine der ,Besten Osterreichischen Sommer-
Bergbahnen’ machen konnten. Nun, als Teil der Verei-
nigung, erhoffen wir uns eine Steigerung des Be-
kanntheitsgrades der Familiendestination Nauders”,
erlautert Karl Folie von den Bergbahnen Nauders.



Das Angebot der 6 Neuen

Sonnenaufgang am Gipfel, dank bequemer Seilbahn-
Bergfahrt und ganz ohne néachtlichen, schweilitrei-
benden Aufstieg, dafiir aber inklusive kostlichem Gip-
fel-Friihstick — so lautet eines der Erlebnis-Verspre-
chen am Goldeck in Karnten.

Mit Einblicken in die Welt von Meeresreptilien, die in
grauer Vorzeit hier heimisch waren, und mit dem spek-
takular-prachtvollen Ausblick von einer glasernen Aus-
sichtsplattform wartet der , Triassic Park” oben auf der
Steinplatte im Dreilandereck Tirol-Salzburg-Bayern auf.
Natur- und Bergerlebnisse in luftiger Hohe, gemiditlich
per Seilbahn, Kabinenbahn oder Sesselbahn erreich-
bar, sind in diesem Sommer besonders angesagt. Gas-

Neu in Serfaus-Fiss-Ladis: der spektakulér-facettenreiche Bikepark bei
der Waldbahn erweitert die vielfdltigen Berg-Erlebnis-Attraktionen der
47 ,Besten Osterreichischen Sommer-Bergbahnen”.

temagneten sind etwa auch der 18 Stationen umfas-
sende Gipfel-BarfuBweg der Riesneralm in der Steier-
mark, der direkt zum Gipfelrestaurant ,Hochsitz”
fihrt, wahrend am Hochkonig Toni’s Almspielplatz
mit Traumblick auf Hochkonig und Dachstein beson-
dere Spielvielfalt fir die Kids ermdglicht.

In Nauders in Tirol dreht sich in der Erlebniswelt
»~Goldwasser” alles um die Geheimnisse der Goldge-
winnung. Am Kristberg im Silbertal im Vorarlberger
Montafon stehen — nomen est omen - am Silberpfad
funkelndes Silber und die facettenreiche Bergbauge-
schichte der Region im Mittelpunkt.

Innvoationen auch

bei der Stammgruppe

Auch die bereits bestehenden Sommer-Bergbahnen
tragen wieder mit zahlreichen Neuigkeiten zur Auf-
wertung des alpinen Bergsommers bei. Als bedeu-
tendste waren zu nennen:

> Mitten ins ewige Eis des Stubaier Gletschers in Tirol
fuhrt die neue Eisgrotte, die zu Sommerbeginn eroff-
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net wird. Faszinierende Einblicke in die Welt von
Schnee und Eis werden so moglich und bunte Farb-
spiele erwecken den Gletscher zum Leben. Auf einem
Rundgang werden Gletscherphanomene - etwa Mo-
ranen, Schliffe und einzelne Eisschichten sowie ver-
schiedenste Einschlisse — sichtbar.

> Die Berge beiderseits von Wagrain im Salzburger
Land — der Grafenberg und das Grieenkareck — sind
seit Herbst 2013 durch eine neue Mega-Seilbahn, den
,,G-Link”, verbunden. Die riesigen Kabinen, die je 130
Personen Platz bieten, schweben rund 200 m Ulber
dem Talboden von einem Berg zum anderen — ein Er-
lebnis, das nun auch im Sommer maoglich ist.

Der Dolce Vita-Erlebnisweg am Nassfeld in den Karnischen Alpen
verbindet nun Osterreich und Italien.

» Die Gerlitzen Alpe im Zentrum Kérntens gilt als per-
fekter Aussichtsberg mit Blick tiber halb Kérnten, die
groflen Karntner Seen und die beeindruckenden
Bergwelten im Stiden an der Grenze zu ltalien und
Slowenien. Nur logisch, dass hier auf 1 900 m eine sty-
lische Aussichtsplattform noch bessere Schauerlebnis-
se ermoglicht.

> Serfaus-Fiss-Ladis gilt als Region mit gewaltiger An-
gebotsvielfalt fir Familien ebenso wie flr Sportlich-
Aktive. Nun setzen die Tiroler noch eines drauf und er-
offnen als neueste Attraktion bei der Waldbahn zwi-
schen Fiss und Serfaus einen weitlaufigen Bikepark,
der fir Bike-Freaks, Einsteiger und Kids alle Stiickerl
spielt. Die Schwierigkeitsstufen sind analog der Pis-
tenfarben blau, rot und schwarz markiert.

» Das Nassfeld in Karnten liegt direkt an der Grenze
zu ltalien. Hier in der imposant-alpinen Landschaft der
Karnischen Alpen wird mit dem Dolce-Vita-Erlebnis-
weg ein gemiitlich-abwechslungsreicher Trail ge-
schaffen, der Osterreich und ltalien verbindet.

4/2014 MOUNTAINMANAGER
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Vorarlbergs erster Bikepark entsteht

Mountainbiken gehort zu den popularsten Sportarten in den Alpen. Was vor 10 Jahren noch
zaghaft begann, boomt mehr denn je: Bikeparks. Nun entsteht auch in Vorarlberg erstmals ein
solcher Downhill-Park und zwar am Burserberg im Brandnertal. Die Bergbahnen erwarten sich

dadurch eine bessere Auslastung der Lifte, der TVB mehr Nachtigungen.

14

Das Brandnertal liegt im duRersten Westen Oster-
reichs und es wird auf den Mountainbike-Boom in
den Alpen reagieren: Hier entsteht um ca. 450000
Euro Vorarlbergs erster Bikepark. ,2013 hat der alpine
Sommertourismus einen Meilenstein erreicht: erst-
mals haben einzelne Bergbahnen mehr Mountain-
biker als Wanderer transportiert! Unterstiitzt wird der
aktuelle Boom durch die neu entstandene Vielfalt von
Bikes, welche fiir ganz unterschiedliche Zwecke ge-
nutzt werden. Abwarts orientierte Mountainbiker
nennt man heute Freerider”, erklart Michael Marte,
GF vom Betreiber Mountain Movement GmbH aus
Rankweil.

Der ,Bikepark Brandnertal” bietet kiinftig Anfangern,
Fortgeschrittenen, getibten Bikern aller Altersklassen
und auch der ganzen Familie die Mdglichkeit, den
Mountainbikesport und unterschiedliche Funsport-
arten in allen Facetten auszuliben oder kennen zu ler-
nen. In den kommenden 3 Jahren sollen hier mindes-
tens 20000 Biker aus ganz Europa bewegt werden,
zusatzlich erhofft man sich 25000 Funsport-Begeis-
terte und 15000 Zuschauer und Wanderer.

IM

Streckenangebot fiir alle Konnerstufen
Moderne Bikeparks bieten ein Outdoor-Erlebnis fir Je-
dermann und zeichnen sich durch ein Streckennetz
mit unterschiedlichen Schwierigkeitsgraden aus.
Dementsprechend bietet auch der Bikepark Brand-
nertal eine Vielfalt:
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Im neuen Bikepark
Brandnertal werden
u.a. zahlreiche
Northshore-Elemente
und Anliegerkurven ftir
Abfahrtsspall sorgen.

Auf den Freeridestrecken
mit einer Extraportion

, Flow” kommen Anfdn-

ger und Fortgeschrittene
auf ihre Kosten.

» Freeridestrecken und Northshores (leicht bis mittel):
Diese 4 Strecken mit leichtem bis mittleren Schwierig-
keitsgrad garantieren Abfahrtsspal} fiir Anfanger und
Fortgeschrittene. Zahlreiche Steilkurven, Spriinge,
Holzelemente, etc. zeichnen diese Routen aus.

» Downhillstrecke (schwer): Diese 2050 m lange
Strecke uber 300 Hohenmeter mit Wettkampfcharak-
ter ist speziell fiir gelibte Biker und Profis gedacht. Ho-
he Spriinge, anspruchsvolle Wurzelpassagen, schwer
Uberwindbare Gelandeabsatze und auch starke Gefal-
le charakterisieren dieses Angebot.

» Funsport: Downhillspald ist auch flr die ganze Fa-
milie zu haben: Mit Mountainkarts oder Monsterrol-
lern geht es liber eine mehr als drei Kilometer lange,



Der Downhillspal3 fiir die ganze Familie: Mountaincarts und
Monsterroller auf der 3 km langen Schotterstralie.

anfangertaugliche Strecke bergab. Ideal um erste Er-
fahrungen zu sammeln oder eine Wandertour rollend
ausklingen zu lassen.

Bikeschule und Bikeshop als Erganzung
Flankierend zum Streckenangebot wird auch eine
Bikeschule entstehen. In der sogenannten ,Gravity
Academy” werden Anfanger- und Fortgeschrittenen-
kurse, Endurotouren in der gesamten Region und
Mountainbike-Camps durch ausgebildete Guides or-
ganisiert und durchgefihrt.

Ganz nach dem Motto: ,,Mountainbike-SpaR fir Je-
dermann”.

Weiters ist an der Talstation des Bikeparks, der Ein-
hornbahn Il, der topmoderne Bikeshop ,Wallride” ge-
plant. Das Angebot wird den Verkauf von Zubehdrar-
tikeln, Ersatzteilen, Schutz- und Bikebekleidung sowie
die Vermietung von Freeride- und Downhillbikes, voll-
gefederten Mountainbikes, Hardtails, E-Bikes und
Monsterrollern sowie Safety-Sets umfassen.

Das Ticketing fir die Bergbahn — Biker ebenso wie
FuRgéanger — erfolgt ebenfalls im Store. Der Shop wird
in Kooperation mit R-Sport betrieben.

Die Er6ffnung der Funsportstrecke mit Mountaincarts
und Monsterrollern ist zeitgleich mit dem Liftbetrieb

we move. you smile.

"
A

die Shaper.

am 19. Juni 2014 geplant. Der Bikepark selbst befin-
det sich derzeit in der Bauphase und wird voraussicht-
lich ab August 2014 in Betrieb gehen.

Meilenstein fiir den Sommertourismus
Der GF der Bergbahnen Brandnertal Markus Comploj
blickt dem heurigen Sommer positiv entgegen: , Der
Bikepark Brandnertal stellt fiir die Bergbahnen einen
weiteren Meilenstein fir die Belebung des Sommer-
tourismus dar. Mit dieser zeitgemafRen Infrastruktur ist
man wiederum Vorreiter in Vorarlberg. Seitens der
Bergbahn erwarten wir uns viele zufriedene Biker aus
nah und fern und einen touristischen Aufwind in unse-
rer Region.

Die GF der Alpenregion Bludenz Tourismus GmbH
Kerstin Biedermann-Smith erganzt: ,Mit dem Bike-
park erzielen wir mediale Aufmerksamkeit, konnen
mehr Nachtigungen generieren und schaffen ein
Highlight-Angebot auch fir die umliegenden Tal-
schaften wie Montafon, Bludenz, Klostertal und Gro-
Res Walsertal. Weiters werden im Bike-Urlaubs-Seg-
ment noch Zuwachse erwartet, weshalb in den nachs-
ten Jahren auch in den Bereich der Single Trails inves-
tiert werden soll.”

sunkidworld.com

sunkidworld.com
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Hocheck Bergbahnen mit RopeRunner noch attraktiver
Olympiasieger
eroffnet Oberaudortfer Flieger

Hannes Rechenauer, Pressesprecher des Verbandes Deutscher Seilbahnen (VDS) und Geschaftsfuh-
render Gesellschafter der Hocheck Bergbahnen und Freizeitanlagen GmbH. in Oberaudorf, hat das
Ganzjahreskonzept seines Erlebnisberges weiter ausgebaut: Der , Oberaudorfer Flieger” — ein 700 m
langer Flying Fox der Marke RopeRunner — wurde am 27. Mai vom deutschen Skisprung-Olympia-
sieger Marinus Kraus offiziell in Betrieb genommen!

,Der Traum vom Fliegen ist so alt wie die Menschheit. Der
familientaugliche ,Oberaudorfer Flieger’ macht ihn nun fur
alle Gaste von 1,20 m bis 2,10 m KoérpergroRe bzw. 30 kg bis
125 kg Gewicht vollig neu erlebbar. Und zwar auf der mo-
dernsten und sichersten Flying-Fox-Anlage der Alpen”, sagt
Rechenauer. Denn der ,Oberaudorfer-Flieger’ von RopeRun-
ner ist weltweit die erste Anlage, welche nach den strengen
Vorschriften der , Vergniigungsgeratenorm/Fliegende Bau-
ten” gebaut und von den Sicherheitsexperten des TUV Siid
abgenommen wurde. Damit kdnnen wir unseren Gasten
den international momentan hochstmaoglichen Sicherheits-
standard anbieten. Nie war es sicherer, den Traum vom Flie-
gen zu erfiillen — fiir eine Familiendestination, wie wir sie
sind, ein ganz wesentliches Kriterium. Deshalb haben wir uns
auch fur den RopeRunner von Tom Liebmann aus Piesendorf
(Salzburg) entschieden und bewusst Mehrkosten in Kauf ge-
nommen. In Summe haben wir ca. eine halbe Million Euro
investiert.” Vorteile wie z.B. die automatische Abflugrege-
lung, die automatische Tal-Bremsvorrichtung mit Fang- und
Einholsystem, die wartungsfreie Wirbelstrombremsen und
eine nahezu lautlose Fahrt rechtfertigen den Preisunter-
schied allemal.

N
{

Larmemissionen kein Problem
In punkto Larmemission mussten die Hocheck Bergbahnen
beim Genehmigungsverfahren umfangreiche Umweltbegleit-

E malnahmen durchfiihren lassen, da die Talstation der Seilrut-

Bl sche direkt im Ortsgebiet vorgesehen war. Wie sich heraus-

B stellte, ist die Larmbelastung durch den RopeRunner fir die

Skisprung Olympiasieger Marinus Kraus absolvierte den Jungfernflug Nachbarn gering — das fallweise Kreischen der Passagiere ist
auf der modernsten und sichersten Fluganlage der Alpen, dem das Lauteste an der Attraktion! Fir Hannes Rechenauer ist bei
., Oberaudorfer Flieger”. der Kaufentscheidung jedenfalls nur das leiseste System am

i
PRI S O TSN | ACTIONPIX

o i
-

Freizeitsport- ActionPix Foto-/ Besucher /
Videostation ActionPix App [

Digitale Mehr Besucher!
Verbreitung Mehr Umsatz!
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Die 700 m lange Strecke verléuft parallel zur 4er Sesselbahn sowie zur
Sommerrodelbahn.

Marinus Kraus und der 1. Biirgermeister von Oberaudorf Hubert
Wildgruber beim Anlegen des Sitzgurtes (r.)

Markt in Frage gekommen — ein anderes ware hier
kaum genehmigt worden. Grundsatzlich schaut die
Behorde in Deutschland bei der Genehmigung von
Flying-Fox Anlagen aufgrund einiger Vorkommnisse
genauer als friher.

Das spektakuldre Abenteuer beginnt an der Mittelsta-
tion der Oberaudorf-Hocheck Bergbahn. Dorthin,
zum sogenannten , Start-Tower”, fahrt man ganz be-
quem mit der komfortablen 4er-Sesselbahn. Auf der
Plattform des ,Start-Towers” geniet man zur Ein-
stimmung einen grandiosen Ausblick tber die impo-
santen Berggipfel. Nach der Sicherheitsunterweisung
legt man den komfortablen Sitzgurt an und begibt
sich zur Abflugrampe. Nach dem Countdown ,fliegt”
man mit rd. 80 km/h nur eingehangt an einem Stahl-
seil auf einer Strecke von rd. 700 Meter Lange in 15 m
Hohe Uber die Bergwiesen direkt ins Tal zum , Ziel-
Tower”. Dort wird man nach 35-40 Sekunden , Flug-
zeit” sanft abgebremst und automatisch auf die Platt-
form des ,Ziel-Towers” gezogen.

Flug vom Bild kostenlos aufs Handy

Das Erlebnis des eigenen ,, Fluges” wird von einem Ka-
merasystem fotografiert, das entsprechende Bild mit
individueller Geschwindigkeitsangabe wird kostenlos
aufs Handy gesendet. Realisiert wird dieser zusatzliche
Actionpix genannte Service von der Firma Selsys Soft-
ware Solutions, der Gast braucht dazu nur ein kosten-
loses App downloaden. Fir den Anlagenbetreiber ist
die App universell einsetzbar und bietet viele Werbe-
und Marketingmoglichkeiten parallel zum Fotover-
sand. Bislang konnte man Erinnerungsfotos bei Out-
door-Attraktionen immer nur kauflich erwerben, die
Hocheck Bergbahnen beschreiten hier jedoch als einer
der ersten Betreiber tberhaupt einen neuen, konsu-
mentenfreundlicheren Weg! Auch der vergleichsweise
glinstige Preis ist auf die Zielgruppe abgestimmt: ein
»Flug” fiir Kinder ab 8 bis 15 Jahren kostet 15,90 €, fir
Erwachsene 19,90 €, wer die Sesselbahn zum Abflug-
platz nutzen mochte, erhalt um 4,— € ein Sonderticket.
Die neue Attraktion erganzt perfekt die bestehende
Sommerrodelbahn mit 360° Kreisel, den Waldseilgar-
ten und den Abenteuerspielplatz samt Tiergehege.

WENN UNSERE AUF-
SEHENERREGENDE
STANDSEILBAHN IM
OCEAN PARK HONG
KONG UNTERWEGS
IST, ERFREUEN SICH

FREYAG

SEILELHN-STEUERURGEN

NICHT NUR DIE
BESUCHER.

MENSCHEN MIT

TECHNIK BEWEGEN.

www.freyag-stans.ch

Fur die Besucherinnen und die Besucher des Ocean Park in
Hong Kong ist eine Fahrt in der Standseilbahn eine ganz beson-
dere Attraktion. Wie in einem U-Boot taucht man hier ein, in
die Tiefen des Meeres und kommt so auf kurzestem Weg, von
einer Hauptattraktion des Parks zur anderen. Schnell, auf-
regend und unvergesslich, das Erlebnis. Und auch gewisse Tiere
wissen es zu schatzen, dass dank sicherer Systeme und Steue-
rungen, viele Menschen immer wieder viel Applaus spenden.
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Fun Construction

Spal} und Bewegung
far die ganze Familie

18

Sommer am Berg bedeutet Natur pur und Spal} an der Bewegung. Als Spezialist fir Klettersteige,

Nieder- und Waldseilgarten hat Fun Construction die richtigen Ideen parat.

Fotos: Fun @@nstruetion

Am Grtinberg wird Spall und Bewegung im neuen Niederseil-
garten grof} geschrieben.

Seit 1997 bietet das Team von ,,Fun Connection” um
die zwei gepruften Berg- und Skifiihrer Markus Kogler
und Richard Mayrl jede Menge Spald und Abenteuer
am Berg. Dabei kann man mit Stolz auf das durch-
dachte Angebot verweisen, mit dem man sich zum
Spezialisten fir Abenteuer und Action in der heimi-
schen Bergwelt entwickelt hat.

Vor diesem Hintergrund und der jahrelangen Erfah-
rung haben die Firmenchefs das Unternehmen ,, Fun
Construction” gegriindet. Der Spezialist fiir den Bau
von Klettersteigen sowie Nieder- und Waldseilgarten
hat seinen Sitz in Fieberbrunn/Tirol und bietet von der
Beratung Uber Konzeption und Planung bis hin zur
Bauausfiihrung einen kompletten Service fiir den
Spall am Berg. Dabei ist es den Profis wichtig, nicht
nur Abenteuer zu vermitteln, sondern auch die Bewe-
gung selbst in den Blickpunkt zu riicken.

Jedem Neubau und jeder Sanierung geht ein Bera-
tungsgesprach voran, sodass man das Angebot genau
auf die Bedirfnisse vor Ort abstimmen kann. Bei der
Ausfiihrung bedient man sich der neuesten Technik,
hochste Sicherheitsstandards sowie Prazision und
Qualitat in der Ausfiihrung sind selbstverstandlich.
Auch bei den Materialien tberldsst man nichts dem
Zufall, sodass beste Verfligbarkeit und Langlebigkeit
der Komponenten gewahrleistet sind.

MOUNTAINMANAGER 4/2014

Niederseilgarten Waidring, Triassic Park.

Alle Anlagen sind TUV-gepriift und entsprechen den
erforderlichen Richtlinien fir alpine Sicherheit.

Mut und Geschicklichkeit

Realisiert hat Fun Construction mittlerweile viele be-
merkenswerte Anlagen. Zu den grofiten gehort der
Niederseilpark in Fieberbrunn mit fast 50 Stationen.
Hoch am Berg und doch nicht weit vom Boden ent-
fernt hat man am Griinberg/Oberosterreich einen
Niederseilgarten geplant und gebaut, der insgesamt
16 Stationen aufweist. Entstanden ist ein Parcours aus
Baumstammen, Balken und Seilen, der sowohl Er-
wachsenen als auch Kindern die Gelegenheit bietet,
ihre Geschicklichkeit zu erproben. Ob Zitterbalken,
Nepalbriicken oder Slacklines — flir Action und Bewe-
gung ist gesorgt. Auch in Waidring/Tirol hat man sich
beim Bau des Niederseilgartens fiir das Know-how
von Fun Construction entschieden. So wurde im
Triassic Park/Steinplatte eine Anlage gebaut, die den
Benutzern Balance und Kraft genauso abverlangt wie
ein bisschen Mut. Und auch fiir die Bergbahnen Kitz-
bihel hat man ein interessantes Konzept fiir einen
Niederseilgarten entwickelt, der gerade gebaut wird.

II' Infos:

www.fun-construction.at
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Der bayerische Kristall-
Turm® erobert nun auch
die Balearen, respektive
den Katmandu Park.
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Hochseilgarten aus Bayern ist neue Attraktion im Katmandu Park®

Erster KristallTurm® auf den Balearen

Der Katmandu Park® auf Mallorca wird um eine weitere Attraktion ergianzt und integriert einen

KristallTurm® mit drei Ebenen und 57 Stationen in sein Angebot. Der Kletterspal® wird den Gasten

seit Juni 2014 zur Verfigung stehen und Herausforderungen fur Grof3 und Klein bieten.

Das strandnahe Hotel mit angeschlossenem Erlebnis-
park befindet sich am westlichen Ende der Bucht von
Palma und sorgt mit seinen Attraktionen, Clubs und
Geschaften flr jede Menge Spald bei Erwachsenen und
Kindern. Die Kletteranlage von KristallTurm® wird den
Unterhaltungsfaktor des Parks abrunden und den Gas-
ten nun auch eine sportliche Herausforderung bieten.
Um dem Gesamtkonzept des Parks zu entsprechen,
werden die zehn Motto- Stationen in Zusammenar-
beit mit dem Design-Team des Katmandu Park® ge-
staltet. Somit beweist das bayerische Unternehmen
aus Lenggries wieder einmal, dass es nicht nur hervor-
ragende Anlagen konzipiert, sondern diese auch auf
die Wiinsche und Bedtrfnisse der Kunden malfertigt.
Die Anlage wird neben dem einzigartigen, auf dem
Kopf stehenden Katmandu House errichtet, welches
eine Vielzahl an aufregenden und interaktiven Attrak-
tionen bietet.

Unvergessliches

Unterhaltungserlebnis liefern

Simon Hirst, Generaldirektor von Katmandu Park &
Resort, sagt: ,,Wir freuen uns sehr darauf, bald einen
KristallTurm® in unserem Park zu haben. Wir haben
den Kletterpark wegen seines innovativen Designs,
seiner Benutzerfreundlichkeit und der einzigartigen
Mottostationen ausgewdhlt, welche die Anlage so
spektakuldar machen. Und letztendlich auch des-
wegen, weil Katmandu Park® und KristallTurm® die
gleiche Vision teilen, namlich dem Markt ein unver-
gessliches Unterhaltungserlebnis zu liefern; deswegen
wird der KristallTurm sicherlich zu einer der beliebtes-
ten Attraktionen in unserem Park werden.”

Laut Trip Advisor zahlt der Katmandu Park® zu den
.10 besten Freizeit- und Wasserparks in Spanien.

EINE PARTNERSCHAFT

A\

POOL-ALPIN

DIE SICH RECHNET!

einfach . wertschitzend . funktional . www.pool-alpin.com
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Neues Sportgerat vereint Rodeln und Carven

PISTENBOCK®
lautet den nachsten Trend ein

Von einer pistentauglichen Rodel konnte man bislang nur traumen, ehe der Maschinenbau-Ingenieur Stefan
Bock eine revolutionare, kontrolliert brems- und lenkbare Schlitten-Konstruktion entwickelte. Das PISTEN-
BOCK® genannte Sportgerat vermittelt endlich ein sicheres und komfortables Schneegefiihl und eroffnet
Bergbahnen, Huttenwirten und Verleihshops ein zusatzliches Freizeitangebot fiur die Gaste. Vom 17.-19.
Mai fand am Kaunertaler Gletscher die vielbeachtete Markteinfuhrung in Form eines Testrodel-Events statt.

Fotos: Lenhard Design

Der Pistenbock® ist das neue lenk- und bremsbare Sportgerdt fiir die Piste. Er bietet FahrspaB mit Komfort durch die breite, bequeme wasser-
abweisende Sitzfldiche mit Seitenhalt, durch die festFu3- und Griffpositionen sowie durch die Federungen.

Rodeln oder Carven? Die Frage stellt
sich ab sofort nicht mehr, denn mit dem
von der bock machining gmbh aus Nie-
derdorfelden bei Frankfurt (D) entwi-
ckelten PISTENBOCK® bekommt man
alles auf einmal: Das neuartige Winter-
sportgerat ist dabei, die grole Kluft zwi-
schen den klassischen Disziplinen Schlit-
ten- und Skifahren zu tberbriicken!

»Sie werden vor Freude Bock-Spriinge
machen, wenn Sie das erste Mal unseren
Schlitten benitzen”, prophezeit Ge-
schaftsfihrer und Erfinder Stefan Bock.
Tatsachlich machen die revolutionare
Konstruktion und hochwertigste Verar-
beitung dieses Sportgerat zu etwas
Atemberaubendem, das eine bisher nie
da gewesene Dimension des Winter-

20 MOUNTAINMANAGER 4/2014

sports mit jeder Menge Spal} fur Grof}
und Klein einlauten kénnte. Denn ganz
und gar nicht ,bockig”, sondern hochst
geschmeidig fahrt sich der PISTEN-
BOCK® im Gegensatz zu herkémmli-
chen Rodeln. Es verbindet das Gefiihl,
auf einer sicheren Rodel mit den Car-
ving-Eigenschaften eines modernen Skis
zu sitzen! Kontrolliertes Lenken, Brem-
sen, Liftfahren — alles Dinge, die bisher
mit einem Schlitten nicht méglich wa-
ren, schafft der PISTENBOCK® spielend.
Durch eine ausgefeilte Technik ,Made in
Germany” samt einem hochqualitativen
Materialmix ergeben sich diese beson-
deren Fahreigenschaften: Eine flexible
Bauweise verbindet mehrfach verleimte
Holzteile mit Elementen aus rostfreiem

Edelstahl. Elastische Blattfedern damp-
fen die typischerweise auf Rodelbahnen
auftauchenden Buckel sanft ab und sor-
gen so fir maximalen Fahrspass.

,Bock’n Roll” auf
vorgesehenen Pisten

Die unempfindlichen Kufen machen
den PISTENBOCK® zu einem echten Off-
roader, denn Steine, Matsch oder Eis-
brocken kénnen ihm nichts anhaben.
Dennoch fihlt er sich am wohlsten auf
einer gut angelegten Rodelbahn. Vor al-
lem in engen Kurven kann er seine Qua-
litaten als Ein- oder Zweisitzer voll aus-
spielen. Mochte man mit dem Schlitten
auf die Piste, so sollte das Terrain vorerst
vom normalen Wintersportgeschehen



Am Kaunertaler Gletscher fand als Weltpremiere ein Testrodeln fiir
Fachleute, Medien und auch Publikum statt. Im Bild die Rodel-

Olympiasieger Andreas und Wolfgang Linger nebst Bernhard Ploner

vom Team winterrodeln.org.

nil

getrennt sein, um Ski- und Snowboard-
fahrer nicht zu verunsichern. Denn der
PISTENBOCK® kann durchaus mithalten
— sowohl beim Bergab- als auch beim
Liftfahren. Ob Gondel, Sessel- oder
Schlepplift — die High-End-Rodel lasst
sich Uberall problemlos hinaufbefor-
dern. Fir Schlepplifte gibt es einen spe-
ziellen Gurt, der in den Anker oder Teller
eingehakt und nach der Fahrt problem-
los wieder ausgeklinkt werden kann. Das
Liftsystem sowie eine Beleuchtung sind
nur zwei von vielen Beispielen fir eine
durchdachte Palette an Zubehor und
Tuningteilen. Sie zeugen davon, dass
hier innovative Ingenieure am Werk
sind. So wird der PISTENBOCK® fiir un-
terschiedliche  Anforderungen auch
standig weiterentwickelt.

~Mitdieser neuartigen Rodel erleben wir
moglicherweise einen neuen Hype bei
Winterurlaubern, denn kaum ein Ge-
fahrt lasst sich so universell nutzen. Ob
als Fun-, Familien- oder reinrassiges
Sportgerat und das auch fir alle Alters-
klassen. Das breite Einsatzgebiet ergibt
sich vor allem aus der hervorragenden
Kontrolle, die der Fahrer des PISTEN-

Der Pistenbock®
spricht auch Gdste
ohne klassische Win-
tersportambitionen
an und bereichert
das Verleihangebot.

BOCK® hat”, meint Stefan Bock. Zum
Saisonanfang 2014/15 wird deshalb
auch ein verleihtaugliches Kindermodell
zur Verfligung stehen. Als besonderes
Angebot fiir Hlttenwirte gibt es dann
auch eine Deichsel, die das Ankoppeln
von mehreren Pistenbdcken ermdglicht.
Er bietet also ein ganz neues Winter-
sport-Alternativprogramm, sorgt fur
Auslastung von Anfangerpisten und ist
ein echter Hingucker.

Volle Kontrolle

fiir jede Zielgruppe

Neben der Lenkung per Fulisteuerung
und Gewichtsverlagerung wird auch das
Bremsen mit Handhebeln zum Kinder-
spiel. Die Bremse greift Uberdies auch
automatisch bei einem Sturz, was in der
Entwicklungphase ganz oben auf dem
Lastenheft stand.

Zahlreiche Gaste und Medienvertreter
durften am Wochenende 17.-19. Mai
dabei sein, als das neue Freizeitgerat am
Kaunertaler Gletscher erstmals der Of-
fentlichkeit prasentiert wurde. Sie konn-
ten sich von Kurvensicherheit, Kontrolle
beim Bremsen und den aullergewohnli-

Der Pistenbock® kann mit allen Liften beférdert werden, fiir Schlepp-
und Tellerlifte ist eine Einhdngevorrichtung erhdiltlich.

chen Komfort iberzeugen. Das Ergeb-
nis: glanzende Augen und Dauergrinsen
bei den Testern. Selbst hartgesottene
Top-Sportler wie die Rodel-Doppel
Olympiasieger und Weltmeister Wolf-
gang und Andreas Linger waren begeis-
tert. Die schnellen Briider mussten ein-
gestehen, dass die Fahrt auf einem PIS-
TENBOCK® selbst sie sehr beeindruckt.
Freilich ist die neuartige Rodel (noch)
nichts fir die Eisrinne, jedoch auf einfa-
chen Pisten und auf der Rodelbahn se-
hen Sportler, Veranstalter und Touris-
musbetriebe Potenzial fiir einen neuen
Trend im Wintersport.

Heute schon , gebockt”?

So lasst sich der PISTENBOCK® bei seich-
ter Fahrweise fir den Ausflug mit der
Familie genauso verwenden wie bei
Speed-Junkies als reinrassiges Sportgerat.
Seine Prazision und perfekte Verarbei-
tung lassen sogar kleine Spriinge zu, wie
die Gaste im Kaunertal erfahren durften.
Blaue Flecken? Fehlanzeige, denn die
eingebauten Stahlfedern dampfen Un-
ebenheiten ab. Aufgrund seiner Neuar-
tigkeit sind derzeit Pistenbetriebe aller-
dings noch nicht auf ,,Bocking” als neue
Wintersportart eingestellt. Stefan Bock
ist aber guter Dinge: ,Wir glauben an
den Erfolg des PISTENBOCK®, denn es
ist einfach eine wahnsinnig tolle und
spallige Sache. Alle, die bei unserem
Testwochenende draufgesessen haben,
waren begeistert. Warum sollte das ,,Bo-
cking” also nicht zum Trend werden? So
ahnlich hat es ja beim Snowboard auch
mal angefangen. Zurzeit laufen Ubri-
gens ausgerechnet in Davos-Klosters,
der Wiege des , Davoser Schlittens”, Ge-
sprache, die Rodel auf einer eigenen
Piste zu etablieren.”

II‘ Infos: www.pistenbock.de
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Die Architektur der Talstation wurde von Bernd Frick entworfen.

DOPPELMAYR/GARAVENTA
Modernitat und Komfort

22

Fur den Winter 2013/14 hat die Bergbahnen Mellau GmbH & Co KG zwei Schlepplifte durch
eine 8er Sesselbahn ersetzt. Damit sind in Mellau nur mehr kuppelbare Bahnen im Einsatz.

Mit 109 Pistenkilometern und 29 Aufstiegsanlagen
bilden Mellau, Damdils und Faschina das groRte Ski-
gebiet im Bregenzerwald. Fir die Gaste hat man ein
umfangreiches Angebot erarbeitet: leichte Abfahrten
fur Anfanger, anspruchsvolle Pisten fiir Kénner, Tief-
schneehdnge und Skirouten, Speed- und Skicross-
Strecken, Winterwanderwege und Hohenloipen so-
wie betreute Kindergarten fir die kleinen Gaste.

Fir die Wintersaison 2013/14 hat die Bergbahnen
Mellau GmbH & Co KG zwei Bugelschlepplifte von
1972 durch eine 8er Sesselbahn von DOPPELMAYR er-
setzt. Die Sesselbahn ,Rossstelle” verfligt Gber
Bubbles, Sitzheizung und das automatische SchlieRbui-
gelsystem. Investiert wurden rund 8 Mio. Euro.
Damit gibt es im Skigebiet Mellau nur mehr kuppelba-
re Bahnen, die alle von DOPPELMAYR gebaut wurden.
Dazu Herbert Frick, Geschaftsflihrender Gesellschaf-
ter der Bergbahnen Mellau: ,Seit dem Zusammen-
schluss unserer Skigebiete Mellau und Damiils konn-
ten wir deutlich mehr Gaste verzeichnen. Da die Ross-
stellebahn eine der zentralen Anlagen im Gebiet dar-
stellt, haben wir uns fiir eine grofRzligige Erweiterung
entschieden. Die Kapazitat der Schlepplifte war nicht
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mehr ausreichend und wir wollen unseren Gasten
modernen Komfort bieten.”

Optischer Blickfang

Die Talstation der 8-CLD Rossstelle wurde auf 1400 m
Seehdhe gebaut. Hier wurden sowohl der Antrieb als
auch die Abspannung platziert. Der Antrieb wurde
schallgedammt, sodass er fur die Umgebung nicht
wahrzunehmen ist. Auch die Garagierung der insge-
samt 36 Sessel erfolgt im Tal. Die architektonische Ge-
staltung der Station wurde dem Architekten Bernd
Frick Ubertragen, der sich in der Ausgestaltung an der
umgebenden Natur orientiert und eine augenfallige
Holzbauweise gewahlt hat. Daraus ergeben sich laut
Herbert Frick gleich mehrere Vorteile: ,Die Talstation
wurde komplett in Holzbauweise gestaltet. Das hat ne-
ben der regionalen Verwurzelung und der warmen At-
mosphare auch weitere Vorteile: der Schallpegel ist
deutlich geringer und damit ist fir unsere Mitarbeiter
wie auch fir die Gaste ein stressfreies Raumklima ge-
schaffen. Die Handwerker im Bregenzerwald verfligen
Uber ein grofles Know-how im Holzbau - ein Wissen,
das sich aus einer langen Tradition entwickelt hat. Hin-




Die Bergstation wurde auf 1570 m Seehdhe platziert.

zu kommen erstklassige Architekten und eine moderne
Formensprache, die unsere Region bekannt gemacht
haben. Das wollten wir in den Seilbahnbau einbringen.
Aus den vielen Riickmeldungen und Gastemeinungen
erleben wir, dass dieser Mehrwert auch in unserem
Umfeld und beim Skifahrer angekommen ist.”

Die Bergstation wurde auf 1570 m Seehohe gebaut
und kompakt gehalten. Die maximale Forderleistung
betragt bei einer Fahrgeschwindigkeit von 5 m/s
3400 P/h. Von der Talstation bis auf den Berg braucht
man rund 2,6 min. Beim Bau und der Kapazitatsaus-
legung der Rossstellebahn wurde bereits berticksich-
tigt, dass auch die 4 MGD Mellaubahn als Zubringer
fur die Wintersaison 2015/16 modernisiert werden soll.
Auf der 641 m langen Strecke werden 7 Stiitzen pas-
siert. Die Trassenflihrung wurde im Vergleich mit den
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Technische Daten 8-CLD-B-S Rossstelle

Hohe Bergstation: 1570 m
Hohenunterschied Tal/Berg: 170 m
Schrage Lange: 641 m
Forderleistung: 3400 P/h
Fahrgeschwindigkeit: 5m/s
Fahrzeit: 2,6 min.
Anzahl Sessel: 36
Anzahl Stiitzen: 7
Position Antrieb: Tal
Spannstation: Tal

Schleppliften anndhernd gleich belassen. Durchge-
fuhrt wurde nur eine kleine Verschiebung hin zur
Mellaubahn, dem Zubringer aus dem Tal. Dadurch
und durch die Abtragung der Schlepplifte konnte
Raum gewonnen werden, sodass den Wintersportlern
jetzt noch breitere Pisten zur Verfigung stehen.

Nach der ersten Saison zeigt man sich vor Ort sehr zu-
frieden mit der Entscheidung und der Resonanz der
Gaste: ,Neben den sehr positiven Riickmeldungen
zur Holzarchitektur schétzen die Gaste naturlich den
deutlich gestiegenen Komfort der 8er Sesselbahn.
Auch die Anpassung des Geldandes — es muss nun nicht
mehr zur Bahn hinaufgegangen werden — kam sehr
gut an. Dass die Piste attraktiv ist, zeigt sich auch in
den vielen Wiederholungsfahrten.”

Member of the Doppelmayr/Garaventa group
www.cwa.ch

CWA
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LEITNER ropeways/Brauneck- und Wallbergbahnen GmbH
Schneller, komfortabler und sicherer

Mit der Wintersaison 2014/15 haben am Brauneck zwei Schlepplifte ausgedient. Ersetzt werden
sie durch eine komfortable 6er Sesselbahn von LEITNER ropeways. Die Bauarbeiten haben bereits

begonnen.

e

Die Mdoglichkeit zum Probesitzen wird beim neuen 6er Sessel mit blauer Wetterschutzhaube schon eifrig genutzt.
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Schon in den 1920er Jahren war das Brauneck in
Oberbayern bei Skifahrern bekannt, 1952 wurde die
Brauneck Bergbahn GmbH Lenggries gegriindet und
der Ausbau der Skidestination eingeleitet. Heute zahlt
der Berg bei Wintersportlern und Wanderern gleicher-
malen zu einem beliebten Ausflugsziel, das beson-
ders viele Besucher aus dem nur 60 km entfernten
Miinchen anzieht.

Dabei hat das Brauneck sowohl fiir sportliche Skifah-
rer als auch Einsteiger das richtige Angebot. Auf der
Ostseite gibt es u. a. die Weltcupabfahrt, wahrend die
Sudseite besonders fiir Familien mit Kindern oder An-
fanger geeignet ist. In den letzten Jahren hat die
Brauneck und Wallbergbahnen GmbH in das Areal
mehr als 8 Mio. Euro investiert. Und auch fir die Win-
tersaison 2014/15 sind Neuerungen geplant, fir die
abermals rund 8 Mio. Euro aufgebracht werden.

So ersetzt man mit einer modernen kuppelbaren 6er
Sesselbahn die bisherigen Schlepplifte ,,Milchhausl”
und ,, Zuckerhitl” auf der Siidseite des Brauneck. Der
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Auftrag dazu ging an LEITNER ropeways. Dazu Peter
Lorenz, Geschaftsflihrer der Brauneck- und Wallberg-
bahnen GmbH: ,Ausschlaggebend fir die Entschei-
dung zur 6er Sesselbahn war die Forderleistung und
die reine Nutzung der Anlage fuir den Winterbetrieb.”

Komfortabel und sicher

Die neue Talstation wird im Vergleich mit dem Milch-
hausl-Schlepplift um 30 m bergab verlegt und mit ei-
nem 90°-Zustieg versehen. Auf diese Weise ist die An-
lage sowohl fiir Wiederholungsfahrten als auch vom
Anfangerareal direkt darunter gut erreichbar.

Von den technischen Komponenten finden in der Tal-
station auf rund 800 m Seehdhe die Abspannung und
die Sesselgaragierung Platz. Der Sesselbahnhof wird
fur die insgesamt 97 Sessel eine Lange von rund 60 m
aufweisen und zur optimalen Einbindung in die Um-
gebung zum Teil Gberbaut.

Die Position der Bergstation ist identisch mit der Berg-
station des ehemaligen Zuckerhiitl-Liftes und wird auf

Fotos: dwl



einer Hohe von 1200 m errichtet. Hier wird der An-
trieb des Typs LEITNER DirectDrive positioniert.

Auf der 1774 m langen Strecke werden 15 Stiitzen
passiert. Die Fahrgeschwindigkeit der neuen 6er Ses-
selbahn betragt 5 m/s, sodass in Zukunft 2800 P/h
beférdert werden kénnen.

Da sich die neue Bahn auf der familienfreundlichen
Siidseite vom Brauneck befindet, war es den Verant-
wortlichen der Brauneck und Wallbergbahnen GmbH
wichtig, gerade Kinder sicher beférdern zu kénnen.
Deshalb verfligt die Sesselbahn nicht nur tber Wetter-
schutzhauben und Sitzheizung, sondern auch Uber
ein Einstiegsforderband mit automatischem Hubtisch
von Chairkit. Er erkennt, wenn ein Kind einsteigt, so-
dass der Hubtisch dann angehoben wird, um den Ein-
stieg in den Sessel zu erleichtern. Dazu sind alle Sessel
mit dem automatisch verriegelbaren SchlieRbugelsys-
tem mit mittig platziertem FuBRraster ausgestattet.

Umweltfreundlich im Betrieb

Zum modernsten Stand der Technik gehoren beim
neuen , Milchhauslexpress” auch Effizienz im Betrieb
und Umweltfreundlichkeit. Deshalb hat man sich bei
dieser Anlage auch fiir den LEITNER DirectDrive und
LeitDrive entschieden. Auf diese Weise sind ein opti-
maler Wirkungsgrad des Antriebs, geringer Verbrauch
sowie minimierte Gerauschentwicklung garantiert.
Die Verwendung von weniger VerschleiBbteilen im Ver-
gleich zu anderen Antriebsvarianten sorgt auBerdem
fur reduzierte Wartungskosten und bietet eine hohe
Zuverlassigkeit im Betrieb. Warum man sich fiir diese
Losung ausgesprochen hat, bringt Peter Lorenz so auf
den Punkt: ,Dieser Antrieb ist energieeffizient, leise
und sehr zuverlassig.”

Auch bei der Seilfiihrung wird nichts dem Zufall tGber-
lassen. Hier kommt das Cable Position Supervision
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Der riickwdrtige Teil der Sesselgarage wird spdter aufgeschdittet,

sodass sie optisch im Berg verschwindet.

Die Talstation mit Sesselgaragierung entsteht aus Beton-Fertigteilen.

Der alte Schlepplift ,,Milchhdusl” hat ausgedient, die Materialseilbahn
bringt das Baumaterial umweltschonend an Ort und Stelle.

System (CPS) zum Einsatz, wobei Sensoren eine feh-
lerhafte Position des Seils sofort erkennen.

Mit den erste Rodungsarbeiten wurde bereits im Feb-
ruar gestartet, die Materialseilbahn konnte im Marz
aufgestellt werden. Mit ihrer Hilfe wird das Baumate-
rial sowohl zur Tal- als auch zur Bergstation gebracht.
Anfang April wurde mit den Erdarbeiten begonnen.
Im August soll die Installation der Seilbahntechnik
folgen.

Technische Daten CD6C ,Milchhéuslexpress”

Schrage Lange: 1774 m
Streckenstuitzen: 15
Hoéhenunterschied: 456 m
Transportkapazitat: 2800 P/h
Anzahl Sessel: 97
Geschwindigkeit: 5m/s

4/2014 MOUNTAINMANAGER
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DOPPELMAYR/GARAVENTA

Perfekt fur den Winter
und den Sommer

Im Winter 2013/14 ging im Skigebiet Kappe/Skiliftkarussell Winterberg eine 6er Sesselbahn in
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Betrieb, die auch im Sommer zu Giberzeugen weil}. Transportiert werden Wintersportler sowie

Wanderer und Biker gleichermalien.
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In der Bergstation gibt es getrennte Ausgdnge fiir Skifahrer und Biker.

Das Skiliftkarussell Winterberg liegt im nordrhein-
westfalischen Hochsauerlandkreis und verfligt Gber
insgesamt 25 Aufstiegsanlagen. 23 von ihnen sind fiir
den Skibetrieb vorgesehen, 2 sind Rodellifte. Auf diese
Weise ist es moglich, eine Beforderungskapazitat von
rund 37000 P/h zu erreichen.

Das Areal fur den Skibetrieb ist in zwei Bereiche ge-
teilt, den Bremberg und das Skiareal ,Kappe”. Sie
wurden im Winter 2012/13 durch eine Skibriicke und
die Schneewittchenbahn, eine 6er Sesselbahn von
DOPPELMAYR miteinander verbunden. Dadurch zog
das Skiareal Kappe immer mehr Besucher an, sodass
der vorhandene fixgeklemmte Doppelsessellift den
gestiegenen Anforderungen nicht mehr gerecht wer-
den konnte. So entschloss man sich, ihn zum Winter
2013/14 durch eine 6er Sesselbahn zu ersetzen, die
ebenfalls von DOPPELMAYR gebaut wurde. Investiert
wurden rund 5 Mio. Euro.

Optimale Anbindung

Durch den Bau der 6er Sesselbahn ,, Kappe” vermeidet
man nun nicht nur Wartezeiten, sondern erreicht eine
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bessere Anbindung an drei besonders attraktive Pis-
ten: die 1200 m lange Waldschneise, den Panorama-
hang und den Slalomhang, der mit seinen rund 30
Grad Gefille ein Herausforderung, auch fir Kénner
darstellt.

Die Talstation der neuen Bahn wurde auf 603 m See-
héhe gebaut. Hier wurde die Spannstation platziert.
Die Bergstation wurde im Vergleich mit dem Vorgan-
gerlift um 60 m nach oben versetzt und befindet sich
nun auf 782 m Seehohe. Sie bietet der Antriebseinheit
Platz.

Bei beiden Stationen wurde die langere Stationsvari-
ante realisiert, um den Sommerbetrieb mit Wande-
rern und Bikern optimal gestalten zu konnen. Dazu
gibt es in der Bergstation fur Skifahrer und Biker ge-
trennte Ausgange, damit die Skifahrer direkt auf die
Piste fahren konnen und den Bikern das Entnehmen
und Wegschieben der Bikes so komfortabel wie mog-
lich gemacht werden kann.

Die Lange der Trasse betragt 562 m, die Fahrge-
schwindigkeit im Winterbetrieb 4,5 m/s. Mit den 40
6er Sesseln mit Komfortpolsterung konnen im Winter



Technische Daten 6 CLD Kappe

Hohe Talstation: 603 m
Hoéhe Bergstation: 782 m
Hoéhenunterschied: 179 m
Schrage Lange: 562 m
Anzahl Stitzen: 7
Position Antrieb: Berg
Position Abspannung: Tal
Anzahl Sessel: 40
Kapazitat Winter/Sommer: 2700/1 600 P/h
Fahrzeit Winter/Sommer: 2,7/3,1 min
Fahrgeschwindigkeit Winter/Sommer:  4,5/4 m/s
Intervall Winter/Sommer: 8/9s

Im Sommer werden die 6er Sessel mit dem Mountainbike-Transportsystem
von DOPPELMAYR ausgertistet.

bis zu 2700 P/h befordert werden. Die Fahrzeit be-
tragt 2,7 Minuten.

Garagiert wird die Halfte der Sessel im Umlauf der
Bergstation, die andere Halfte im Umlauf der Talstati-
on. Gewartet werden konnen die Sessel im Kellerbe-
reich der Talstation.

Nach der ersten Wintersaison in Betrieb, ist man vor
Ort sehr zufrieden mit der neuen Bahn. Dazu Christoph
Brinkmann, Geschaftsfiihrer Skiareal/Erlebnisberg Kap-
pe: ,Wir hatten in diesem milden Winter leider nur 13
Betriebstage und das ist fir eine Investition natirlich
nicht forderlich. In diesen wenigen Skitagen hat sich
aber dennoch deutlich gezeigt, dass unsere Entschei-
dung fur die Bahn richtig und zukunftsweisend war.”

Auf zum Biken und Wandern

Auch im Sommer wird das Areal an der ,,Kappe” tou-
ristisch genutzt. Gaste finden hier viele Moglichkeiten
zum Radfahren, eine Sommerrodelbahn oder eine Er-
lebnisbriicke. Besonders der Mountainbike-Park als
grofiter und vielseitigster seiner Art in Deutschland ist
Treffpunkt der europaischen Biker-Szene. Hier wird
Anfangern, Fortgeschrittenen und Profis alles gebo-
ten, was das Herz begehrt. Wer dann seine Fahigkei-
ten im Gelande erproben will, nutzt die auf 9 km pro-
fessionell angelegten Abfahrtsstrecken.

Hinauf gelangten die Biker schon bisher mit dem
Doppelsessellift, wobei zwischen 2 Sessel eine Vorrich-

tung eingehangt wurde, mit der man 2 Fahrrader
transportieren konnte. Vor diesem Hintergrund war es
wichtig, auch die neue 6er Sesselbahn fiir Biker und
Bikes nutzbar machen zu kénnen. Fir diesen Zweck
wird im Sommer an alle Sessel ein Mountainbike-
Transportsystem montiert, mit dem DOPPELMAVYR ei-
ne Weltneuheit auf den Weg gebracht hat. Dieses Sys-
tem ist leicht und sicher anzubringen und bietet pro
6er Sessel Platz fir 3 Bikes.

Bei allen 6er Sesseln, die im Sommer zum Einsatz
kommen, werden die dufleren 2 Sitzplatze gesperrt,
um eine optimale Balance der Sessel im Biketransport
zu gewabhrleisten. Der Biker geht durchs Drehkreuz,
hangt sein Bike in das Transportsystem ein und wartet
dann auf den nachsten Sessel, den er selber benutzt.
Transportiert werden so im Sommer im 6er Sessel ma-
ximal 3 Biker und 3 Bikes plus 1 Wanderer oder 4 Ful3-
geher.

Die maximale Beforderungskapazitat betragt somit
im Sommer bei einer reduzierten Fahrgeschwindig-
keit von 4 m/s rund 1600 P/h, die Fahrtdauer vom
Tal auf den Berg 3,1 Minuten. ,Das Mountainbike-
Transportsystem kommt bei den Bikern sehr gut an”,
so Christoph Brinkmann, ,friiher hatten wir bei den
Bikern oft Wartezeiten bis zu einer Dreiviertelstunde,
jetzt auch bei starkem Andrang nur wenige Minuten.
Fir die Biker ist das aber schon keine Wartezeit mehr,
sondern eher eine Verschnaufpause.” dwl
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Inauen-Schatti AG: Umbau
der Kies-Mettmen Pendelbahn

Die Inauen-Schatti AG, tatig in den Geschaftsfeldern, Seilbahnbau, Schragaufzlige, Spezial-
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montagen, Maschinenbau und Lawinenwachter, baute die Pendelbahn Kies-Mettmen im

Winter 2013 um. Das Glarner Unternehmen stellte dabei seine Kompetenz vor seiner eigenen

Haustlre bestens unter Beweis.

Die Bedeutung der Wasserkraft wurde in der Schweiz
frih erkannt. Die Stadt St. Gallen und die Gemeinde
Schwanden im Kanton Glarus bauten in den Jahren
1929 bis 1931, im Vorfeld der Weltwirtschaftskrise, die
Kraftwerke Sernf-Niederenbach-Kraftwerke. Der Stau-
see Garichti auf 1623 m u. M. bildet noch heute das
Herzstiick des Kraftwerks. Um das Baumaterial von
Schwanden von 534 m G. M. hinauf bis nach Garichti
zu transportieren, waren drei Transportanlagen not-
wendig. Mit einem Schriagaufzug langs der Drucklei-
tung, mit einer Horizontalschmalspurbahn und einer
Materialseilpendelbahn von der Firma Bleichert wurde
ein Hohenunterschied von 1 100 m tiberwunden. Wie
lange diese Materialseilbahn in Betrieb gewesen war,
kann heute nicht mehr genau gesagt werden. Im Jahr
1971 erteilte das Kraftwerk der Seilbahnfirma Math.
Streiff der Vorgangerfirma der heutigen Inauen/Schat-
ti AG in Schwanden den Auftrag flr einen Neubau ei-
ner Personenpendelseilbahn. Die Forderleistung wur-
de flr 320 Personen pro Stunde festgelegt. Inauen/
Schitti AG erhielt 1997 und 2012 den Auftrag zur Er-
neuerung der Pendelbahn. Beim dem letzten Umbau
wahrend des Winters 2013 blieb nur das nostalgisch
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Nur das nostalgisch
vertraute Aussehen
ist geblieben, an-
sonsten ist alles neu
bei der Luftseilbahn
Kies-Mettmen.

vertraute Aussehen der Stationen erhalten. Der elektri-
sche Antrieb mit Gleichstrommotor wurde durch ei-
nen modernen, sparsamen und wartungsarmen Fre-
quenzumrichterantrieb von ABB mit Drehstrommotor
ersetzt. Die Gehange, die Laufwerke, die Fangbrems-
hydraulik, die Betriebsbremse, die Sicherheitsbremse
und der hydrostatische Notantrieb wurden von Grund
auf revidiert. Die Kabinen wurden zerlegt und eben-
falls total revidiert. Die beiden Kabinen wurden nach
dem Glarner Erscheinungsbild mit roter Farbe bemalt.
Samtliche Seilscheiben wurden in den Werkstétten der
Inauen/Schatti AG auf Materialermiidungen Uberpruft
und erneuert. Seit dem April 2013 erfillt die Pendel-
bahn samtliche Vorschriften der Aufsichtsbehorde.

Einzigartiges Naturreservat

Die Luftseilbahn Kies-Mettmen vereint Pioniergeist
vom damaligen Seilbahnhersteller Matthias Streiff
und modernste Seilbahntechnik der Inauen-Schatti
AG. Die Besucher tauchen in eine andere Welt im Nie-
derental hinein. Mit der mastfreien Luftseilbahn tber-
winden Wanderer, Bergganger, Kraftwerkmitarbeiter
und sogar Eistaucher die 1230 m lange Strecke zum



Ernst und Kdthi Landolt, Betriebsehepaar, Peter Oeschger,
Projektleiter Inauen/Schdtti AG, Jacques Rhyner, technischer
Leiter, und der neue CEO Michael Hanimann Inauen/Schditti
AG, freuen sich liber den gelungenen Umbau der Kies-Mett-
men Pendelbahn.

Garichti-Stausee hinauf zur Mettmenalp. Zu allen Jah-
reszeiten konnen herrliche Wanderungen und Skitou-
ren zum Freiberg Karpf unternommen werden. Dort
befindet sich das alteste Wildschutzgebiet Europas,
das seit 1548 besteht. Das Naturreservat ist Heimat fiir
zahlreiche Tiere. So fiihlen sich Steinbocke, Gamsen,
Adler, Murmeltiere und viele mehr dort heimisch. In-
nert zweieinhalb Stunden gelangt man zur SAC Leg-
lerhitte auf 2273 m 4. M. und genief3t von dort einen
einmaligen Uberblick tiber das Glarnerland.

Wechsel in der Geschiiftsleitung

Die Erfahrung und die Innovationskraft der beiden
Unternehmen Schatti AG und Streiff AG bildeten
1997 das Fundament fiir die Griindung der Inauen-

Die Sicherheitsbremse sowie sdmtliche Seilscheiben wurden
revidiert und auf ihre Funktion Uberprift.

Schatti AG durch Arno und Bruno Inauen sowie Albert
Schatti. Die Inauen-Schatti AG als Familienunterneh-
men ist in Schwanden im Glarnerland mit Biiros, Ent-
wicklung und Engineering-Abteilung sowie Fabrikati-
on beheimatet. Ein Werkhof mit Servicestation wird in
Siebnen gefiihrt. Das Unternehmen mit 70 Mitarbei-
tern bietet Spitzenleistungen in den Geschaftsfeldern
Seilbahnbau, Schragaufziige, Spezialmontagen, Ma-
schinenbau und Lawinenwachter an und ist auf allen
funf Kontinenten tatig. Nach 17-jahriger Tatigkeit als
Geschaftsfuhrer der Inauen-Schatti AG, erganzt Arno
Inauen die operative Leitung bei der Garaventa AG in
Arth Goldau seit diesem Friihjahr. Michael Hanimann,
ehemaliger Bereichsleiter Seilbahnseile Fatzer, ist der
neue CEO bei der Inauen-Schatti AG. dab
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8er Kabinenbahn Engelberg — Trubsee — Stand
Baubeginn fruher als erwartet

Die Fahrt von Engelberg nach Stand wird kinftig in nur 15 Minuten erfolgen kénnen. Méglich wird das
mit einer neuen 8er Kabinenbahn von GARAVENTA.

Am 28. April 2014 hat das Bundesamt
fir Verkehr BAV die Konzession und
Plangenehmigung fur die neue 8er Ka-
binenbahn Engelberg - Triibsee — Stand
erteilt. Gegen diese Bewilligung hatten
WWEF und Pro Natura innerhalb von 30
Tagen Beschwerde erheben konnen. Da
dem BAV ein Beschwerdeverzicht zuge-
stellt wurde, konnte mit dem Bau vorzei-
tig begonnen werden. Fir die nachsten
Wochen sind folgende Arbeiten vorge-
sehen:

> Einrichtung der Bauplatze auf Triibsee
und Stand.

» Neue Linienfihrung der Gerschnistra-
Re bei der Talstation.

> Abbruch des alten Restaurants auf
Stand.

> Aushub der Mittelstation Triibsee.

> Teilweise Abbrucharbeiten bei der Tal-
station.

> Baumeisterarbeiten bei allen 3 Statio-
nen und Erstellung Streckenfundamente.
> Erstellung Materialseilbahn von Triib-
see nach Engelberg.

Die Baumeisterarbeiten der Talstation so-
wie die Strecke von Engelberg bis Triib-
see werden von der Arbeitsgemeinschaft
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der drei Firmen Gasser, Eberli und Burgi
ausgefihrt. Fir die Mittelstation Triibsee,
die Strecke Triibsee bis Stand sowie die
Bergstation Stand ist die Firma Vetsch aus
Klosters verantwortlich. Die gesamte
Bahntechnik liefert GARAVENTA.

Die neue Kabinenbahn mit insgesamt
164 Kabinen wird eine Forderleistung
von 2475 P/h und eine maximale Fahr-
geschwindigkeit von 6 m/s haben. Die
Fahrzeit von Engelberg nach Stand wird
auf rund 15 Minuten verkiirzt. Die Eroff-
nung der neuen Bahn ist fir die Winter-
saison 2015/16 geplant.

Konzept/Ziele

Die wichtigsten Ziele fiir die Gesamtan-
lage der Gondelbahn Engelberg-Triib-
see-Stand sind:

» Der Transport der internationalen
Gaste von Engelberg nach Tribsee und
weiter nach Stand soll schnell, komforta-
bel und ein unvergessliches Erlebnis
sein.

» Es soll eine Komfortsteigerung fur alle
Gaste im Winter und im Sommer geben.
» Das Skigebiet Titlis und auch Jochpass
soll effizient gefiillt werden kénnen, so-

Der Projektleiter Urs Bollmann
nimmt die Baubewilligung von
Norbert Patt und Peter Reinle in
Empfang.

dass nur an einzelnen Tagen Wartezei-
ten entstehen.

» Die Achse Engelberg bis Stand soll
theoretisch 365 Tage im Jahr betrieben
werden konnen.

Bei der Anlage Engelberg-Triibsee-
Stand handelt es sich um zwei kuppel-
bare Kabinenbahnen. Die starren An-
triebsstationen befinden sich in den je-
weiligen Bergstationen, die hydraulisch
gespannten Umlenkstationen im Tal.
Die Anlagen sind so konzipiert, dass die
Fahrgaste mit einer Geschwindigkeit
von 6 m/s befordert werden kénnen.
Der Zustieg zu den Kabinen erfolgt
ebenerdig als sogenannter Level-Walk-
In-Einstieg. Fir die taglichen Material-
transporte (Kleinlogistik) sind standig
2 spezielle Lastkabinen im Umlauf. In
der Mittelstation Tribsee sind 2 Kombi-
barellen untergebracht. Die Bahn ist fur
100 %-ige Tallast sowie fiir Nachtfahr-
ten im Sommer- und Winterbetrieb aus-
gelegt und wird bereits beim Bau fur
den Endausbau ausgeriistet, also mit
samtlichen Kabinen bestlickt.

(2] Infos: www.titlis.ch



Gasteiner Bergbahnen investieren 80 Mio. €

Schlossalmbahn
wird spektakular erneuert

Architekturstudie zur neuen
Talstation der Schlossalmbahn
in Bad Hofgastein.

Das 10-Jahres-Investitionsprogramm der Gasteiner Bergbahnen AG fokussiert sich auf die Weiterentwick-

lung des Skigebietes Schlossalm um 80 Mio. Euro. Das Ziel ist es, klinftig einen stressfreien Eintritt in das

Skigebiet zu ermoglichen, indem die Talstation der Schlossalmbahn auf die andere Seite der Gasteiner

Bundesstralle verlegt wird.

Die neue Talstation der Schlossalmbahn
wird ein multifunktionales Gebaude mit
einer attraktiven, modernen Architektur
sein, die von der StralBe her mit einer
durchgangigen Glasfront den Blick auf
die Technik sowie die aus- und einfah-
renden Kabinen ermdoglicht. Das Ge-
baudeensemble, das vom Saalfeldener
Architekturbiiro Innerhofer oder Inner-
hofer geplant wurde, beinhaltet ein
Parkhaus mit rund 300 Abstellplatzen,
Sportshop, Restaurant, Skiverleih und
-depot, Skischule und den Kabinen-
bahnhof mit Logistikraumen. Im Uber-
dachten Zwischengeschoss werden sich
neu ankommende Gaste sowie Ski- und
Snowboardfahrer, die vom Berg tiber ei-
ne breite Briicke direkt zur Talstation
fahren, treffen. Dieser weitlaufige Be-
reich eignet sich auch fiir Events. Die
Mittelstation wie die Bergstation korres-
pondieren in der architektonischen For-
mensprache mit der Talstation. Als Bau-
materialien werden Sichtbeton und Alu-
minium-Verbundplatten (,,Alucobond”)
verwendet. Alle Fassaden werden durch
Glasflachen aufgelst und transparent
sein.

,Die Farbgebung ist mit orangen Akzen-
ten lebensbejahend und positiv”, erklar-
ten die Architekten Hendrick und Cars-
ten Innerhofer: ,,Schlieflich soll die
Sportstatte ja Spal® machen.”

Der flieRende und ruhende Verkehr wird
vollig neu geregelt. Die Einfahrt Hofgas-
tein Mitte wird Uber einen Kreisverkehr
neu erschlossen. Es entsteht ein Bus-
bahnhof direkt an der Talstation und
auch die Parkflachen werden neu struk-
turiert und mit Grinflaichen gestaltet,
kiindigte Vorstandsdirektor Wolfgang
Egger an.

Ohne Umsteigen auf die
Schlossalm

Von der Talstation aus gelangen die Gas-
te kiinftig ohne Umsteigen zur Mittelsta-
tion und zur Schlossalm mit einer neuen
Einseilumlaufbahn, deren Kabinen fir
jeweils zehn Personen Platz bieten. Die
stiindliche Beforderungskapazitat wird
durch die moderne Bahn von 1400 auf
3000 Personen mehr als verdoppelt, er-
lauterte Bergbahnen-Vorstand Mag.
Franz Schafflinger. Die Bergstation wird
um 15 Meter nach oben verlegt, wo-

durch gleichzeitig drei Abfahrtsmog-
lichkeiten entstehen — die Schlossalm,
die Kleine Scharte und die Haitzingalm.
Die jetzige kuppelbare Vierersesselbahn
Sendleiten wird im Rahmen des Projek-
tes auf eine kuppelbare Achtersessel-
bahn ausgebaut, die Kapazitat steigt da-
mit auf rund 4 000 Personenbeférderun-
gen pro Stunde.

Im Rahmen des Gesamtprojektes
Schlossalm werden auch die Pisten neu
gestaltet. Neben der Verlegung der
Bergstation um 15 Meter nach oben ist
dafir die ,Entscharfung” des Steilhangs
auf der Haitzingalm ein wesentlicher
Faktor. Dadurch wird eine zweite Talab-
fahrt zur Entlastung der stark frequen-
tierten Aeroplan Uber die Sendleiten
moglich.

Der Pistenausbau ermdglicht zudem die
Errichtung einer weltcuptauglichen Tal-
abfahrt. Diese ist 60 Meter breit und
weist rund 1200 Meter Hohendifferenz
auf. Das Parkplatzgelande kann als Ziela-
rena genutzt werden, die OBB-Tauern-
bahnstrecke sowie die Gasteiner Bun-
desstrale werden mit einer Uberfiih-
rung versehen.
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WG EGAINTE AUSZEICHNUNG

Zipfer Tourismuspreis 2014 geht an
,skitourenwinter.at”

Bei der diesjahrigen Pramierung der innovativsten Salzburger Tourismusprojekte ging der Sieg
an ,skitourenwinter.at” aus Neukirchen am GroRvenediger, gefolgt von der , Erlebnisschlucht
Salzachofen Golling” und der , Erlebniswelt fahr(T)raum Mattsee”.

Preisverleihung Zipfer Tourismuspreis 2014
(v.l.n.r): 1. Reihe: Franziska Ploberger
(skitourenwinter.at), Hans-Peter Kreidl (skitou-
renwinter.at), Leo Bauernberger ( GF SLTG),
Friedrich Weidinger (Regionaler Verkaufsdirek-
tor Brau Union Osterreich AG), Braumeister DI
Giinther Seeleitner (Brau Union Osterreich),
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Nur mit Innovationen wird das SalzburgerLand im
Wettbewerb der Urlaubsangebote und —destinatio-
nen weiterhin bestehen bzw. bei den Leadregionen
bleiben. Zipfer, die Premiummarke unter Osterreichs
Bieren, der ORF Salzburg und die SalzburgerLand
Tourismus Gesellschaft (SLTG) haben vor 11 Jahren
den Zipfer Tourismuspreis ins Leben gerufen. Die Aus-
zeichnung geht jedes Jahr an kreative touristische In-
novationen, Initiativen und Projekte, welche die Ur-
laubsfreude und den Erlebniswert der Gaste des Salz-
burgerLandes steigern. Insgesamt wurden flr den
diesjahrigen Wettbewerb 26 qualitativ hochwertige
Projekte aus allen Salzburger Ferienregionen einge-
reicht. Den ersten mit EUR 5000,— dotierten Rang
samt Zipfer Siegertrophde konnte Hans-Peter Kreidl
fur das Projekt ,skitourenwinter.at” fur sich verbu-
chen.

Fir die Zweitplatzierten ,Erlebnisschlucht Salzacho-
fen Golling” nahmen die Geschaftsfiihrer von Team-
spirit Austria Christoph Baumann und Bernhard Tichy
den Preis entgegen.

Die Siegerprojekte im Uberblick

In den letzten Jahren erlebt das Skitourengehen nicht
nur im SalzburgerLand einen wahren Boom. Immer
mehr Wintersportler erschliefen sich die Bergwelt auf
eigene Faust. Der Initiator von ,skitourenwinter.at”,
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Harald Maier (ORF Salzburg).

Hans-Peter Kreidl hat sich genau
auf diese Zielgruppe spezialisiert
und vermittelt in seinen Camps
das richtige Verhalten, sowie
Taktiken und Techniken im alpi-
nen Geldnde und legt groRen
Wert auf Lawinenkunde und
Notmalnahmen. Fir die Quali-
tat der Schulungen birgen
staatlich geprufte Berg- und Ski-
fuhrer aus dem SalzburgerLand.
www.skitourenwinter.at

Mit der , Erlebnisschlucht Salzachéfen” in Golling off-
net sich Besuchern ein einzigartiges Naturprojekt —
Spannung, Action und Natur werden auf einzigartige
Weise vereint. Hier verbindet sich die fesselnde Natur-
schonheit der Felskathedrale mit dem Abenteuerge-
fahl in der Hollenrutsche, welche einen rasanten Tief-
flug durch die Klamm erméglicht. Mit gefiihrten Ex-
peditionen entlang des Natur- und Schluchtenlehr-
pfades werden Besucher nicht nur informiert, sondern
auch fur die Verletzbarkeit der Natur sensibilisiert.
www.golling.info

Auf Grund des einzigartig hohen Niveaus der einge-
reichten Projekte sponserte Zipfer auch dieses Jahr
wieder einen Jurypreis, der an das Projekt ,Natu-
ra.Kreativ — Impuls.Kurse im Almsommer” aus Alten-
markt ging. In der Zeit von 17. bis 29. August konnen
Gaste an den Impuls.Kursen der ,,Natura.Kreativ” teil-
nehmen. Vom Jodeln oder Akt-Malerei auf der Alm
Ubers Flechten des Altenmarkter Haarzopfs und Brot-
backen bis hin zum Fotokurs und Skulpturenbau
reicht das Angebot, das unter dem Motto , Inspiration
fur Stimme & Hande” besondere Urlaubserlebnisse
beschert. Es heil’t mit Gleichgesinnten in lockerer At-
mosphare seine personlichen Ideen zu verwirklichen.
Und zwar an auBergewohnlichen Orten — von der
Tenne bis zur AIm. www.natura-kreativ.at
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TheALPS findet mit seiner 4. Auflage heuer erstmals in der Schweiz statt und zwar

in Arosa von 16.—17. September 2014.

SYMPOSIUM RN 301400

Prof. Marcus Schégel
vom Institut fiir Mar-
keting an der Univer-
sitét St. Gallen prd-
sentiert die Studie
zum Thema , Alpine
Customer Journeys —
Next Generation
Channel and Touch-
point Management”.

4. theALPS Symposium 16./17.9. 2014 in Arosa

Wie bucht der Alpengast
und wie informiert er sich?

Die digitalen Medien haben das Informations-, Kommunikations- und Buchungsverhalten sowie das

Urlaubserlebnis revolutioniert. Das 4. theALPS Symposium am 16. September 2014 im Luftkurort Arosa

(CH) wird das aktuelle Verhalten des alpinen Gastes analysieren und Schlusse fur die Zukunft ziehen.

Nach Tirol und Rhéne-Alpes wird in die-
sem Jahr Graublinden Gastgeber der in-
ternationalen  Tourismusfachveranstal-
tung theALPS 2014 sein, auf der wieder
rund 300 fiihrende Tourismusentschei-
der aus dem gesamten Alpenraum er-
wartet werden. Mit dem Berner Ober-
land und der Region Luzern-Vierwald-
stattersee bekommt ibrigens der Trager-
verein AlpNet (Prasident Josef Margrei-
ter, GF Tirol Werbung) Verstarkung durch
zwei weitere Schweizer Regionen auf ins-
gesamt 8 regionale Tourismusorganisa-
tionen. Bereits 2012 haben sich ja Grau-
biinden, Rhéne-Alpes, Sudtirol, Tirol,
Trentino und Wallis unter dem Dach des
Vereins AlpNet zusammengeschlossen.

Die verantwortlichen Tourismusdirekto-
ren Harry John, BE!Tourismus AG und
Marcel Perren, Luzern Tourismus AG,
sind sich in Bezug auf die Motivation
zum Beitritt einig. ,,Neben dem wertvol-
len Erfahrungsaustausch mochten wir
im Verbund der fliihrenden Tourismusre-
gionen der Alpen mehr Prasenz am
Markt zeigen. Durch sinnvolle Nutzung

von Synergien und noch starkere Posi-
tionierung der Alpen im internationalen
Wettbewerb werden wir alle profitieren.

Alpine Customer Journeys

Die vierte Auflage von theAlps Symposi-
um wird sich schwerpunktmaRig dem
Einfluss der digitalen Medien auf das Bu-
chungsverhalten sowie das Urlaubser-
lebnis des alpinen Gastes widmen. Zu
diesem Zweck wird die Studie

»Alpine Customer Journeys — Next Ge-
neration Channel and TouchpointMa-
nagement” prasentiert, die von AlpNet
bei Prof. Marcus Schogel (Institut fur
Marketing Universitat St. Gallen) in Auf-
trag gegeben wurde. Ziel des aktuell
laufenden Forschungsprojektes ist es,
durch das Aufzeigen der ,Customer
Journeys” fiur die Alpenregion die Er-
folgsfaktoren fir das Kundenmanage-
ment der Zukunft zu bestimmen. Als
~Customer Journey” definiert man den
Weg des Gastes im Zugeseiner Urlaubs-
planung — vom ersten Impuls durch
Freunde UberWerbekontakte, der Bu-

chung, dem Erlebnis vor Ort, bis hin zur-
Kommunikation nach seiner Heimkehr.
Durch die vermehrte Nutzungdigitaler
Medien wird die richtige Abstimmung
verschiedenerKommunikationsmittel
und Vertriebswege fiir Tourismusanbie-
tererfolgsentscheidend. Prof. Schogel
prasentiert im Rahmen des diesjahrigen
theALPS Symposiums erstmalig die
wichtigsten Erkenntnisse aus der topak-
tuellen Studie, gefolgt von spannenden
weiteren Referaten und Fachdiskussio-
nen rund um das Schwerpunktthema.
Das theALPS Symposium startet am
Dienstag, den 16. September,mittags
im Arosa Sport- & Congress Center und
bildet den Auftakt zuralpentbergreifen-
den Fachveranstaltung theALPS. Am
Abend folgt dieVerleihung des theALPS
Awards. Am Mittwoch, den 17. Septem-
ber treffensich die alpinen Tourismusan-
bieter aus den AlpNet-Regionen und de-
reninternationale Vertriebspartner aus
aller Welt im theALPS Handelsraum, um
neue Kontakte zu kntipfen und Geschéf-
te abzuschlielRen.

4/2014 MOUNTAINMANAGER 33



SERIE: 104

jM WVZ@F/\/

Dr. Hans Rubatscher,
GF Pitztaler Gletscherbahnen

\

Fotos: Pitztaler GI

Tirols hochster Gletscher
investiert in die Zukunft

Der Pitztaler Gletscher gilt seit vielen Jahren als innovativ und umweltbewusst. Im Herbst 2009 hat
man den ersten , All Weather Snowmaker” von IDE installiert, um bereits ab Mitte September gesi-
chertes Training garantieren zu kénnen. 2012 wurde mit der spektakularen 8 EUB Wildspitzbahn
die héchste Seilbahn Osterreichs samt héchstem Café der Ostalpen auf 3440 m errichtet. Nach
dem Bau des Passivhauses ,Sunna Alm” beschreitet die Pitztaler Gletscherbahn unter der Fiihrung
von Dr. Hans Rubatscher mit ihrem neuesten Projekt einer Photovoltaikanlage auf 2.800 m Seehohe
wieder zukunftsweisende Pfade: 2500 PV-Module werden auf Drahtseile gespannt! Marketingleiter
Mag. Marcus Herovitsch informierte den MM.

o\ . g L i .j&. P

Das Café 3440 — das héchste Kaffeehaus der Ostalpen auf 3440 m Héhe — hat u. a. mit seiner Architektur 2012 fiir Furore gesorgt.

34

MM: , Seit wann kann man von visiondrem Handeln
am Pitztaler Gletscher sprechen?”

Herovitsch: , Schon vor 30 Jahren haben die Gesell-
schafter der Pitztaler Gletscherbahnen die Herausfor-
derung angenommen und mit einer Stollenbahn die
ErschlieBung der Gletscherwelt am Hinteren Brunnen-
kogel und am Mittelbergferner in Angriff genommen.
Nur wenige Experten gaben dem Projekt eine Chance.
Fur die Entwicklung des Pitztales war es aber ein we-
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sentlicher Faktor und die Funktion als Zugpferdes der
Region besteht bis heute. Dies zeigte sich etwa beim
Bau der Wildspitzbahn im Jahr 2012. Innovative Tech-
nik gepaart mit moderner Architektur und Komfort fiir
die Benlitzer gehen dabei Hand in Hand. Eine 8er Gon-
del ohne Gedrdange beim Ein- oder Ausstieg, denn
man muss die Ski nicht in der Halterung an der Auflen-
seite der Gondel miihsam ,einfadeln’. Hier steigt man
einfach in die Bahn und steckt die Ski bequem in die
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Die Bergstation der Rifflseebahn mit
dem Restaurant Sunna Alm wurde
2007 als Passivhaus errichtet.

Vorrichtung im Boden. Am Ziel
dieser stressfreien Gondelfahrt
erwartet den Gast das ,Café
3440: Preisgekronte Architek-
tur, die gefuihlvoll in die Land-
schaft integriert wurde. Mit der
visiondaren Formgebung wurde
eine wunderschone Bauskulptur
unter schwierigsten dufleren Be-
dingungen geschaffen. Unter
naturgegebenem Zeitdruck und
unberechenbaren Witterungsschwankungen entstand
Osterreichs héchste Seilbahnstation mit dem inte-
grierten Café 3440: Kaffeehauskultur auf hochster

'II

Ebene!

MM: ,Welche Rolle spielt bei euch das Umweltbe-
wusstsein generell? Ist das Passivhaus , Sunna Alm” als
Oko-Signal zu verstehen, das jetzt durch die Errich-
tung einer Photovoltaik-Anlage auf 2800 m noch ver-
starkt wird?”

Herovitsch: , Breite Naturschneepisten von Oktober
bis Mai, daftr sind Gletscherkigebiete bekannt. Gera-
de in schneearmen Saisonen findet der Wintersportler
dort jene Bedingungen, die man auch von Postkarten-
motiven und Werbeprospekten kennt. Viel moderne
Technik steckt allerdings hinter den Fassaden der
Bergbahngebaude, um dieses Erlebnis bieten zu kon-
nen. Am Pitztaler Gletscher denkt man dabei meist ei-
nen Schritt voraus, um eine ideale Verbindung von
Natur und Technik zu gewahrleisten. Der nachste
Schritt ist jetzt die Nutzung der Sonnen-Energie!
Energie spielt nicht nur bei der Produktion von Schnee
mit dem israelischen Snowmaker eine Rolle. Fiir Berg-
bahnbetreiber stellt sie den wichtigsten Rohstoff dar,
um die Anlagen in Bewegung zu halten. Bereits beim
Bau der Rifflseebahn nahm man auch darauf Riick-
sicht, um maoglichst energieeffizient zu agieren. Die
Bergstation mit dem Restaurant Sunna Alm wurde da-

Loop21 realisiert erste
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her als Passivhaus errichtet. Die grofRen Glasfronten
dienen nicht nur, um die herrliche Aussicht auf die fas-
zinierende Berglandschaft zu genielen, sondern las-
sen auch die Sonnenstrahlen ihren Beitrag zur Erwar-
mung der Gastraume beitragen. Eine entsprechende
Belliftung gekoppelt mit Erdwarme tragen zu wohli-
ger Atmosphare bei, auch wenn einmal der Schnee-
sturm noch so stark um die Sunna Alm pfeift.”

MM: , Welche GréBe und Leistung wird die PV-Anlage
aufweisen und wo wird sie installiert werden?
Herovitsch: ,, 2500 Module mit einer Gesamtflache
von Uber 400m?2 auf Drahtseilen gespannt sollen in
der Endausbauphase dieser Anlage rund 850000
kWh/Jahr liefern. Den Vorteil einer solchen Anlage fin-
det man vor allem auch in ihrer Lage. Auf einer Seeho-
he von ca. 2900 Metern sind wir europaweit ganz
oben! Dementsprechend hoch fallt der Nutzungsgrad
unserer Anlage aus. Aufgrund der extremen Hohe ist
die Stromgewinnung um 40 Prozent hoher als im Tal.
Ein weiterer Vorteil ist, dass sich die Betriebszeit im Ski-
gebiet genau mit den Ertragszeiten der Anlage de-
cken. Der Gletscher ist fiir eine Photovoltaikanlage ge-
radezu pradestiniert. Erganzt muss hier noch werden,
dass der meiste Energieverlust auf den Transportwe-
gen erfolgt. Ein weiterer Grund fur effizientes Energie-
management, die Energieerzeugung moglichst in Na-
he des Verbrauchers zu realisieren.

n Osterreichs
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Die neue Photovoltaik-Anlage am Pitztaler Gletscher wird
2500 PV-Module umfassen und ca. 850 000 kWh Strom
pro Jahr liefern.

Mit diesem rund 2,5 Millionen Euro teuren Projekt
verfolgen wir zusétzlich noch das Ziel, einen Beitrag
fur nachhaltige Wirtschaft und Umweltschutz im Al-
penraum zu leisten. Als einer der grof3ten Arbeitgeber
in der Region, wollen wir mit gutem Beispiel vorange-
hen und einen neuen und vor allem 6kologischen
Weg im Wintertourismus einschlagen.”

MM: , Erfiillt man damit einen Tribut an das steigende
Umweltbewusstsein der heutigen Gdste? Wie sieht das
die Landesumweltanwaltschaft?”

Herovitsch: ,Auch die Landesumweltanwaltschaft
steht dem Projekt am Pitztaler Gletscher sehr positiv
gegeniiber und beurteilte das Vorhaben in einer ers-
ten Stellungnahme als ,lobenswertes Vorzeigepro-
jekt’, zumal die Eingriffe in die Natur marginal ausfal-
len und der Strom unmittelbar am Ort gewonnen
wird, ohne das Landschaftsbild zu verandern. Der ein-
gesparte Co, -AusstoB liegt bei 510000 kg pro Jahr.
Mit der Photovoltaik-Anlage am Pitztaler Gletscher
geht man nicht nur den Weg eines nachhaltigen Tou-
rismus, dem die Schonheit der Bergwelt als Kapital
durchaus bewusst ist, sondern bleibt auch seiner Vor-
reiterrolle, innovative MalRnahmen zu setzen, treu.
Dass moderne Technik auch Asthetik ausstrahlen kann
und sich zusatzlich noch in die natirliche Landschaft

Auch Osterreichs héchste Seilbahn verkehrt am Pitztaler
Gletscher: die gefiihlvoll in die Landschaft integrierte Wild-
spitzbahn.

integriert, dafir steht ebenfalls im Pitztal ein herausra-
gendes Beispiel: Osterreichs hochstes Kaffeehaus, das
Café 3440.”

MM: , Warum habt Ihr Euch 2009 als erstes Skigebiet
im Alpenraum entschieden, das temperaturunabhén-
gige aber kostenintensive Schneeproduktionssystem
IDE zu installieren?”

Herovitsch: , Gletscherregionen sind nach wie vor
die Regionen des ewigen Eises und bediirfen nur we-
nig Unterstiitzung durch technische Schneeprodukti-
on. Mit dem Riickgang der Gletscher gestaltete sich
die Pistenpraparierung allerdings schwieriger vor al-
lem zum Start in den Gletscherherbst schwieriger. Mit
der Entwicklung von Schneekanonen konnte hier na-
turlich nachgeholfen werden. Doch herkdmmliche
Gerate benotigen dazu Temperaturen unter dem Ge-
frierpunkt. Eine Tatsache, die selbst auf 3000 m See-
héhe Anfang September nicht selbstverstandlich ist.
Daher ging die Pitztaler Gletscherbahn auf die Suche
nach alternativen Methoden zur Schneeerzeugung
und wurde in Israel flindig. Dort entwickelte man An-
lagen, die Schnee und Eis fir die Kiihlung von Bohr-
maschinen produzieren. Dabei wird — sehr vereinfacht
ausgedriickt — mittels Unterdruck dem Wasser Energie
entzogen. Somit wandelt sich der Aggregatzustand
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Der wetterunabhdngige IDE Snowmaker direkt neben dem
Talstationsgebdude der Pitz Panoramabahn war Europas
erste Schneeanlage nach dem Vakuumprinzip.

vom fllssigen in den festen, was beim Wasser bedeu-
tet, dass Schnee und Eis entstehen. Wahrend in Siid-
afrikas Diamantenminen diese Kristalle die Bohrkopfe
kihlen, transportiert man im Pitztal den Schnee (ber
ein Forderband direkt auf die Piste.”

MM: , Ihr propagiert verantwortlichen und intelligen-
ten Umgang mit der Ressource Schnee. Was kann man
sich darunter vorstellen?”

Herovitsch: ,Die kiinstliche Produktion von Schnee
stellt nur einen kleinen Teil der Aufwendungen dar,
um die Pisten auch trotz Riickgangs der Gletscher in
optimalem Zustand zu halten. Mit einem ausgekli-
gelten Schneemanagement versucht man am Pitzta-
ler Gletscher den Schnee dort zu halten, wo man ihn
bendtigt, namlich auf dem Gletscher selbst. So wer-
den etwa je nach Wetterlagen und geografischer Aus-
richtung des Hanges Schneewiille aufgeschoben, um
die Windverfrachtung einzudammen. Ein solcher Wall
bildet dann, d@hnlich einem Bergkamm, ein Hindernis,
an dessen Riickseite der Wind Schnee ablagert. So wie
wahrend der Niederschlagsperiode versucht, wird die
Schneeflocken am Gletscher zu halten, so probiert
man dies auch in den Sommermonaten, indem grof3e
Schneedepots angelegt werden. Mit einer Folie abge-
deckt, kann so der Schnee vom letzten Winter zu Be-
ginn der darauffolgenden Skisaison wieder zur Pisten-
praparierung verwendet werden. Damit bleibt der
Schnee dort, wo er fiir den Gletscher wichtig ist — in
der Nahrzone. Gletscherskigebiete tragen daher nicht
zum Rickgang der Eismassen bei, sondern versuchen
schon aus Eigeninteresse heraus, genau das Gegenteil
zu erzielen.”

AREMNA

MEHR SCHNEESICHERHEIT UND PISTENQUALITAT

BElI WENIGER RESSOURCENEINSATZ.
DAS SCHONT DIE UMWELT UND STEIGERT DAS BETRIEBSERGEBNIS.

www.pistenmanagement.at
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Auch im Skigebiet ist
man heute digital.

Loop21

WLAN-Hotspots im Skigebiet

Der Trend vom ,,Internet jederzeit und uberall” hat auch schon den Bergtourismus erreicht. Soziale
Netzwerke, Informationsrecherche und die E-Mail als Postkarte gehoren zum taglichen Programm.

Bereits 90 % aller Smartphone-Besitzer nutzen das Internet, um lokale Informationen abzurufen.

38

Skigebiete stellen sich somit neuen Herausforderun-
gen. Durch die rasant ansteigende Zahl an Nutzern
und verschiedenen Online-Angeboten stellen sich die
Fragen: Konnen unsere Gaste im Skigebiet iberhaupt
ins Internet einsteigen? Ist ein ausreichendes Mobil-
funknetz verfuigbar? Wie geht man mit tberlasteten
Netzen um? Was ist mit Gasten aus dem Ausland
(Roamingkosten)?

Viele Wintersportgebiete entscheiden sich fur WLAN-
Hotspots. Das sind Punkte, an denen Uber ein lokales,
drahtloses Netz der Zugang zum Internet ermdglicht
wird. Die Planung und Realisierung lbernehmen
erfahrene Netzwerkfirmen. Als Vorreiter im WLAN-
Bereich gilt die Firma Loop21, die seit 2014 auch ei-
nen Standort in Innsbruck hat. Sie hat eine Software
entwickelt, mit der Bergbahnen oder Tourismusver-
bande das WLAN als lokale Kommunikationsplattform
nutzen konnen. Realisiert werden WLAN-Netze an
ausgewahlten Punkten (z. B. Hutten, Gastronomie),
im ganzen Gebiet und auch in Seilbahnen (Oster-
reichs erste WLAN-Seilbahn am Hochkonig).

So funktioniert’s

Sobald sich der Gast zum freien WLAN verbindet,
kommt er zu einer so genannten ,Landing Page”.
Dort findet er, abhdangig vom aktuellen Standort,
mehrere Buttons mit verschiedenen Inhalten. Noch
bevor die Gaste ins Internet einsteigen, erhalten sie
schnellen, unkomplizierten Zugriff auf Inhalte, die sie
unterwegs brauchen und suchen. So wird Komfort
und Zufriedenheit gesteigert. Auch aus Sicht der
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Bergbahn entsteht ein Vorteil. So kdnnen gezielt Infor-
mationen und speziell wetterabhingige Anderungen
innerhalb weniger Minuten an den Gast weitergelei-
tet werden. Sollte eine Anlage zum Beispiel wegen
Sturm den Betrieb einstellen miissen, hat der Kunde
die Info sofort auf seinem Smartphone. Uber den Pis-
tenplan auf der Landing Page kann man eine alterna-
tive Route aussuchen und die geschlossene Seilbahn
umfahren.

,Ein Smartphone in der Tasche zéhlt heutzutage ne-
ben Skistecken und -brille zur Grundausstattung eines
Skigastes”, erklart Melanie Tassev, Marketingleiterin
bei Loop21. ,Ja, wir alle sind digital. Nun gilt es noch,
sich die tausenden Displays, die sich tagtéglich in ei-
nem Skigebiet bewegen, zunutze zu machen. Wir von
Loop21 verwandeln das Smartphone in eine Kommu-
nikationsplattform, tber welche die Bergbahn den
Gast direkt und live erreichen kann. Wie? Ganz ein-
fach Gber WLAN.”

Natirlich gibt es auch einen Button ,Internet”, Giber
den der Gast sicher ins Internet einsteigen kann.
Loop21 tbernimmt fiir die Kunden die Klarung der
Haftungsfragen und die Absicherung des Systems.
Statistiken der aktuellen Projekte zeigen, dass die Gas-
te vorrangig die ausgewahlten Informationen durch-
klicken und meist dann schon fiindig werden. Somit
mussen sie nicht das grolRe, weite Internet nach Lokal-
informationen absuchen.

II' Infos:

www.loop21.net
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Skigebietsplaner DI Christian Klenkhart, Absam

Bekommen wir Konkurrenz
aus dem Osten?

Skigebietsplaner und Experte in Sachen Ski-Destinationsentwicklung DI Christian Klenkhart, GF des

gleichnamigen Ingenieurbiros in Absam, referierte zum Thema ,, Wohin geht die Reise kiinftig beim

Wintersport?” auf Einladung des Tourismus Management Clubs Sudtirol. Es ging dabei vor allem

um die Frage, ob die Alpenlander Konkurrenz aus dem Osten bekommen werden.

Osteuropa hat in den letzten Jahren — auch mit Hilfe
von Skigebietsplaner Christian Klenkhart — kréftig
nachgeristet. Den Tourismusrekord der letzten Jahre
verdanken die Alpen-Destinationen allerdings eben-
falls vermehrt den Gasten aus Osteuropa. Speziell die
Einwohner von Polen und Tschechien sind sehr Ski-
affin. Trotzdem macht der Anteil der Skifahrer in die-
sen Landern gemeinsam nur 4% aus. DI Klenkhart
sieht im Ausbau der Skigebiete im Osten eine Chance,
die Menschen an das Skifahren heran zu fiihren. Stu-
dien belegen, dass z.B. am groRten Markt Deutsch-
land die Kinder und Jugendlichen das Skifahren in klei-
neren Gebieten erlernen, um sich dann einen Urlaub
in einem der Hotspots der Alpen zu génnen. Wahrend
man in Osterreich seit Jahren verstarkt Anstrengun-
gen unternimmt, um Skifahren und Snowboarden bei
Kindern wieder attraktiv zu machen, herrscht in den
Ostlichen Landern ein richtiger Alpinsport-Boom. Und
wer will nicht einmal dort Skifahren, wo die GroRRen
dieses Sports zuhause sind?

Laut einer Umfrage unter den Skifahrerlnnen zahlen
zu den Hauptkriterien fir eine Destinationsentschei-
dung die Anzahl der Skipisten, die Schneeverhaltnisse
und die GroRe des Skigebietes. Der Preis spielte dabei
eine nachgeordnete Rolle, da dieser, umgelegt auf das
Angebot auch im Osten nicht unbedingt glinstig ist.
Gepunktet wird in Osteuropa vor allem bei den Ne-
benkosten.

In Rumanien wirbt das Skigebiet Poiana Brasov mit
neuen Anlagen und immerhin zwei schwarzen Pisten.
Hier wurden 2011 ca. 25 Millionen Euro in die Infra-
struktur investiert. Zu den derzeit groten Gebietenin
Osteuropa gehort Bansko in Bulgarien mit rund 75
Pistenkilometern und modernen Anlagen. Weitere be-
reits bekannte Orte sind Spindlermtihle in Tschechien
sowie Zakopane in Polen, gefolgt von Jasna in der Slo-
wakei und Bukovel in der Ukraine.

Die Alpen-Destinationen

sind und bleiben ein Vorbild

Wer ein Skigebiet betreibt, weill um die standig stei-
genden Qualitatsanspriiche bei Skifahrerlnnen und
Snowboarderinnen. Die Alpenlander haben in den
letzten 20 Jahren Standards entwickelt, an denen sich
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DI Christian Klenkhart (1.) ist seit Jahren als Experte in Sachen Ski-
Destinationsentwicklung gefragt. Tatkrdftig unterstiitzt wird er dabei
von Partner und zweiten Geschdftsfiihrer DI Christian Weiler.

alle anderen orientieren. Es ist vor allem das Gesamt-
Package, das die etablierten Alpen-Destinationen bie-
ten. Dazu zahlen technisch innovative Liftanlagen,
Anzahl der Pistenkilometer, Schneesicherheit und per-
fekt praparierte Pisten, wie man sie dieses Jahr in Os-
terreich trotz enormen Schneemangels vorgefunden
hat. Hinzu kommen der extrem hohe Standard und
die Service-Orientiertheit der osterreichischen und al-
penlandischen Top Hotellerie & Gastronomie, welche
Vorbild fir viele andere Gebiete sind.

So aufgestellt, brauchen sich die Alpenlander vor neu-
er Konkurrenz nicht fiirchten. Im Gegenteil, Oster-
reich liefert vor Ort und durch seine Planungen im
Ausland die beste Gaste-Akquise fir die Kunden von
morgen!
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Andreas Hochwimmer, Betriebsleiter &
Resterhohe Bergbahn AG Kitzbiihel ¥

,Beste Pistenqualitat mit dem
LEITWOLF mit AUTOMATIC Winde”

Seit mehr als 8 Jahren ist im Skiareal Resterhohe ein Pistenfahrzeug des Typs PRINOTH LEITWOLF
mit AUTOMATIC Winde im Einsatz. Der Mountain Manager hat sich mit Betriebsleiter Andreas

40

Hochwimmer uber die Erfahrungen unterhalten.

—

PRINOTH Pistenfahrzeuge auf dem Weg zum Einsatz.

MM: , Wie lange arbeitet man in Kitzbiihel mit Pisten-
fahrzeugen von PRINOTH, wie viele Fahrzeuge wel-
chen Typs sind im Einsatz?”

Andreas Hochwimmer:

,Wir haben bisher rund 10000 Stunden mit Pisten-
fahrzeugen von PRINOTH gearbeitet. Im Einsatz
sind insgesamt 14 Fahrzeuge, davon sind 6 des Typs
LEITWOLF und 8 vom Typ PRINOTH EVEREST.”

MM: , Wie lange haben Sie schon Erfahrung mit dem
LEITWOLF und in welchen Pistenbereichen wird er ein-
gesetzt?”

Hochwimmer: ,Wir haben vor 8 Jahren den ersten
LEITWOLF bekommen und seit dieser Zeit auch stan-
dig damit gearbeitet. Prapariert wird das gesamte
Areal Resterhdhe und auch der Funpark. Sowohl auf
den Pisten als auch im Funpark machen sich die Wen-
digkeit und das Gewicht des Pistenfahrzeugs positiv
bemerkbar.”

MOUNTAINMANAGER 4/2014

MM: ,Wann wurde der LEITWOLF mit AUTOMATIC
Winde angekauft, warum hat man sich fiir dieses Fahr-
zeug entschieden?”

Hochwimmer: ,2006 sind die ersten Pistenfahr-
zeuge des Typs LEITWOLF mit der AUTOMATIC
Winde verkauft worden und damals haben wir auch
sofort ein Fahrzeug angekauft. Wir haben uns
damals ganz bewusst fur die neue Technologie
entschieden, weil wir mit ihr zukunftsorientiert
arbeiten wollten.”

MM: ,Wo liegen Ihrer Meinung nach die Pluspunkte
des Fahrzeugs generell?”

Hochwimmer: , Auffdllig sind die Zuverlassigkeit im
Betrieb, die Wendigkeit des Fahrzeugs und das Verhal-
ten im Windenbetrieb. Und dann natiirlich auch das
sehr gute Praparierergebnis.”
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TECHNISCHE DATEN

AUTOMATIC WINDE/LEITWOLF

» 4,5t Zugkraft, mit Ecomode stufenlos erzielbar

» Automatische mehrstufige Zugkraftregelung
WINCONTROL

» Max. Seillainge bis zu 1200 m (850 m, 1050 m)

» Seildurchmesser 11 mm

» Bruchlast 150 kN

» Automatisches Wickelsystem und automatisches Roll-out

» Neutrales Fahrverhalten

MM: , Wie beurteilen Sie die Wendigkeit und die Flexi-
bilitét des Fahrzeugs im Windeneinsatz?”

Hochwimmer: ,Wendigkeit und Flexibilitait vom
LEITWOLF sind im Windeneinsatz wirklich sehr gut.
Mit der Winde kann man heute sehr viel mehr machen
als friher. Und das nicht nur auf der Piste, sondern
auch am Pistenrand und bei schwierigen Pistenab-

MM: , Wie viele Arbeitsstunden hat man bis jetzt mit
der AUTOMATIC Winde gearbeitet, was schétzen Sie
an ihr?”

Hochwimmer: ,Von den insgesamt 10000 Arbeits-
stunden mit dem LEITWOLF haben wir rund 5500
Stunden im Windenbetrieb gearbeitet, davon rund
75 % mit der AUTOMATIC. Auf die Saison umgelegt,
sind das liber 600 Stunden im Windenbetrieb. Unsere
Pisten werden mittlerweile zu fast 70 % im Windenbe-
trieb prapariert. Da hat sich im Vergleich mit friiheren
Jahren viel verandert, nur wirklich flache Pistenab-
schnitte werden noch mit der Solomaschine ge-
macht. Wir niitzen heute alle Moglichkeiten der mo-
dernen Technik, weil sich einfach eine viel bessere Pis-
tenqualitat erzielen lasst. Wir haben dazu Fahrer, die
schon 15 bis 20 Jahre im Unternehmen sind, und ,ih-
re’ Pisten sehr gut kennen. Sie wissen dann auch ganz
genau, worauf es ankommt und wie man die techni-
schen Moglichkeiten nutzt.”

schnitten, wo Spurtreue oder Drehfreudigkeit oft sehr
wichtig sind. Naturlich sind die Sichtverhaltnisse beim
Windenpraparieren im Vergleich mit einer Soloma-
schine eingeschrankt. Beim LEITWOLF helfen aber die
Kameras sehr gut, das auszugleichen und zu kompen-
sieren.”

MM: , Wie beurteilen Sie das Arbeiten mit der neuen
AUTOMATIC Winde im Vergleich mit der Vorgénger-
winde generell?”

Hochwimmer: ,Die AUTOMATIC Winde ist eine
echte Arbeitserleichterung fiir die Pistenfahrzeugfah-
rer, was sich auch in der Pistenqualitat bemerkbar
macht. Durch die automatische Zugkraftregelung
kann sich der Fahrer voll auf die Arbeit konzentrieren,
weil genau die Zugkraft da ist, die gerade gebraucht
wird. Die manuellen Einstellungen von friher, wo
man doch immer mal wieder etwas zu viel oder zu we-
nig Zugkraft hatte, entfallen. Lenken und Bedienen
der Maschine sind problemlos. Durch die automati-
sche Zugkraftregelung wird auflerdem das Seil ge-
schont, sodass die Lebensdauer eindeutig langer ist.”

The only kit your chair needs.

>> loading conveyors and gates for chairlifts

CHAIRKIT North America
1919 Willamette Falls Dr.
West Linn, OR 97068

T +1503 780 90 36

F +1360 83817 49

office.usa@chairkit.com

CHAIRKIT GmbH
Brixentaler StraBBe 59
A-6300 Worgl

T +43 5332764 83
F +43 5332732 46

office@chairkit.com

Easy Access

loading gates

now With LED
lights!

cHaIRKIr

PRERIDE TO PERFORMANCE

www.chairkit.com
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Kassbohrer Gelandefahrzeug AG

Gelungener Saisonabschluss

42
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Sport und SpaB fiir Teilnehmer und Zuseher bot der PistenBully Biathlon auch 2014.

Vom 13. bis zum 15. Mai 2014 fand in Laupheim die 5. After Work-Party statt, die
ihren Besuchern Sport, Spald und einen Streifzug durch die aktuelle Modellpalette der

PistenBully-Familie zu bieten hatte.

E— .
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Direkt vor dem Hauptsitz der Kassbohrer Gelandefahr-
zeug AG in Laupheim hatte man auch dieses Jahr die
Biathlon-Strecke aufgebaut. Der Schnee hielt sich gut
Uber die 3 Tage der After Work-Party im Mai, sodass die
sportlichen Ambitionen der Mannschaften ungehin-
dert Uber die Bihne gehen konnten. Schliellich woll-
ten die Teams fur ihr Unternehmen wieder einen
PistenBully fur die Dauer von 4 Wochen mit nach Hau-
se bringen.

MOUNTAINMANAGER 4/2014

Bei den alpinen Skigebieten ging der Sieg im Schiel3en
und Langlaufen an die Saastal Bergbahnen AG/
Schweiz, gefolgt von den Skiliften Ruhestein/Deutsch-
land und Sluzby Vitkovice s.r.0./Tschechien. Bei den
nordischen Skigebieten hatte der Gastgeber Deutsch-
land mit dem Bauhof Hindelang, der Gemeinde Ruh-
polding, dem Skiclub Hiilben und der Gemeinde Neu-
schonau eindeutig die Nase vorn und konnte gleich
die ersten 4 Platze hintereinander belegen.

Auch abseits der sportlichen Einlagen hatte
die Kassbohrer Gelandefahrzeug AG ihren
Uber 1300 Besuchern aus 24 Landern wie-
der viel zu bieten. Eine grofle Auswahl an
gebrauchten PistenBully zu einmaligen
Konditionen wartete auf neue Besitzer, bei
einem reichhaltigen Buffet, Kaffee und Ku-
chen sowie musikalischen Einlagen wurde
dann auch abends kréftig gefeiert.

Alles im Blick

Im Freigelande konnten sich die Gaste ei-
nen Uberblick tiber die aktuelle Modellpa-
lette der PistenBully verschaffen. Dabei
durften als Highlights natirlich auch ein

PistenBully 600 SCR mit Winde und I-Terminal.
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Fir die Késsbohrer
Geléindefahrzeug AG
traten die Mannschaften
Vertrieb und Service
gegeneinander an.

Die diesjdhrige After-
Work-Party bildete den
Rahmen zur offiziellen
Verléngerung der Part-
nerschaft zwischen dem
DSV und der Késsbohrer
Geléindefahrzeug AG.
V.I.: Fritz Hollweck, DSV-
Marketing, Wolfgang
Lutz, Kdssbohrer Ver-
trieb, DSV-Alpindirektor
Wolfgang Maier und
Kdissbohrer-Vorstands-
sprecher Jens Rottmair.

PistenBully 600 E+, das Satellitennavigationssystem
SNOWsat, ein PistenBully 400 Park, der neue Pisten-
Bully 600 SCR mit Winde und I-Terminal, ein Pisten-
Bully 600 Select sowie Videos des Kooperationspart-
ners Schneestern nicht fehlen.

Der PistenBully 600 E+ mit diesel-elektrischem Antrieb
verbraucht bis zu 20 % weniger Kraftstoff und stoRt
weniger CO, aus. Diese alternative Antriebstechnolo-
gie steht damit fir Umwelt, Leistung und Wirtschaft-
lichkeit gleichermal3en.

Der PistenBully 600 SCR mit Winde war mit dem neu-
en I-Terminal ausgestattet, das auf der Startseite
gleich den kompletten Betriebsstatus des PistenBully
anzeigt. Und auch der PistenBully 600 Select sorgte
wieder flr groRRes Interesse. Bei dieser Fahrzeugvari-
ante handelt es sich um junge PistenBully 600, die
nach hochsten Kassbohrer Qualitatskriterien aufberei-
tet und mit zahlreichen, attraktiven Zusatzleistungen
ausgestattet sind. dwl

INAUEN
SCHATTI

FLEXIBEL IN JEDER LAGE

Seilbahnen

Seilmontagen Inauen-Schatti AG
Tschachen 1

CH-8762 Schwanden

Telefon +41 55 647 48 68
info@seilbahnen.ch

Lawinenauslosesysteme

Schragaufziige

Stahlwasserbau

www.seilbahnen.ch
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PowerGlS.

Diis We'elt wird miifoachenr

Akademie PistenManagement -
Know-how fur das Pistenteam

Technik ist nur die halbe Miete — dessen war man sich bei PowerGIS

oAb

Mit der Akademie PistenManagement startet
PowerGlS erstmals eine Workshop-Reihe fiir
Kunden und Interessierte.

Zahlreiche namhafte Seilbahnunterneh-
men im Alpenraum zdhlen auf das
ARENA PistenManagement — und das
mit gutem Grund. Denn neben erstklas-
siger Technik legt man bei PowerGIS
auch groRten Wert auf eine fundierte
Anwenderausbildung und umfassenden
Support. Hierzu soll nun auch die im
September erstmals stattfindende Aka-
demie PistenManagement beitragen.

,Uns war immer klar, dass ein Projekt
nicht mit dem Einbau der Technik abge-
schlossen ist — unsere Projekte sind viel-
mehr als langjahrige Prozesse zu begrei-
fen, die sich entwickeln und verandern
und sowohl uns als auch unsere Kunden
somit immer wieder vor neue Herausfor-
derungen stellen. Wir befinden uns per-

schon immer bewusst und hat daher das Know-how auf Anwendersei-

te stets gefordert. Bereits in der Vergangenheit wurden hierzu immer

wieder unterschiedlichste Veranstaltungen abgehalten. Mit der Akade-

mie PistenManagement setzt PowerGIS nun den nachsten Schritt und

startet eine Workshop-Reihe, die nicht nur Kunden, sondern vor allem

auch Interessierten das Thema PistenManagement naher bringen soll.

manent in Entwicklung”, so PowerGlIS-
CEO Robert Solkner. ,,ARENA bietet eine
stetig wachsende Bandbreite an unter-
schiedlichen Tools und Features, wobei
oftmals nur ein Teil davon genutzt wird
und daruiber hinaus stets Optimierungs-
potenzial bei der Anwendung gegeben
ist — denn gutes PistenManagement ist
von einer ganzen Reihe an Faktoren ab-
hangig.”

Zukunftig will man sich bei PowerGIS
daher noch starker auf die zielgerichte-
te, effiziente Anwendung und die Ablau-
fe im Hintergrund des PistenManage-
ments konzentrieren. So entstand die
Idee zur Akademie. , Wir mochten mit
der Akademie einen detaillierten Ein-
blick in die Moglichkeiten geben, die
das PistenManagement den Seilbahn-
betrieben bietet, wenn richtig damit ge-
arbeitet wird — natirlich auch unter dem
Gesichtspunkt einer Optimierung der
Anwendung von ARENA. Dabei wollen
wir die aktive Beteiligung und Themen-
bearbeitung fordern — die Akademie ist
somit als Workshop zu verstehen”, er-
lautert Solkner das Konzept.

AKADEMIE PISTENMANAGEMENT

Salzburg — Hotel Friesacher: 02.-04. 09. 2014
St. Anton/Arlberg — Arlberger Bergbahnen: 09.-11. 09. 2014
Davos (CH) — WSL Institut flir Schnee- und Lawinenforschung SLF: 16.-17.

09. 2014

Alle weiteren Informationen sowie das Anmeldeformular finden Sie auf der
PowerGIS-Website www.pistenmanagement.at

WORKSHOP KOMPETENZZENTRUM PISTENMANAGEMENT

Mayrhofner Bergbahnen 18. 09. 2014
Save the Date! Erfahren Sie alles zum Thema , Technische Beschneiung”.
Weitere Infos folgen in Kirze auf www.pistenmanagement.at
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Unterschiedliche Module

zur Auswahl

Fir Kunden stehen drei und fiir Interes-
senten zwei unterschiedliche Module
(Tagesseminare) zur Auswabhl, die mitei-
nander kombiniert werden konnen,
aber auch einzeln belegbar sind. Im Fol-
genden eine kurze Beschreibung der
Modul-Inhalte (ausfiihrlichere Informa-
tionen hierzu finden Sie auf
www.pistenmanagement.at):

MODUL 1:

ARENA PistenManagement — Gewusst
wiel (ARENA Kunden)

Dieses Modul soll ARENA Kunden die
Maoglichkeit bieten, den richtigen Um-
gang mit dem ARENA PistenManage-
ment zu erlernen bzw. ihre bestehenden
Kenntnisse noch zu vertiefen. Begin-
nend mit einer Einflihrung wird die The-
matik sukzessive vertieft, tber techni-
sche Komponenten bis hin zur prakti-
schen Arbeit mit den Analyse- und Aus-
wertungstools der WebGlIS-Software.
MODUL 2:

Neue Perspektiven in der Beschnei-
ung & Praparation

Die richtige Beschneiung erfordert viel
Erfahrung und, was noch wichtiger ist,
ein hohes Mall an fundiertem Hinter-
grundwissen. Fur die Leitung dieses Mo-
duls konnte Hansueli Rhyner gewonnen
werden - er ist ein renommierter For-
scher auf dem Gebiet von Schnee und
Permafrost am WSL-Institut fir Schnee-
und Lawinenforschung SLF in Davos
(Schweiz). Im ersten Teil des Moduls
sind grundlegende Informationen uber
die chemischen und physikalischen Ei-
genschaften des Schnees sowie in weite-
rer Folge das Verhaltnis von Wasser und
Schnee ein grundlegendes Thema. Da-
bei flieRen auch aktuelle, praxisrelevan-



Ohne technische Beschneiung geht es nicht
mehr - sie steht deshalb im Fokus des Kom-
petenzzentrum-Workshops (siehe Kasten).

te Erkenntnisse in den Workshop ein.
Auf Basis dieser Kenntnisse wird im
zweiten Teil speziell auf die Prozessop-
timierung bei der Pistenpraparation
eingegangen.

MODUL 3:

Mit Projektmanagement auf der
Uberholspur

Hardware und Software sind die
Grundpfeiler des ARENA PistenMana-
gements. Diese kdnnen aber nurin op-
timaler Weise genutzt werden, wenn
der Anwendung ein klar definiertes
Konzept zu Grunde liegt — wenn also
Projektmanagement betrieben wird.
In diesem Modul wird der Frage nach-
gegangen, wo ein PistenManage-
ment-Projekt beginnt und aufhort, wie
man ein solches richtig plant, organi-
siert und evaluiert. Besonderes Augen-
merk wird auf die praktische Umset-
zung gelegt, also jene konkreten Mal}-
nahmen, auf denen ein solides Projekt-
management basiert.

,Mit der Akademie mochten wir ver-
schiedene Aspekte des PistenManage-
ments abdecken, die allesamt eine tra-
gende Rolle spielen. Wir werden mit
vielfaltigen Mitteln arbeiten und die
Teilnehmer aktiv einbinden — damit
mochten wir erreichen, dass das Be-
sprochene von den Anwendern dann
auch in der Praxis umgesetzt werden
kann. Interessenten werden dariiber
hinaus auf diese Weise einen fundier-
ten Einblick in unsere Losung bekom-
men”, erlautert Soélkner.

BESCHNEIUNG ;][4

Druckluftanlagen von KAESER

Schneesicher
durch die Saison

Aufgrund immer milder werdender Winter gewinnt die Schneeerzeu-

gung weiter an Bedeutung. Nur eine Handvoll Anbieter beherrscht die

diffizile Kunst, Frau Holle auszuhelfen. Unabhangig von der angewen-

deten Schneemaschinen-Technik, wird Druckluft allemal benétigt.

Foto: Kaeser

KAESER SNOWSYSTEM: Kaeser bietet neben
der Zulieferung einzelner Komponenten auch
schliisselfertige Druckluftstationen.

Seit mehreren Jahren arbeitet Kaeser
Kompressoren Osterreich, eine Tochter-
firma des fuhrenden deutschen Kom-
pressorenherstellers, mit nambhaften
Spezialisten fir Hochdruck-Beschnei-
ungssysteme zusammen.

,Es werden sehr hohe Anforderungen
gestellt”, meint Klaus Enrich, Gebietsver-
kaufsleiter von Kaeser. ,Beschneiungsan-
lagen mussen zuverlassig, kostengtinstig
und im Einklang mit allen Umweltaufla-
gen produziert werden. Alle diese Forde-
rungen gelten automatisch fir die
Druckluft.” Ob effizient beschneit wer-
den kann, hangt von verschiedenen au-
Reren Faktoren ab. Absolute Zuverlassig-
keit der Kompressoren ist daher ebenso
gefragt wie maximale Energienutzung.
Da elektrische Leistung haufig nur be-
grenzt zur Verfligung steht, bedeutet je-
der Kubikmeter Druckluft, den der Kom-
pressor aus der gleichen Leistung he-
rausholt, ein Plus an Schnee.

Mehr Schnee

mit weniger Strom

Energie steht den meist exponiert ste-
henden Stationen nur beschrankt zur

Verfiigung und mufl} daher maximal ge-
nutzt werden.

Die Schraubenkompressoren von Kaeser
sind mit dem fiir niedrigen Energiever-
brauch bekannten, von Kaeser selbst
entwickelten Sigma-Profil ausgeristet.
Zudem sind sie auch im hohen Leis-
tungsbereich luftgekihlt lieferbar. Eine
Luftkiihlung stellt bei der Installation im
Geladnde, speziell in der kalten Jahreszeit,
gegeniliber der Wasserkiihlung einen
Vorteil dar. Sie ist betriebssicherer und
meist kostengtinstiger. Ein weiteres Plus
ist der niedrige Wartungsbedarf, der
einstufige Schraubenkompressoren aus-
zeichnet. Alle wichtigen Bauteile und
Wartungseinheiten werden automa-
tisch iberwacht.

Hocheffiziente Druckluft-
und Kondensataufbereitung
Die Druckluft wird in mehreren Filterstu-
fen auf einen Reinheitgrad gebracht, der
rund 100mal hoher ist als bei der vom
Kompressor angesaugten atmosphari-
schen Luft. Das bei der Luftverdichtung
zwangslaufig entstehende Kondensat
wird an allen Sammelpunkten des Druck-
luftsystems (iber elektronische Ableiter
entfernt und in Trennsystemen gereinigt.
Von der Planung bis zur schliisselferti-
gen Anlage

Je nach Vorgabe des Projektanten liefert
Kaeser verschiedene Ausbaustufen, von
der reinen Zulieferung der Komponen-
ten bis zur schlisselfertigen Druckluft-
station.

Auf Wunsch Gibernimmt die Firma Kaeser
Kompressoren Osterreich die komplette
Planung, Ausfiihrung, Montagetiberwa-
chung bis zur Inbetriebnahme. Auch die
Wartung der Anlagen wird in Form von
Vollwartungsvertragen angeboten.

II‘ Infos: www.kaeser.at
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Schneiertreffen in Davos
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Das alljahrliche Schneiertreffen von TechnoAlpin findet immer wieder einen sehr guten Anklang bei
den Beschneiungsleuten. Die Bergbahnen Davos Klosters Bergbahnen AG sowie die TechnoAlpin

Schweiz wussten die 160 Besucher beim 6. Schneiertreffen zu Gberzeugen.

Jeden Winter ladt TechnoAlpin Schweiz zu einem Kun-
denanlass ein. Diesmal fiel die Wahl auf Davos. In der
BegruRungsansprache erwdahnte Geschaftsstellenlei-
ter Remo Bulgheroni die langjahrige konstruktive Zu-
sammenarbeit zwischen TechnoAlpin und den Davos
Klosters Bergbahnen AG. Der technische Betriebsleiter
fir Parsenn, Markus Good, stellte sein Unternehmen
kurz vor: ,Die Davos Klosters Bergbahnen AG betrei-
ben fiinf Wintersportgebiete: Jakobshorn, Parsenn, Ri-
nerhorn, Pischa und Madrisa. In diesen flinf Gebieten
befinden sich 50 Anlagen. 50 Pistenfahrzeuge sorgen
fur eine tadellose Pistenpraparation im gesamten Ge-
biet. Im letzten Herbst wurde der vierte Speichersee im
Gebiet vom Jakobshorn fiir die technische Beschnei-
ung in Betrieb genommen. Dort konnten wir inzwi-
schen mit der Erweiterung der Beschneiungsanlage
ein Kleinkraftwerk in Betrieb nehmen. Nebst Trans-
portanlagen verfligt das Bergbahnunternehmen tber
rund 2000 Gastebetten in diversen Hotelbetrieben,
20 Berggasthauser sowie 6 Bars. Mit 1,3 Millionen Er-
steintritten ber das ganze Jahr wird ein Umsatz von
60 Millionen Franken erzielt. Normalerweise erwirt-
schaftet das Unternehmen einen Cash Flow zwischen
20 und 25 Millionen Franken. Seit dem Jahr 2003 sind
alle Seilbahnunternehmen in Davos, in einer Gesell-
schaft fusioniert. In den letzten 10 Jahren hat diese Ge-
sellschaft Gber 150 Millionen Franken in neue Trans-
portanlagen sowie Beschneiungsanlagen investiert.”

MOUNTAINMANAGER 4/2014

Die Mitarbeiter von TechnoAlpin Schweiz (v.l.n.r.): Damir Casu, Marco
Albiez, Martin Hofer, Remo Bulgheroni, Patrick Varonier, Samuel Zweifel,
Christian Gutknecht, Thomy Kempf und Brice Lacorre.

LS - - . =

Die Bergbahnen Davos Klosters AG verfiigen tiber eine sehr grof3e
Erfahrung im Bereich der technischen Beschneiung.

Masterplan brachte den Erfolg

,Die erfolgreiche Zusammenarbeit mit TechnoAlpin
begann vor 20 Jahren am Jakobshorn. Im Jahr 2000
zeigte Remo Bulgheroni mit der Installierung einer
Propellermaschine M20 auf Parsenn uns die weiteren
Entwicklungsmoglichkeiten mit einem Masterplan
auf. Dieser Masterplan enthielt unsere Bedirfnisse in
Bezug auf die Leistung und Auslegung der Anlage.
Etappenweise wurde die Beschneiungsanlage im Ge-
biet von Parsenn in Eigenleistung ausgebaut. Die gan-
ze realisierte Anlage wurde gemal® dem Masterplan
vom Jahr 2000 gebaut. Besonders zufrieden sind wir
mit den Einschneizeiten. Mit der Ausriistung der
Atassplus Steuerungssoftware lasst sich eine intelli-
gente und wirtschaftliche Beschneiung ausfiihren.
Diese Software ist nicht nur ein komfortables Leitsys-
tem flr unsere Mitarbeiter, sondern ist auch ein wich-
tiges Werkzeug, um jederzeit den Verbrauch von Ener-
gie und Wasser aufzeigen zu kénnen. Heute verfligen
wir in der Region Davos Klosters tber rund 332
Schneeerzeuger und es werden jahrlich mehr. Dank
der Vollautomatik der Anlage und den wartungs-
freundlichen Schneeerzeugern wird die gesamte An-
lage mit einem minimalen Personalbestand von sechs
Mitarbeitern wahrend des ganzen Jahres unterhal-
ten.”

Nach diesen ausfuhrlichen Informationen uber die
Seilbahngesellschaft Davos Klosters Bergbahnen AG,



wurden die rund 160 Besucher in vier Gruppen aufge-
teilt, die anschlieRend vier verschiedene Informations-
posten besuchten. Am Informationsposten Atassplus
auf Parsenn wurden die neuesten Anpassungen der
Steuerungssoftware prasentiert. Ein weiterer Posten
war das Iglu-Dorf beim Speichersee Totalp. Im letzten
Dezember konnte praktisch das ganze Iglu-Dorf, das
bis zu 20 Schlafpldtze anbietet, dank der technischen

Markus Good, technischer Betriebsleiter Bergbahnen Davos
Klosters AG, links, und Remo Bulgheroni, Geschdiftsstellen-
leiter TechnoAlpin Schweiz hiefen die 160 Besucher herzlich
Willkommen.

Beschneiung realisiert werden. Ohne die technische
Beschneiung wiirde es kein Iglu-Dorf geben. Ein vier-
kopfiges Team versorgt die Iglu-Besucher mit bester
Verpflegung und guter Stimmung wahrend des gan-
zen Tages.

Wartung verlidngert die Lebensdauer
Am Informationsposten Pumpstation Totalp wurden
die Besucher von Elmar Walder, zustandig fiir den An-
lagenbau Montage, uber die verschiedenen Instand-
haltungsarbeiten einer Pumpstation detailliert infor-
miert. Die Vertreter von TechnoAlpin wiesen darauf
hin, dass Instandhaltungsarbeiten aber auch War-
tungsvertrage im Bereich der gesamten Pumpstation
inklusive fiir die Kompressoren, Pumpen und Schnee-
erzeuger, abgeschlossen werden kénnen, um maogli-
che Stoérungen friihzeitig zu erkennen und kosten-
glinstig zu beheben. Folgende Leistungen kann ein
solcher Wartungsvertrag beinhalten:

» Kontrolle der Ausrichtung der Pumpe,

» Messung der Vibrationen,

» Messung der Lager,

» Isolationsmessung der Motoren auf Masseschluss,
» Foto mit Thermokamera um Warmequellen zu er-
fassen,

» Schmierung der Lager von Pumpe und Motor,

» Kontrolle der Regelventile sowie der PV-Ventile und
der Ruckspiilfilter,
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» bei Bedarf Aufnahme der Pumpenkurve bei dlteren
Pumpen sowie die Kontrolle der Kompressoren fiir die
zentrale Luft.

TechnoAlpin flihrt bei genltigend Interesse auch
Schulungen vor Ort durch. Diese Schulungen behan-
deln folgende Themen: Pumpstation, Elektrik,
Schneeerzeuger, Atassplus sowie Revisionen. Am letz-
ten Informationsstand wurden die Besucher liber die

In der Region Davos entstand im letzten Jahr der vierte
Speichersee fiir die Beschneiung. Der Speichersee auf der
Totalp fasst rund 100000 m® Wasser.

diversen Instandhaltungsarbeiten an den Schneeer-
zeugern informiert, die alljahrlich auszufiihren sind.
Nach den Besuchen an den vier Informationsstanden
waren die Teilnehmer im Bergrestaurant Parsennhiit-
te zum Mittagessen eingeladen. AnschlieRend war
die Talfahrt nach Davos angesagt, wo man sich zur
Feier des Tages im Hotel Montana zu einem Schlussa-
pero traf. dab

Elmar Walder, Anlagenbau Montage, rechts, erkldrte die ver-
schiedenen Instandhaltungsarbeiten, die in der Pumpstation
ausgeftihrt werden mtissen.
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Sufag Snowbusiness GmbH -
Produktportfolio der MND-Gruppe

Nach 30 Jahren Interfab Snowbusiness GmbH und Sufag wurden beide Unternehmen wie
berichtet im Mai eines. Die jetzige SUFAG Snowbusiness GmbH agiert sortenbereinigt neben
Schneeerzeugern zusatzlich mit dem gesamten Produktportfolio der MND-Gruppe.

48

Die bisherigen drei Produkte Sufag, Areco und Snow-
star werden in eine neue Produktreihe unter der ge-
meinsamen Marke SUFAG zusammengelegt. Die Be-
schneiungssparte der MND verfligt kiinftig Uber zwei
Produktionsstandorte mit insgesamt 80 Mitarbeitern:
In Schweden erfolgt die Fertigung der Propeller-Pro-
dukte, in Frankreich jene der Lanzen-Produkte. Beide
Standorte verfligen Uber eigene Forschungs- und Ent-
wicklungsabteilungen.

Die Zusammenlegung dieser MND-Produkte unter
der gemeinsamen Marke SUFAG bietet den Kunden
eine intensivere kaufmannische und technische Be-
treuung. In jedem Land, in dem die Gruppe vertreten
ist, wurde ein Ersatzteillager zur Materialwartung ein-
gerichtet und es stehen fir alle Produkte der Marke
geschulte Techniker zum Einsatz beim Kunden zur
Verfligung.

Fithrende Produkte

zur Lawinenauslosung

Die Marke TAS ist der weltweit flihrende Anbieter von
ferngesteuerten Lawinenauslésesystemen. Uber 2 500
Gazex-Zlndrohre schiitzen weltweit effizient Schipis-
ten, StraBen und industrielle Anlagen vor Lawinen.
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Unter der alleinigen
Marke Sufag sind ktinf-
tig alle Schneeerzeuger
im Produktportfolio der
MND-Gruppe vereint.
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Das mobile System DAISYBELL fiir die Lawinenauslo-
sung mittels Hubschrauber wird in Bereichen einge-
setzt, die nicht mit fest installierten Anlagen ausgerts-
tet werden konnen. Das jiingste Produkt von TAS ist
der O’BELLX, die stationar aufgestellte Ausfiihrung
der Daisybell. An- und Abtransport fir die Ladung der
Betriebsmittel fiir ca. 50 Auslosungen und die jahrli-
che Wartung erfolgen mittels Hubschrauber. Die aktu-
ellste Erweiterung der Produktpalette von TAS erfolgt
durch die Ubernahme von HC Systec, dem Hersteller
der Steinschlagbarrieren Mustang und der Lawinen-
schutznetze Menta. Damit wird die Position als fiih-
render Anbieter von Losungen zum Schutz vor Natur-
gefahren zusatzlich gestarkt.

Nr. 1 bei Sicherung von Skigebieten
MBS ist ein international tatiges Unternehmen zur Si-
cherung und Ausriistung von Skigebieten sowie
Sport- und Freizeitanlagen (Golfplatze, Reitanlagen,
Eislaufbahnen). Mit der Ubernahme von Secomate ist
MBS die Nr. 1 der Anbieter von Markierungen und Be-
schilderungen, Schneezdunen und Windenankern fir
Pistenfahrzeuge, sowie Sicherheitsnetzen und Schutz-
matten.



S i U
Mit TAS hat man den weltweit fiihrenden Anbieter von
Lawinenauslésesystemen im Boot.

Hier ist besonders auf die neueste Schutzmatte mit
wabenformigem Polyethylen-Schaum hinzuweisen,
die 30 % weniger Gewicht als herkdommliche Matten
aufweist. Besonders den Umweltaspekt berticksichtigt
die Verwendung von 60 % recyceltem Material, was
ein Recycling zu 100 % ermoglicht.

Im Bereich Rennsport und Kommunikation liefert
MBS eine umfangreiche Produktreihe fiir die Durch-
fiihrung von Veranstaltungen.

Aufstiegsanlagen

LST Ropeway Systems ist auf die Konzeption und Her-
stellung von Seilbahnen spezialisiert (Schlepplifte,
Sessellifte). Die aktuellste Referenz von LST ist eine fix-
geklemmte Vierer-Sesselbahn fiir das Skigebiet Rosa
Khutor in Sotschi. Diese wird bereits mit dem kom-
plett neu designten und besonders komfortablen Vie-
rersessel ausgeristet.

Eine weitere Neuheit ist das Forderband , The Belt” fiir
Personentransporte. , The Belt” wird mit einer zur
Ganze neuen Steuerung mit Siemens-Komponenten
und einem Sicherheitsautomaten ausgestattet. Die
komplette Bedienung (Start, Stop, Anderung der Ge-
schwindigkeit) und die permanente Uberwachung er-
folgen mittels Touchscreen. , The Belt” kann in Ski-
schulen, Schikindergarten, aber auch auf steileren Pis-
ten eingesetzt werden. Die maximal mogliche Lange
mit einem Band betragt 300 m.

|I| Infos: www.snowbusiness.cc

SALZMANN

INGENIEURE

PROJEKTENTWICKLUNG
SEILBAHN-GENERALPLANUNG

PROJEKTMANAGEMENT
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Produkte von MBS sind die Nr. 1 bei der Sicherung von
Skipisten. Im Bild die neue Schutzmatte mit wabenférmigem
Polyethylen-Schaum.

LST Ropeway Systems ist auf die Herstellung von Aufstiegsan-
lagen spezialisiert. Im Bild das neue Férderband , The Belt”.

B e e AR T 3 St
Die aktuellste Referenz von LST ist eine fixgeklemmte Vierer-
Sesselbahn fiir das Skigebiet Rosa Khutor in Sotschi.

Salzmann Ingenieure AG
Bahnhofstrasse 3

CH - 9443 Widnau (SG)
Tel. +41 (0)71 7270638
www.salzmann-ing.ch

Salzmann Ingenieure ZT GmbH
Angelika-Kauffmann-Strasse 5
6900 Bregenz, Austria

Tel. +43 (0)5574/45524-0
www.salzmann-ing.at
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Blick auf die Steuerung SnowVisual..

DemaclLenko

Mehr Leistung
far eine effiziente Beschneiung

50

Die Bergbahnen Krings GmbH zahlt seit Jahren auf das Know-how der LEITNER Gruppe. Bei der

Modernisierung ihrer Beschneiungsanlage hat man deshalb auch DemacLenko das Vertrauen

ausgesprochen.

Soll im Winter garantiert Schnee zur Verfligung ste-
hen, heillt es entsprechend vorsorgen. Bei Demac-
Lenko zeigt man sich deshalb gleich nach dem Win-
terende gerustet, die unterschiedlichen Bauvorhaben
in den Skigebieten in Angriff zu nehmen und alle Ar-
beiten so zu koordinieren, dass fiir die kommende
Wintersaison beste Schneibedingungen herrschen.
Die Bergbahnen Krings GmbH hat in der Entwicklung
ihres Skigebietes schon friih auf Beschneiung gesetzt
und bereits 1985 eine Beschneiungsanlage gebaut,
die zu dieser Zeit allerdings noch zu 100 % manuell
gesteuert wurde. In den 90er Jahren wurde die Anlage
dann erweitert, modernisiert und teilweise automati-
siert.

MOUNTAINMANAGER 4/2014

Modernster Stand der Technik

Da man den Gasten heute schon zum Saisonstart und
durchgehend bis zum Saisonende optimale Bedin-
gungen fir ihren Wintersport bieten mochte und die
Schneizeiten immer kiirzer werden, hat sich das Un-
ternehmen 2012 zu einer umfassenden Modernisie-
rung seiner Beschneiungsanlage entschlossen und
sich daflir an den Schneispezialisten der LEITNER
Gruppe, DemaclLenko gewandt. Grund dafiir waren
die langjahrige Zusammenarbeit mit LEITNER und das
Know-how der Gruppe, mit dem man sehr gute Erfah-
rungen gemacht hat.

Wie DemacLenko die Bergbahnen Krings GmbH letzt-
lich Gberzeugen konnte, erzahlt Florian Stuffer, Abtei-

Fotos: DemacLenko



lungsleiter Project Management sowie R&D bei
DemaclLenko: , Natrlich wollten sich die Verantwort-
lichen der Bergbahnen Krings GmbH im Vorfeld gerne
ein genaues Bild von der Leistungsfahigkeit der
Schnee-Erzeuger machen, sodass DemaclLenko 2012
zu einer Produktvorfihrung nach Obertauern einge-
laden wurde. Die Schnee-Erzeuger liberzeugten im
Praxistest und konnten die Erwartungen voll erfiillen.
Der Auftrag zur Modernisierung der Beschneiung, die
in mehreren Schritten durchgeftihrt werden soll, ging
an DemaclLenko.”

Bereits 2013 wurde mit der Umsetzung des Konzep-
tes begonnen. So wurden 25 neue Schéchte verlegt
und 5 VIS Lanzen sowie 10 Propellerkanonen des Typs
TITAN, TITAN X und VENTUS fir die Pisten der Hoch-
almbahn angekauft. Investiert wurden in dieser ersten
Phase rund 400000 Euro. 2014 geht man nun daran,
den zweiten Teil des Konzepts zu realisieren. Investiert
werden dafiir rund 1 Mio. Euro.

Verlegt werden 20 Schichte, 13 Schnee-Erzeuger des
Typs TITAN sowie 5 VIS Lanzen werden angekauft.
Diese Lanzen sind bereits mit dem neuen energiespa-
renden Lanzenkopf versehen. Ein Auftrag zu weiteren
Schnee-Erzeugern soll demnachst folgen.

ﬁﬂ
% Tradition auf neuen Wegen

“Qualitét mit Bestand
wWwiw trrm.at

-
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In Obertauern kommen VIS Lanzen mit dem energieeffizienten Lanzenkopf zum Einsatz.

Gebaut wird auRerdem im Untergeschol} der neuen
6er Sessel-Panoramabahn eine véllig neue Pumpstati-
on. Sie bietet 5 Vordruckpumpen mit einer Gesamt-
Anschlussleistung von 5 x 55 kW sowie 5 Hochdruck-
pumpen zu 2 x 500 kW und 3 x 250 kW Platz. Die For-
derleistung des ,,Hochdruckbereichs”, der sich bis zur
Bergstation der neuen Panoramabahn erstreckt, be-
tragt 120 I/s bei einem Betriebsdruck von 55 bar, wah-
rend der ,Mitteldruckbereich” eine Forderleistung
von 180 I/s bei einem Betriebsdruck von 33 bar er-
reicht.

Zusatzlich zu den Pumpen werden 2 selbstreinigende
Filteranlagen installiert. Das Wasser fir die Beschnei-
ung stammt aus einem nahen Naturspeicherteich, der
den Bedarf fiir die gesamte Beschneiung abdecken
kann.

Um die Anlage auf den modernsten Stand der Tech-
nik zu bringen, wird aullerdem die neueste Version
der Steuerungssoftware SnowVisual zum Einsatz
kommen, die ein effizientes Ressourcenmanagement
von Wasser, Luft, Zeit und Energie gewabhrleistet.
Vorteile der Software sind die schnelle und effiziente
Bedienung, Visualisierung und Auswertung der Da-
ten. dwl

Ohne Schnee, ka Gaudi

Tiroler Rohre
bringen’s.
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Sicherheit und Effizienz: Optimie-
rung von Beschneiungsanlagen

52

TechnoAlpin legt grolRen Wert auf eine optimale Performance der Beschneiungsanlagen. Bei
der Planung geht es darum, die Energiebilanz zu optimieren und die Ressourcen moglichst
schonend einzusetzen. Aullerdem miussen die Anlagen betriebssicher geplant und gebaut
werden. Bei neueren Anlagen konnen diese Bedurfnisse von Anfang an integriert werden.
Bei bestehenden Anlagen gibt es eine ganze Reihe von Mdglichkeiten, Effizienz und Sicher-

heit zu erhohen.

Pumpstation: Bei einer Beschneiungsanlage sind hohe Driicke gegeben. Eine detaillierte Analyse des hydraulischen Verhaltens
gehdrt bei TechnoAlpin daher zum Standard, um die Betriebssicherheit der Anlage zu gewdhrleisten.

Da in der Beschneiung bekanntlich hohe Driicke ge-
geben sind, legt TechnoAlpin groRen Wert auf eine
genaue Analyse des hydraulischen Verhaltens der An-
lage. Eine ganze Reihe von Sicherheitseinrichtungen
gehort inzwischen zum technischen Standard, der
auch auf bestehenden Anlagen angestrebt wird. Dazu
gehoren Entlastungs- und automatische Bellftungs-
ventile, Uberfall-Konstruktionen, Set-Points und
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Hardware Switche, automatisch schlieRende Armatu-
ren usw. Vorab werden die maximalen DruckstoRe er-
rechnet, um einen Einsatz des Equipments (iber dem
maximal zulassigen Druck zu verhindern. Dabei geht
es vor allem um kurze Druckwellen, deren Gefahren-
potenzial oft unterschatzt wird. Eine genaue Analyse
hilft auch bei der Festlegung der SchlieRzeiten der Ar-
maturen.

Speicher: Die Wasserversorgung ist
einer der wichtigsten Aspekte bei der
Planung einer Beschneiungsanlage.
Schneiziele, Pistenoberfldiche und
auch kiinftige Ausbaustufen miissen
berticksichtigt werden, um eine opti-
male Energiebilanz zu gewdhrleisten.



TF10: Dank einer eingehenden Analyse der drtlichen Gegebenheiten kann der Einsatz des richtigen Schneeerzeugers am
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richtigen Ort geplant werden. Die TF10 etwa eignet sich besonders fiir breite Pisten mit hohem Schneebedarf.

Detaillierter Masterplan als Grundlage
Grundlage ist jeweils ein detaillierter Masterplan, der
die gegenwartigen Bedingungen und die zukiinftigen
Ausbaumoglichkeiten jedes einzelnen Projekts be-
rucksichtigt. Jedes Jahr werden tiber 1 000 dieser Mas-
terplane sowohl fiir groRe Resorts als auch kleine Fa-
milienskigebiete bereitgestellt. Die Wasserzufuhr ist
dabei einer der wichtigsten Aspekte. Bei der Planung
der Wasserversorgung missen Schneiziele (vor allem
flir schneearme Winter), Pistenoberflaiche und kiinfti-
ge Ausbaustufen berilicksichtigt werden. Samtliche
Hauptpisten sollten innerhalb von 72 Stunden einge-
schneit werden konnen. So werden die Schneifenster
optimal genutzt. Das Herz bildet dabei die Pumpstati-
on. Die richtige Druckklassifizierung und der Bauteil-
schutz spielen hier eine groRe Rolle fiir die Betriebssi-
cherheit. Um der Schadensgefahr durch Uberlastung
vorzubeugen, muss die Stromversorgung richtig di-
mensioniert werden.

*':E G
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¥

8665 Langenwang * Grazer StraBe 47
T +43 (0) 3854 /25005-0F DW 25
office@hydrosnow.at
www.hydrosnow.at

s"ié_g:fir‘ﬁ?f(]r_ihre komplette pumpstation

Kiihltiirme steigern die Performance
Neben der richtigen Wassermenge spielt auch die
Wassertemperatur eine bedeutende Rolle bei der Effi-
zienzsteigerung. Kihltirme sorgen fiir eine entspre-
chende Kiihlung des Wassers auf die optimale Einsatz-
temperatur und steigern so die Performance der
Schneeerzeuger erheblich.

Wesentlich fir eine optimale Energiebilanz der Anlage
ist auch die Installation des richtigen Schneeerzeugers
am richtigen Ort. Dabei werden in der Planung zahl-
reiche Faktoren berlicksichtigt, wie etwa die Pisten-
breite, Windeinflliisse, Gelandebeschaffenheit, erfor-
derliche Schneemenge etc. All diese Faktoren stehen
in Wechselwirkung zueinander und missen fir eine
optimale Losung entsprechend ausbalanciert werden.
Die breite Produktpalette von TechnoAlpin bietet
hierfiir ideale Voraussetzungen.

2l
et 4
A-6408 Pettnau « Dr. Otto-Keimel-Weg 2

T: +43(0)5238 84123 *« F: DW 30
peter@berchtold.at

www.berchtold.at
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Die Schubert Elektroanlagen GmbH in Obergrafendorf (N) hat
seit 2011 den Alleinvertrieb von Béchler-Lanzen in Osterreich,
Deutschland, Italien, Polen und den freien Weltmarkt.

- Messung an einer
2SNOW-Schneilanze.

Die Erfolgsgeschichte der
2SNOW- Schneilanzen setzt sich fort

Seit 2011 Ubt die Schubert Elektroanlagen GmbH den Alleinvertrieb fir alle energieeffizienten Bachler-
Schneilanzen in Osterreich, Deutschland, Italien und Polen bzw. fiir den offenen Weltmarktverkauf unter
der Marke 2SNOW aus. Die erfolgreiche Kooperation mit bisher iber 600 installierten Lanzen wird allen
Geruchten zum Trotz fortgesetzt, so dass kein anderer Lieferant in diesen Gebieten diese Schneeerzeuger
vertreiben darf.

REFERENZBEISPIELE
2SNOW

Mayrhofner Bergbahnen - Penken,
Horberg und Ahorn, Schmittenhohe-
bahn AG Zell/See — Areit, Bergbahnen
AG Wagrain - Grafenberg und
Grieskareck, Forsteralm Skilifte GmbH,
Hinterstoder-Wurzeralm Bergbahnen
AG, Kasberg-Bahnen HWB-Betriebs
GmbH Grilinau, Freizeitbetriebe
Veitsch GmbH, Berglift Stuhleck Oster-
reichische Seilbahnen- Bau- und Be-
triebsgesellschaft m.b.H. & Cie. KG.
Spital am Semmering, Gerlitzen-Kan-
zelbahn-Touristik GmbH & Co. KG Sat-
tendorf, Bergbahnen Turracher Hohe
GmbH, GroRglockner Bergbahnen
Touristik GmbH Heiligenblut, Berg-
bahnen, Nassfeld Pramollo AG Herma-
gor, Bergbahnen Werfenweng GmbH,
Venet Bergbahnen AG Zams, Damiil-
ser Seilbahnen GmbH & Co KG Da-
miils, Bergbahnen Brandnertal GmbH,
Brand, Bergbahn- und Skilift Balder-
schwang Betriebs GmbH & Co. KG
(D), LGO Liftgesellschaft mbH Kurort
Oberwiesenthal (D), Bergbahn RTC
Zicnice Kranjska Gora d.d. (SLO), Ski-
halle Bispingen (D).
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Bachler Top Track AG (seit 1970) und
Schubert Elektroanlagen GmbH (seit
1965) sind zwei Firmen im Privatbesitz,
welche seither kontinuierlich durch in-
telligente und energieeffiziente Produk-
te ihre Marktposition verstarken.

Diese Bestandigkeit der Schubert Elek-
troanlagen GmbH gewahrleistet den
Kunden gegentiber eine sichere und er-
folgreiche Weiterfiihrung ihrer Produkte
auch in den nachsten Jahrzehnten, was
bei fast allen anderen Anbietern durch
Marktbereinigungsverkaufe meist nicht
mehr der Fall ist. Die Alleinvertretung
umfasst folgende Typen:

» NESSy - die energieeffiziente Stan-
dardschneilanze 5-stufig (0,8 kW aqui-
valente Luftleistung bei einem Zentral-
kompressor);

» SNOTEK - die energieeffiziente
Schneilanze anstatt eines energiefres-
senden Niederdruckschnee-Erzeugers
(Propeller) 8-stufig (0,8 kW aquivalente
Luftleistung bei einem Zentralkompres-
sor und damit nur etwa 5 % elektrischer
Leistungsbedarf gegeniiber einer Pro-
pellermaschine mit ahnlichen Schnei-
leistungen und wesentlich weniger
Larmemission.

Bei langen Elektroversorgungskabeln im
Feld und dem Einsatz der 2SNOW SNO-

TEK-Lanze ersparen sich die Liftbetriebe
aufwandige Zusatzverstarkungen der
Verkabelung um den Sicherheitsbestim-
mungen der Vorschriften des Seilbahn-
verbandes zu entsprechen und damit
das Wiedererlangungsrecht fur die Was-
serentnahme zu sichern.

» SNOTEK Track — die energieeffiziente
Schneilanze fir Loipen oder Rodelbah-
nen bzw. Aufstiegshilfen; 1-stufig (0,8
kW dquivalente Luftleistung bei einem
Zentralkompressor). Interessant und
wirkungsvoll Uberall dort, wo schmal
geschneit werden muss.

» Zero E — die erste energielose Schnei-
lanze weltweit, welche bereits ab etwa
-3° C Feuchtkugeltemperatur schneit.
Wenn der Schneiteich etwa 200 Hohen-
meter (20 bar) Gber der ersten Lanze
liegt, kann diese ohne Zusatzenergie —
auch ohne Pumpe - betrieben werden:
0,0 kW Energiebedarf, derzeit 1-stufig
und demnachst mehrstufig lieferbar.

Offenes Protokoll und
stetige Weiterentwicklung

. Stetige Weiterentwicklung mit schwei-
zer Prazision fur die Lanzen in Verbin-
dung mit technischem Know-how bil-
den die Basis flr unsere perfekten
Schneisysteme”, sagt Ing. Hans Buresch,



Leiter Vertrieb. ,Wir liefern fiir die Voll-
automatik ein offenes Protokoll auf
Modbusbasis und daher kénnen alle un-
sere 2SNOW-Lanzen problemlos in je-
des handelsiibliche Automatisierungs-
und Visualisierungssystem eingebunden
werden, wenn der jeweilige Hauptliefe-
rant der Beschneiungsanlage vom Be-
treiber der Anlage aufgefordert wird.
Hier ist die Lieferantenunabhangigkeit
bei den Schneigeraten von unserer Seite
her gegeben. Also keine Fixbindung an
einen Lieferanten, wie es bisher in der
Branche durchaus ublich war.

Es kdnnen unsere weltweit liberlegenen
energieeffizienten und larmarmen Lan-
zen an alle handelstiblichen Unterflur-

hydranten angeschlossen werden und
damit lasst sich auch das eigene Auto-
matisierungssystem des Liftbetreibers
weiter verwenden.

Automatisierung und
Visualisierung lieferbar
Selbstverstandlich kann 2SNOW auch
das gesamte Automatisierungs- und Vi-
sualisierungssystem liefern, da Schubert
ja aus dieser Produktsparte stammt.
.Bei kleinen Anlagen verwenden wir
meist ein kostengiinstiges webbasieren-
des Leitsystem”, so Buresch weiter.
.Mittels PC, Tablet oder Smartphone
Uber Webbrowser und ein gesichertes
VPN-Netzwerk gelangt man direkt auf

Erforderliche 3-jahrige
Sicherheitsuiberpriifungen bei Beschneiungsanlagen

Ein Thema, welches kiinftig hohe Bedeutung und Wichtigkeit zur Wiederverleihung des Wasserrechts bekommt, ist die Sicherheits-
iiberpriifung bei Beschneiungsanlagen. Der Fachverband der Seilbahnen Osterreichs hat im Technikerausschuss gemeinsam mit
mehreren Experten fiir die Liftbetreiber nun eine neue Uberpriifungsrichtlinie festgelegt.

Geschaftsfiihrer und Betriebsleiter Giberneh-
men die alleinige Verantwortung fiir die ord-
nungsgemaRe elektrische Ausflihrung ihrer
Beschneiungsanlage im Gesamtverbundsys-
tem ihrer Anlagen. Betriebssicherheit und
Personenschutz sind die wichtigsten Krite-
rien und Basis flr ein funktionierendes Anla-
gensystem im Beschneiungs- und Liftbe-
trieb. Fir die 12-jahrig wiederkehrende Was-
serrechtsverleihung sind ab sofort ordnungs-
gemale sicherheitstechnische  3-jahrlich
wiederkehrende Uberpriifungsbefunde er-
forderlich, welche den jeweiligen Landern
vorgelegt werden mdssen.

Diese Uberpriifungen werden sehr genau
kontrolliert und kdnnen somit nur von pro-
fessionell geschultem Uberpriifungsperso-
nal durchgefiihrt werden.

Um den heutigen Voraussetzungen gerecht
zu werden, hat die Schubert Elektroanlagen
GmbH wieder eine Vorreiterrolle Gibernom-
men und einen wichtigen Schritt gesetzt.
Das mit entsprechenden Messgeraten aus-
gerustete Team wurde auf Normenkonfor-
mitat, Betriebssicherheit und Zusatzschutz
unter anderem durch Dipl. Ing. Thomas
Gantioler optimal geschult.

Prifgrundlage sind die Elektroschutzverord-
nung 2012 (ESV 2012) und die OVE/
ONORM E 8001-6-61 bei Erstpriifung bzw.
die OVE/ONORM E 8001-6-62 fiir die au-
Rerordentliche Prifung. Umfang der Pri-
fung ist unter anderem die Messung und
Priifung von Isolationswiderstand, Schutzer-
dung und Potentialausgleichsleiter, automa-

tische Abschaltung im Fehlerfall bei Uberlast,
Kurzschluss, Erdschluss, Fehlerschleifenim-
pedanz, Fehlerstromschutzschalter und
Drehfeld. Gemessen wird am NS-Hauptver-
teiler, am Feldabgang, an jeder einzelnen
Zapfstelle sowie an der weitest entfernten
Zapfstelle und an den Zwischenklemmkas-
ten im Feld.

Priifwerte einhalten dank
energieeffizienter Schneilanzen
Da am Ende einer Beschneiungsstrecke lei-
der sehr oft die Priifwerte nicht eingehalten
werden, kann mit dem Einsatz von energie-
effizienten Schneilanzen von 2SNOW hier
Abhilfe geschaffen werden.

Man erspart sich eine aufwendige zusatzli-
che Feldverkabelungserweiterung und als
~Nebeneffekt” der Energieeinsparung durch
diese Schneilanzen missen auch keine wei-
teren Kosten in das Feld investiert werden.
Schlussendlich miissen die Ausschaltbedin-
gungen nach OVE/ONORM E 8001-1 auf je-
den Fall erfullt werden. Ein Anlagenbuch
muss vorhanden sein, um eine vollstandige
Priifdokumentation zu erhalten.

Neue, strengere Norm

fiir den Schaltanlagenbau

Neben den Uberpriifungen der Beschnei-
ungsanlagen sei zu erwahnen, dass auch die
neue gliltige DIN EN 61439 ab 1. November
2014 die bestehende DIN EN 60439 ersetzt.
Dies wirkt sich sehr stark auf den Nieder-
spannungs-Schaltgerdtebau durch entspre-
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die Startseite, wo der Betriebsstatus
samtlicher Beschneiungsgerate abge-
fragt werden kann. Unsere Steuerung
mit integrierter Durchflussregelung -
und damit noch besseren Ergebnissen
im Grenztemperaturbereich — sowie die
Schneemengenbegrenzung mittels ein-
stellbarer Parameter ermoglichen ein
geregeltes Wassermanagement.”

Auch in der Schweiz wird Ubrigens die
Kombination der Béchler Schneilanze
mit der 2SNOW Automatisierung we-
gen ihrer perfekten und energieeffizien-
ten Schneeerzeugung inzwischen sehr
geschatzt.

e

|
HE |
y
il
chend geforderte maximale Stromstarken,
geforderte Reserven, Berechnungen und Be-
statigungen dieser Werte, Einzelliberpriifun-
gen und entsprechende Dokumentationen
aus.
Schubert Elektroanlagen erzeugt schon jetzt
alle Schaltschranke nach der neuen Norm
und verfligt iber entsprechende Mess- und
Prufgerate, wodurch die Kunden auch die
notwendigen Priifzeugnisse — Bau nach DIN
EN 61439 — erhalten.
Auch dieser Parameter ist fiir die kiinftigen Si-
cherheitsiiberpriifungen bei Beschneiungs-
anlagen einzuhalten. Zu allen relevanten
Themen koénnen die Schneeanlagenbetrei-
ber bei Schubert Elektroanlagen Informatio-
nen einholen. Weiters ist es moglich, mittels
Bestandaufnahme bereits im Vorfeld einen

Hinweis auf die bestmdgliche Lésung zu er-
halten.

Messgerdit.
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Aus dem konservier-
ten Schnee wurde
bereits eine ein Kilo-
— meter lange Lang-
laufloipe gefertigt,
die auch gleich von
der Osterreichischen
Skilanglduferin Maria
Theurl-Walcher
getestet wurde.

?‘l-in.u.

5000 m> Schnee ibersommert

Snowtfarming

iIn Ramsau fur

56

Das Premierenprojekt ,,Snowfarming” im Langlaufmekka Ramsau am Dachstein ist gegltckt. Rund

Langlaufloipe

4000 m? ,geretteter” Schnee aus dem Vorwinter bilden die Basis fiir die erste Langlaufloipe des

Jahres. Der ,griine Gedanke” steht bei den Ramsauer Touristikern namlich ganz oben.

Die steirische Tourismusregion Ramsau am Dachstein
ist fir ihr Engagement in Sachen Nachhaltigkeit und
Erhaltung des Naturjuwels bekannt. Erstmals seit die-
sem Jahr betreibt die Region ,Snowfarming” und
mochte ihrem aktiven Schneemanagementpro-
gramm damit eine weitere wichtige Aktion hinzufi-
gen. In der Ramsau wurde dazu in der vorigen Winter-
saison ein grofler Schneehaufen von rund 5000 m’
beschneit beziehungsweise gesammelt und im Febru-
ar abgedeckt. Um das Schneedepot fachgerecht zu la-
gern, zu verarbeiten und zu konservieren, bedarf es
groflen Know-hows. Dabei wird der Schnee ohne Ein-
satz von Chemie unter einer Schicht Hackschnitzel
moglichst windgeschiitzt gelagert. Damit der Regen
den Schnee nicht zum Schmelzen bringt und ein bes-
serer Schutz vor Sonneneinstrahlung gegeben ist,
kommt zusatzlich eine weille Schutzfolie zum Einsatz.
Bei entsprechender Konservierung bleiben bis zu
80 % des Schneevolumens erhalten.
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Lagerung schon im 18. Jahrhundert

,Die Lagerung von Schnee bzw. Eis geht bis ins 18.
Jahrhundert zurtick” erklart Elias Walser, Geschaftsfiih-
rer des Tourismusverbandes Ramsau am Dachstein.
,Damals wurden sogenannte Eiskeller errichtet, um
Uber die Sommermonate stets mit Eis versorgt sein zu
konnen. Unser Ansatz ist naturlich ein anderer. Wir wis-
sen, dass die Produktion von Schnee in den Monaten
Janner und Februar viel weniger Energieaufwand mit
sich bringt, als in den Monaten November und Dezem-
ber. Warum also diesen schmelzen lassen?“Am 9. No-
vember, wurde die Plane erstmals seit dem letzten Win-
ter gedffnet: Rund 4000 m® Schnee, das entspricht
400 LKW Ladungen, konnten trotz des enorm heil}en
Sommers erhalten werden. Das sind 80% des ur-
spriinglichen Schneevolumens. ,,Der Zeitpunkt passt”,
sagt Walser. ,,Schnee, der so lange gelagert wurde, ist
nicht mehr ganz so warmeempfindlich wie Neu-
schnee.” Aus dem konservierten Schnee konnte im



Die 20 Zentimeter dicke Hackschnitzelschicht beschiitzte rund
5000 Kubikmeter Schnee tiber acht Monate hinweg.

WM-Stadion der Ramsau bereits eine ein Kilometer lan-
ge Langlaufloipe gefertigt werden, die auch gleich von
der Osterreichischen Skilanglauferin Maria Theurl-Wal-
cher getestet wurde. Durch die kalten Temperaturen
konnte der Schnee tiber Nacht anfrieren — der gleichzei-
tige Neuschnee rundet das Projekt ab. Eine Skatingloipe
von einem halben Kilometer ist seit 9.11. geéffnet.

Nachhaltig -

aktives Schneemanagement

Aktives Schneemanagement der Umwelt zuliebe, lau-
tet die Devise bei den Ramsauer Touristikern.

Dieses umfasst:

» Loipenfiihrung

» Erdarbeiten fiir Loipen

» Begriinung der Loipen

» Neueste Technik der Beschneiungsanlage und
Schneigerate

» Schneiteiche und Kiihlung des Wassers

» GPS-Erfassung der Loipen fiir bestmoglichen Ein-
satz der Ressourcen

Kontrollierte Lawinenauslosung,

unNnsere Kernkompetenz

BESCHNEIUNG ;][4

Die einheimischen Bauern halfen fleilig mit und lieferten den Schnee

ins nebenan liegende WM-Stadion der Ramsau.

» Neue Loipengerate, damit der Emissionsausstol} so
gering wie moglich gehalten wird

» Schneetransport an wichtige Punkte entlang der
Loipen

» Zielgerichtete Beschneiung

» Schulung der Mitarbeiter

» Kein Einsatz von Chemie, sondern nur Wasser und
kalte Luft fir die Erzeugung des Schnees

Weltelite nutzt Ramsau

als Trainingsort

Aufgrund des Dachsteingletschers und des friihen
Saisonstarts durch das aktive Schneemanagement
nutzen zahlreiche Spitzenathleten des nordischen
Sportes die Ramsau als ihre Trainingsregion Nummer
eins. Rund 500 Sportler aus aller Welt trainieren vor al-
lem von September bis Oktober in der Sportregion.
Die zusatzliche Infrastruktur im sportmedizinischen
Bereich (auch fiir Hobbysportler) steht erganzend fiir
ein perfektes Trainingszentrum.

WA/SSEN

witzerland +

4/2014 MOUNTAINMANAGER

avalanche
control

57



TECHNIK B[RS

Instandhaltung von Seilbahnseilen

Die OITAF organisierte wahrend der internationalen Ausstellung ,,Mountain Planet” am 24. April in diesem

Fruhjahr ein interessantes Seminar , Instandhaltung von Seilbahnseilen”. Korrekte Instandhaltung an

Seilbahnseilen kann viel Geld und Arger ersparen.

Die Referenten am OITAF Seminar ,, Instandhaltung von Seilbahnseilen” (v.1.): Federico Paglia,
Redaelli, Stephane Pernot, STRMTG, Bruno Logatti, Fatzer, Georg Kopanakis, Berater, Peter
Baldinger, Teufelberger, Konstantin Kiihner, Universitdt Stuttgart, Jens Pusch, Elaskon, Armando
Cordova, Roosevelt Tramway, Josef Egger, Kitzbtihel.

Als erster Referent eroffnete Georg A.
Kopanakis, unabhangiger Seil- und Seil-
bahnberater, mit seinem Referat ,Der
Einfluss der Entwicklungen im Seilbahn-
bau auf das Teilsystem ,Seil’ heute”. Das
Einsatzgebiet von Seilbahnen hat in den
letzten 10 Jahren zugenommen und
diese Entwicklung wird sich noch be-
schleunigen. Das Seil ist ein gutmiitiges
Teilsystem, das kommende Schaden
friihzeitig ankiindigt. Deshalb ist es von
Bedeutung dass die Verantwortlichen
seine Warnsignale wahrnehmen und
auch verstehen kénnen. Kleine Schaden
kénnen lange Zeit libersehen werden.
Da sich diese sehr langsam aber perma-
nent erweitern, konnen unbemerkt gro-
Rere Schaden verursacht werden. Des-
halb ist eine regelmaRige Uberpriifung
der Seile, wie es die Aufsichtsbehorden
vorschreiben, mehr als sinnvoll und ge-
rechtfertigt.

Da Umlaufseilbahnen heute im Allge-
meinen tagsiiber und saisonal immer
langer in Betrieb sind und urbane Trans-
portanlagen fast keine Betriebseinstel-
lungen mehr kennen, ist es offensicht-
lich, dass die Anzahl der Seilumlaufe pro
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Jahr im Laufe der Zeit standig gewach-
sen sind. Ein besonderes Augenmaly
muss aber auch auf die kurzen Anlagen
geworfen werden. Diese weisen selbst-
verstandlich auch proportional mehr
Biegewechsel des Seils auf als langere
Transportanlagen und mussen deshalb
auch vermehrt vom Betreiber iberprft
werden. Diese neuen Erkenntnisse der
Branche sollten deshalb heute aufge-
nommen werden, damit das Teilsystem
»Seil” ein langes und sicheres Leben er-
halt, so Kopanakis.

Priifmethoden

geben Aufschluss

Ein weiteres Thema des Seminars wa-
ren die Prifmethoden und ihre Gren-
zen. Die Ingenieure Konstantin Kueh-
ner von der Universitat Stuttgart und
Ingenieur Stephane Pernot von der
Franzosischen Aufsichtsbehorde gaben
ausfihrlich Gber die magnetinduktive
sowie Uber die visuelle Prifung mit ei-
nem Hilfsgerat Auskunft. Ebenfalls
nannten sie die Kriterien, wann ein Seil
definitiv abgelegt werden muss. Es ist
unter den Fachleuten unbestritten,

dass sich die magnetinduktive Kontrol-
le sowie die visuelle Inspektion ergan-
zen und deswegen sich gegenseitig
nicht ersetzen kénnen. Beide Metho-
den — insofern korrekt angewendet —
tragen sowohl zur Erhohung der Si-
cherheit, aber auch der Wirtschaftlich-
keit bei den Seilbahnen bei.

Wieviel Schmierung

ist notwendig?

Bruno Longatti von Fatzer und Paglia
Frederico von Redaelli informierten da-
riber, warum Seile eine verniinftige
Schmierung benétigen. Nur auf saube-
ren und trockenen Seilen sollte ge-
schmiert werden, damit eine wirksame
Schutzfunktion erzielt werden kann.
Nicht zu viel und nicht zu wenig aufzu-
tragen, ist dabei entscheidend. Ver-
schiedene Schmierungsprodukte bei
richtiger Anwendung koénnen den Be-
treiber viel Geld und Arger ersparen.
Aus der anschlieRenden Diskussionsrun-
de am Ende des Seminars an der Arman-
do Cordova, Leiter der Roosevelt Island
Pendelbahn New York, Jens Pusch, La-
borleiter beim Schmiermittelhersteller
Elaskon in Dresden, Josef Egger, Leiter
Technik Bergbahn AG Kitzbihel, und
Martin Hurm, Leiter der Seilbahnen
Zugspitze, teilnahmen, wurde ebenfalls
bestatigt, dass richtiges Schmieren ent-
scheidend zur Lebensverlangerung von
Seilbahnseilen beitragen kann.

Martin Hurm teilte mit, dass friiher die
Zugseile auBerhalb des Spleisses wegen
der Verschmutzung an den Stationen
nicht geschmiert wurden. Seit 1963
wurden die Zugseile an der Eibseeseil-
bahn, die direkt zum Zugspitzgipfel
fuhrt, bereits sieben Mal ausgewechselt.
Zweimal hielten die Zugseile 14 Jahre
lang. Die neuen Zugseile werden jetzt
neu zweimal pro Jahr entsprechend den
Herstellerangaben nachgeschmiert.

Die Roosevelt Island Pendelbahn mach-
te @hnliche Erfahrungen. Diese Seilbahn
ist taglich in Betrieb und dank regelma-
Rigen Instandhaltungsarbeiten in der
Nacht an den Seilen hielten die Zugseile



neun Jahre und konnten dabei eine hal-
be Million Dollar einsparen, so Armando
Cordova.

Josef Egger teilte den Anwesenden mit,
dass die Bergbahn Kitzbihel ihre Litzen-
seile nur im Spleissbereich sowie die
Stol3stellen der Einsteckenden regelma-
Rig schmieren. Diese Schmierungen er-
folgen in monatlichem bis jahrlichem In-
tervall, je nach Notwendigkeit. Die Trag-
seile werden mindestens einmal jahrlich
komplett geschmiert, um Korrosion zu
vermeiden. Die Lebensdauer der Litzen-
seile reicht auch ohne komplette

Schmierung aus, um die gesamte Be-
triebsdauer der Anlagen abzudecken. In
Kitzblihel wurde noch nie wegen unzu-
reichender Schmierung ein Litzenseil
abgelegt.

Jens Pusch erklarte den chemischen Auf-
bau von Seilschmierstoffen, die an Seil-
bahnseilen verwendet werden. Draht-
seilschmierstoffe sind im Gegensatz zu
anderen Fetten nicht nach dem Prinzip
,Basisol plus Additive plus Verdicker”
aufgebaut. Dadurch kann z.B. das ,,Aus-
bluten” (Olaustritt aus dem Fett) ver-
mieden werden. Nachschmiermittel
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Es ist unter den Fachleuten unbestritten, dass
sich die magnetinduktive Kontrolle (Bild 1)
sowie die visuelle Inspektion mit dem Seilpriif-
gerdt (Bild 2) sich gegenseitig ergénzen und
nicht ersetzt werden kénnen.

sind entweder die Grundschmiermittel
mit Losemittel oder auch speziell additi-
vierte Ole. Damit die Nachschmierung
fur Seilbahnseile in das Seil eindringen
kann und damit sie gut verwendbar
sind, sind sie grundsatzlich flissig. Bei
vollverschlossenen Tragseilen kommt es
hauptsachlich auf den Korrosionsschutz
an. Bei als Zugseilen verwendeten Spi-
ralseilen muss zusatzlich noch die Kraft-
Ubertragung zwischen Seil und Treib-
scheibe gewahrleistet werden. Dies wird
im Seilschmierstoff durch verschiedene
Additivierungen bertcksicht. dab

PFEIFER Seil- und Hebetechnik Austria
Alles im grunen Bereich

Im Stammhaus der PFEIFER Seil- und Hebetechnik GmbH in Memmingen kann man auf eine
435-jahrige Tradition zuriickblicken, die Osterreich-Tochter feiert 2014 ihr 40-jahriges Bestehen.
Grund genug, Kunden und Freunde zu einem besonderen Fest zu laden.

PFEIFER Osterreich ist die erste Auslandstochter des
Memminger Mutterunternehmens, das mittlerweile
in vielen Landern weltweit tétig ist. 2014 kann man
auf 40 erfolgreiche Jahre zurlickblicken und dieses
Jubilaum mit dem bisher héchsten Umsatz von 7,5
Mio. Euro untermauern. Die Erfolge waren flir PFEIFER
Osterreich ausschlaggebend, den Standort in Asten
auszubauen und die Biroflachen zu verdoppeln.

So viele positive Aspekte nahm PFEIFER in Asten dann
auch am 23. Mai zum Anlass, mit Kunden und Freun-
den unter dem Motto ,Rock zum Quadrat” gemein-
sam zu feiern. Diesem Motto wurde man vor Ort
nicht nur durch entsprechende Musik gerecht, son-
dern auch durch eine ganz besondere Festtagstracht.
Kurzerhand hatte man den ,Kilt zum Kult” erklart
und umrahmte damit stilgerecht alle sportlichen Am-
bitionen der , Highland Games”, die am Nachmittag
durchgefuhrt wurden. Abgerundet wurde das Fest
musikalisch durch das Jimmy Roggers Trio und
,Paddy Murphy”. Im Rahmen einer Auktion konnten
aulRerdem hochwertige Sachpreise ersteigert werden.
Der Erlos von 8.000 Euro aus Auktion, Spenden und
Highland Games kam der Kinderkrebshilfe und ihrem
Projekt ,,Sonneninsel” zugute.

Sitz in Asten bei Linz.
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Kulisse fiir das Fest in Asten bildete das Firmengebdude der PFEIFER Seil- und Hebetechnik GmbH, dessen Biirofldche im Vorfeld

erweitert worden war.

Wichtige Funktion im Hintergrund
Durch die Feierlichkeiten wurde ein Produkt in den
Blickpunkt geriickt, das im Normalfall nicht primar im
Vordergrund steht: das Stahlseil, das die Grundlage
der erfolgreichen Entwicklung der PFEIFER-Firmen-
gruppe bildet. Es ist fir die Funktion vieler Gerate im
Bau- und Baunebengewerbe unverzichtbar. Krane,
Aufzlige und viele andere Maschinen funktionieren
nur mit einem langlebigen und bestens gewarteten
Stahlseil.

In allen Anwendungsbereichen ist mit der Qualitat
des Seils auch seine Sicherheit verbunden. Dazu
Michael Stadler, Geschaftsflinrer von PFEIFER Seil-
und Hebetechnik Osterreich: ,,Es handelt sich um ein
Produkt, bei dem die Sicherheitim Vordergrund steht.
Deshalb verkaufen wir nicht nur, sondern legen be-
sonderen Wert auf Top-Beratung.”

Die jahrzehntelange Zusammenarbeit mit dem be-
kannten Premium-Kran-Hersteller Liebherr unter-
streicht den hohen Qualitatsanspruch, den PFEIFER an
sich selbst stellt. Darliber hinaus ist PFEIFER auch Kom-
plettanbieter in den Bereichen Zugglieder, Hebetech-
nik, Prifservice und personliche Schutzausriistung ge-
gen Absturz und fur Ladungssicherung.

PFEIFER SEIL- UND HEBETECHNIK

GMBH/OSTERREICH

Griindungsjahr: 1974
Mitarbeiter: 21
Umsatz 2012: 6,6 Mio. Euro
Umsatz 201 3: 7,5 Mio. Euro
Umsatzerwartung 2014: 8 Mio. Euro
Geschéftsjahr: 1. Janner bis 31. Dezember

Positionierung:

Premium-Anbieter fur Seil- und
Hebetechnik, Zugglieder, Seilbau, Anschlag- und
Zurrtechnik, fir personliche Sicherheitsausriistung

gegen Absturz sowie Schweillnaht-Nachbehandlung
PFEIFER Osterreich ist Generalvertreter fiir DIEPA-Spezi-
alseile, PYTHON-Forstseile und DRAKO-Aufzugseile so-
wie Vornbaumen Normseile
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Fiir alle Anforderungen geriistet

Zum taglichen Geschift gehort die schnelle Reakti-
onszeit des eingespielten Teams von PFEIFER. Nahezu
alle Stahlseile, die sich auf Baustellen im Einsatz befin-
den, sind auf Lager und konnen in kiirzester Zeit kon-
fektioniert und geliefert werden.

Dazu ist Firmenchef Michael Stadler das Thema Halt-
barkeit ein groBes Anliegen: ,Zu diesem Thema wollen
wir verstarkt aufklaren und appellieren an alle Verant-
wortlichen vor Ort, besonderes Augenmerk auf die Pfle-
ge des Seiles zu legen, um beispielsweise teure Kranstill-
stande zu vermeiden. RegelmaRige Priifung und Fet-
tung des Seiles ist das Aund O im Einsatz.” Ein spezielles
Wartungsset, das von PFEIFER angeboten wird, beinhal-
tet alle Materialien zur Uberpriifung und Schmierung
fir eine moglichst lange Lebensdauer des Seiles.

Die 5 Geschiftsbereiche der PFEIFER
Seil- und Hebetechnik auf einen Blick:
Seiltechnik: Erst das ,konfektionierte” Seil kann die
ihm zugedachte Aufgabe realisieren. Als Spezialist in
der Anwendungstechnik liefert PFEIFER die richtigen
Seile fur individuelle Anforderungen. Die Seilherstel-
lung erfolgt in der PFEIFER DRAKO Drahtseilwerk
GmbH & Co. KG. in Milheim/Deutschland.

Seilbau: Mit Seilbauwerken gelingt es der Architektur,
auch gewaltige Dimensionen in Leichtigkeit und
Transparenz umzusetzen. Eindrucksvolle Beispiele fir
die Asthetik und Eleganz von PFEIFER-Seilbauwerken
sind in aller Welt zu finden.

Bautechnik: PFEIFER ist kompetenter Ansprechpart-
ner fur die gesamte Bauindustrie und setzt Mal3stabe
in der Transportanker-, Befestigungs-, Verbindungs-
und Verkehrswegetechnik.

Hebetechnik: Schwere Lasten sicher heben — die Ent-
wicklungsingenieure von PFEIFER haben sich eine gro-
Re Fachkompetenz erarbeitet. Wo anspruchsvolle
Technik, hohe Sicherheit und oft auch integriertes He-
ben und Bewegen von Lasten gefordert sind, ist
PFEIFER weltweit der richtige Partner.
Anschlagtechnik, Zurrtechnik: Mit den praxiserfah-
renen Mitarbeitern und einem umfassenden Produkt-
und Serviceprogramm wird PFEIFER den standig wech-
selnden Aufgabenstellungen der Kunden gerecht.
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8 Wyssen Sprengmasten
bei Erschliellung des Piz Val Gronda

Die Silvretta Seilbahn AG Ischgl konnte, wie im MM berichtet, nach jahrelangen Verhandlungen
die ErschlieBung des Piz Val Gronda im Sommer 2013 realisieren. Um den Eingriff in die Natur

moglichst gering zu halten, wurden die BaumaRRnahmen fur Seilbahn, Pisten und Lawinenschutz
auf ein Minimum reduziert. Durch die Anderung des Lawinenerlasses in Osterreich 2011 konnte

die Lawinensicherung der Pisten mit Hilfe kontrollierter Auslosung her gestellt werden.

Die Silvretta Seilbahn AG vertraute beim Lawinen-
schutz der durch die neue Pendelbahn auf den Piz Val
Gronda erschlossenen attraktiven Skiabfahrt auf acht
Wyssen Sprengmasten der Type LS12-5. Sie gewahr-
leisten eine wirksame und zuverldssige Sicherung der
weitlaufigen Anbruchgebiete in Kombination mit ei-
nem sehr kleinen Eingriff in die Natur und das Land-
schaftsbild. Der Wyssen Lawinensprengmast wird auf
funf Ankern montiert und es sind keine zusatzlichen In-
stallationen im Gelande notwendig. Durch die Spren-
gung Uber der Schneedecke kommt es zu keinen Scha-
den an der Vegetationsdecke und nach Ablauf der Le-
bensdauer der Sprengmasten ist ein Riickbau pro-
blemlos méglich. Bei Bedarf werden die Masten in

Die Abfahrt am Piz Val Gronda
wird mit 8 Wyssen Sprengmasten
der Type LS12-5 gesichert.

Grin lackiert, um die Sichtbarkeit im Som-
mer weiter zu reduzieren. Somit ist ein mi-
nimaler Eingriff in die Umwelt und das
Landschaftsbild garantiert.

Das Skigebiet Ischgl setzte schon in den
letzten Jahren verstarkt auf Sprengmasten
aus dem Hause Wyssen, weil sie die gute
Wirksamkeit der 5 kg Explosion Uber der
Schneedecke und vor allem die hohe Zu-
verlassigkeit der Anlagen schatzen. Auch
die Sicherheit des Personals ist durch die
ferngesteuerte Auslosung und ein Vorbe-
reiten der Ladungen in geschutzten Rau-
men gewabhrleistet. Dank der Mobilitat des
Magazinkastens ist fast keine Wartung im
Gelande notig.

Mit Hilfe der Wyssen Sprengmasten kon-
. nen die Anbruchgebiete in kleinen Portio-
nen entladen werden. Dadurch wird einer-

it seits die Gefahr von spontanen Lawinenab-

gangen stark reduziert und andererseits
werden auch Schaden von GroRlawinen an
Infrastruktur und Umwelt verhindert.

News Wyssen Osterreich

Die Firma Wyssen informiert, dass die Service Dienst-
leistungen in Osterreich weiter optimiert werden. ,Ab
sofort betreuen unsere erfahrenen, eigenen Techniker
die Notfall-Hotline und leisten die jahrlichen Service-
Arbeiten fiir alle Wyssen Sprengmasten in Osterreich.
Damit steigern wir die Qualitat unserer Serviceleistun-
gen weiter und sichern umgehende Hilfe bei unerwar-
tet auftretenden Problemen”, teilt der Leiter des Ser-
viceteams Christian Wyssen mit. Dieses ist unter
+43(0)664 /4603010 an 365 Tagen wahrend 24
Stunden direkt erreichbar.
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KRIWAN Austria

Innovation im Motorschutz

Mikroprozessoren und Datenschnittstellen im Motorschutz eréffnen in vielen Applikationen neue Moglich-

keiten zur Uberwachung und auch zur Kosteneinsparung. Die Diagnose-Schutzgerite von KRIWAN Austria

nutzen Standardelemente in Motoren, um einen wirksamen Motorschutz zu realisieren. Von Dr. Christian

Ellwein, KRIWAN Austria.

Weil elektrische Maschinen thermisch
beschadigt oder zerstort werden
konnen, wenn sie aulerhalb des zuge-
lassenen Einsatzbereichs betrieben wer-
den, ist der Schutz von elektrischen
Motoren eine unverzichtbare Aufgabe.
Heute werden dazu im Wesentlichen
magnetisch und/oder thermisch ausge-
I6ste Motorschutzschalter oder -relais
verwendet. Mit ihnen wird im einen Fall
der Motorstrom gemessen und bei zu
hohen Stromen die Versorgung des Mo-
tors unterbrochen, im anderen Fall kann
die Wicklungstemperatur (ber einen
Thermofiihler gemessen werden und
zur Abschaltung fiihren, wenn sie einen
Grenzwert Ubersteigt.

Rein thermische Auslosegerate, die die
Wicklungstemperatur messen, haben
den Nachteil, dass sie einen blockierten
Laufer des Motors nicht rechtzeitig er-
kennen konnen. Da der Motor nicht
mehr Uber den Lifter oder ein Kiihime-
dium (Pumpen, Verdichter) gekihlt
wird, steigt die Motortemperatur in die-
sem Fall extrem schnell an. Wenn der
Temperaturfihler in der Wicklung die
Abschalttemperatur  erreicht,  kann
schon so viel Energie in den Motor ge-
kommen sein, dass der Temperatur-
Uberlauf noch nach dem Abschalten des
Stroms die Wicklung zerstort. Weiter
sind klassische thermische Schutzgerate
nicht in der Lage, Asymmetrien in den
drei Phasen der Versorgungsspannung
oder gar einen Phasenausfall zu
erkennen. Auch diese netzbedingten
Storungen fiihren zu einer thermischen
Uberlastung des Motors und kénnen
Schaden verursachen.

Der klassische magnetische Ausloser da-
gegen hat den Nachteil, dass das
Schutzgerat auf den jeweiligen Motor-
strom eingestellt werden muss und so
die Kosten fir das Schutzgerat mit der
Leistungsklasse des Motors erheblich
ansteigen. Ein magnetischer Motor-
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schutz kann auch Schwankungen der
Aulentemperatur nicht erkennen: Es ist
nattrlich ein Unterschied, ob der Motor
bei —30°C oder bei +65°C Umgebungs-
temperatur eingesetzt wird. Die Wick-
lung ist dann mehr oder weniger stark
belastet. Die Wirkung rein magnetischer
Schutzgerdate ist auch sehr limitiert,
wenn der Motor nicht gleichmaRig be-
trieben wird. Kurzzeitbetrieb oder Aus-
setzbetrieb kann zu unterschiedlichen
Aufwarm- und Abkiihlzeiten im Motor
fihren. Dadurch kann lber die reine
Strommessung nicht mehr berechnet
werden, wie die Temperatur im Motor
ist. Auch hier ist es notwendig, in vielen
Anwendungen erhebliche Sicherheiten
einzuplanen, was wiederum zur Uberdi-
mensionierung der Anlage fiihren kann.

Innovationen im
Motorschutz durch Sensorik
Die neuen Diagnose-Schutzgerate der
Firma KRIWAN Austria bieten nun Eigen-
schaften, die die bisherigen Probleme
|6sen und bei niedrigen Kosten erhebli-
chen Mehrwert ermdglichen. Basis der
Schutzgerate sind ein oder mehrere
temperaturabhdngige  Widerstande,
vorzugsweise PTC-Widerstande, in der
Motorwicklung. Diese Standardelemen-
te sind in vielen Motoren schon einge-
baut oder kdnnen einfach als Option
bestellt werden. Der PTC hat eine stark
lineare Kennlinie. Dadurch ist es mog-
lich, mehrere PTC-Temperaturfiihler in
Reihe zu schalten und somit die Verka-
belung zu vereinfachen.

Neben dem Standard-PTC, mit dem die
KRIWAN-Diagnosegerate vollig pro-
blemlos arbeiten, gibt es jetzt noch
einen weiteren Temperatursensor, der
die Vorteile des PTC mit den Vorteilen
linearer Sensoren (PT100, PT1000) ver-
bindet: Beim AMS-Sensor sind zwei oder
mehrere PTCs so miteinander verschal-
tet, dass sich eine gestufte Kennlinie mit

mehreren Nennansprechtemperaturen,
kurz NAT, ergibt. Zwischen den NAT-
Stufen kann der Sensor quasilinear aus-
gelesen werden. Dadurch ist es moglich,
die Vorteile des PTC (Anreihbarkeit,
Manipulationssicherheit) mit dem Vor-
teil eines linearen Temperatursensors zu
kombinieren. Durch die Moglichkeit,
Zwischenwerte der Temperatur konti-
nuierlich auszulesen, konnen detaillier-
tere Informationen Uber den Motor
ermittelt werden.

Durch die AMS-Sensoren kann z.B. eine
Warnung ausgegeben werden, bevor
das Motorschutzgerat den Motor
abschalten muss. Dadurch koénnen
Gegenmalnahmen wie andere Regel-
strategien, zusatzliche Kihlungsmal-
nahmen usw. ergriffen werden, um ein
Abschalten des Motors zu verhindern.
Was den Nachteil der Standard-Tempe-
raturflhler betrifft, den blockierten Ro-
tor im Motor nicht zu erkennen, hat
KRIWAN Austria nun ein einfaches und
sicheres Verfahren entwickelt, das dieses
Problem 16st: In den Motorschutzgera-
ten wird nicht nur der absolute Wert des
PTC-Widerstandes gemessen, sondern
auch dessen Anstiegsgeschwindigkeit
(dR/dt). Dadurch kann ein sehr schneller
Temperaturanstieg bei einem blockier-
ten Laufer rechtzeitig erkannt und die
Maschine sicher geschitzt werden.
Dieses Verfahren wird in den Verdich-
tern der Kaltetechnik seit einigen Jahren
erfolgreich angewandt und ist z. B. auch
von UL (Underwiters Laboratories) ak-
zeptiert. Dieses geschiitzte Verfahren
kann sowohl mit Standard-PTCs als
auch mit den neuen AMS-Sensoren ein-
gesetzt werden.

In den neuen Diagnose-Schutzgeraten
werden auch die Spannungen der drei
Aullenleiter lGberwacht, somit konnen
Phasenausfall oder Asymmetrien der
Spannungen sicher erkannt werden.
Weil es sich bei den Diagnose-Schutzge-
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raten um Temperaturfiihler handelt,
wird der Einfluss der jeweiligen AulRen-
temperatur automatisch mit betrachtet.
Es muss keine zusatzliche Sicherheit im
Sinne von eingeschranktem Einsatz und
Uberdimensionierung mehr eingeplant
werden. Auch das Start- und Stoppver-
halten des Motors muss nicht extra be-
trachtet werden, da der Sensor die wirk-
liche Temperatur an der Motorwicklung
misst. Es ist nicht notwendig, vom
Motorstrom auf die Wicklungstempera-
tur mehr oder weniger exakt zu
schlieRen.

Vorteile des Schutzgerites

Neben den technischen Neuerungen im
Bereich der Sensorik zeichnen sich die
neuen Diagnosegerate durch weitere
Eigenschafen in der Hardware und der
Software aus. Die wichtigen Betriebsda-
ten des Motors wie Laufzeit, Betriebs-
stundenzahl oder die letzten Fehler wer-
den in einem nichtfliichtigen Speicher
abgelegt. Dieser kann Uber einen Feld-
bus oder eine USB-Verbindung mit
einem Laptop ausgelesen werden. Da
die Ursache fir das Abschalten und die
Vergangenheit des Motors gespeichert

sind, kann ein Fehler im System schnel-
ler gefunden werden.

KRIWAN Austria kann daher dem An-
wender ein vollstandiges Paket an Hard-
und Software bereitstellen, mit dem der
Motor liberwacht und bewertet werden
kann. Die Schutzgerate sind mit einer
modular aufgebauten, echtzeitfahigen
Software ausgestattet. So kann das Kon-
zept an die jeweilige Applikation und
deren Anforderungen angepasst wer-
den. Das ist wichtig, weil die Diagnose-
Schutzgerate nicht nur auf die Tempera-
tur der Motorwicklung beschrankt sind.

Schutz auf Systemebene
Neben der Wicklungstemperatur und
der Situation des Versorgungsnetzes
(Phasensymmetrie, Phasenausfall usw.)
haben die Schutzgerate je nach Modul
weitere Eingange, die beispielsweise fiir
Olmanagement oder andere Sensoren
genutzt werden konnen.
Oliiberwachung spielt in vielen Getrie-
ben, z.B. Schneckengetrieben, eine
wichtige Rolle: Zum einen ist die
Schmierwirkung des Ols wichtig fiir eine
lange Betriebszeit des Getriebes, zum
anderen wird das Ol auch genutzt, um
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die bei unglinstigen Wirkungsgraden
entstehende Warme abzutransportie-
ren. Um die sichere Funktion zu gewahr-
leisten, ist es notwendig, Oldruck,
Oltemperatur und Olstand zu iiberwa-
chen. Diese Parameter konnen mit
Ol-Sensoren in die Diagnose-Motor-
schutzgerédte eingelesen werden.

Es findet also eine Schutzfunktion auf
einer hoheren Systemebene statt: Nicht
nur die Wicklungstemperatur, sondern
auch wichtige Parameter eines ange-
schlossenen Getriebes konnen gleich-
zeitig Uberwacht werden. Die Schutz-
elektronik ist aber nicht auf das reine
Olmanagement beschrinkt, auch ande-
re Sensoren und Grenzschalter kénnen
angeschlossen  werden. Dadurch
kénnen komplexe Schutz- und Uberwa-
chungsvorgéange sehr einfach realisiert
werden. Anpassungen an kundenspezi-
fische Applikationen sind auch durch
den modularen Aufbau der Software der
Schutzgerdte viel einfacher moglich als
bei den traditionellen elektromechani-
schen Motorschutzrelais.

lIl Infos:

www.kriwan.at
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Eisenbeiss GmbH

Ungeplanter Getriebe-Stillstand,
was jetzt?

64

Diese Frage muss sich jeder Betreiber friher oder spater stellen, die Losung dazu bietet der

Eisenbeiss Getriebeservice. Ein Fallbeispiel aus der Praxis von Ing. Alexander Strasser.

Fotos Eisenbeiss GmbH

Das Problem am Getriebe ist offensichtlich.

Wer wiinscht sich kein Patentrezept fiir den Notfall in
der laufenden Saison? Das Serviceteam von Eisenbeiss
hat die Erfahrung und das Know-how, um solche
Aufgaben schnellstméglich zu bewaltigen und die
Ausfallzeiten auf ein Minimum zu reduzieren.

So wird’s gemacht

Am 25. Marz 2014 abends meldet der Kunde Ge-
rauschentwicklung und Vibrationen eines Schweizer
Seilbahngetriebes. Eine Durchsicht der Verzahnungen
lasst das Problem deutlich erkennen, ein weiterer Be-
trieb der Anlage ist somit ausgeschlossen.

Bereits am kommenden Tag beginnt die Fertigung der
beschadigten Verzahnungsteile nach Erhalt der Pro-
jektfreigabe durch den Kunden. Um Folgeschaden aus-
zuschlielen, werden samtliche Walzlager, Dichtungen
und Normteile neu beschafft und zur Montage vorbe-
reitet. Wahrenddessen erfolgt die terminliche Abstim-
mung durch die Projektleitung der Firma Eisenbeiss
taglich mit dem Kunden, da der Einbau des Getriebes
in die Anlage bestmoglich im Vorfeld geplant werden
muss. Bereits am 3. April 2014 startet die Montage in-
klusive der warmebehandelten Neuteile im Drei-
schichtbetrieb, um den Liefertermin am darauffolgen-
den Tag realisieren zu konnen. Nach mehrstiindigem,
Uberwachtem und dokumentiertem Probelauf (iber
Nacht kann das Seilbahngetriebe am 4. April 2014
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Mit dem neuen Getriebe konnte die Anlage problemlos in
Betrieb gehen.

Getriebeschaden im Detail.

morgens zum Transport freigegeben werden und das
Eisenbeiss Getriebeservicezentrum verlassen.

Ausnahmesituation

Der Kunde konnte seine Anlage am 5. April 2014
problemlos in Betrieb nehmen und die Saison erfolg-
reich weiterfiihren.

Solche Einsatze erfordern hochstes Engagement
samtlicher Beteiligten und werden als absolute
Ausnahme der Regel angesehen. Bewdhrt hat sich
hingegen die professionelle Getriebewartung. Die
Eisenbeiss GmbH hat die richtigen Tipps und die
Profis, die weiterhelfen.

III Infos: www.eisenbeiss.at
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Auch unter extremsten Bedingungen bieten die Boxen und Kisten von ZARGES sichere Lager- und Transportmdéglichkeiten.

Boxen von Profis fur Profis

ZARGES bietet perfekte Losungen flr das Lagern, Transportieren und Verpacken. Material und Werkzeug

sind immer gut geschutzt. Wirtschaftlichkeit durch hohe Belastbarkeit und lange Lebensdauer ist garan-

tiert.

~Immer die perfekte L6sung.” Das ver-
spricht Marktfiihrer ZARGES, wenn es
um das Transportieren, Lagern und Ver-
packen von Material und Werkzeug
geht. Das Traditionsunternehmen bietet
mit Boxen und Kisten aus Aluminium in
verschiedenen GrofRen genau die Pro-
dukte, die Profis gut gebrauchen kon-
nen.

Eines der Erfolgsprodukte bei ZARGES ist
die Eurobox, die es in neun verschiede-
nen GroRen gibt. Diese unterscheiden
sich sowohl hinsichtlich der GroRe als
auch der Formate, so dass fiir alle Trans-
port- und Lageranforderungen die per-
fekte Losung gefunden werden kann.
Erganzt wird das Sortiment durch die
hochwertigen ZARGES Kisten K470, die
es schon seit Uiber 60 Jahren gibt und die
zu den Klassikern gehoren, wenn es um
Lagerung und Transport unter extremen
Bedingungen geht.

Die ZARGES-Boxen und -kisten zeichnen
sich durch hochste Qualitat aus. Dies be-
ginnt bei der Verwendung von hochsta-
bilem Aluminium, flir dessen Verarbei-
tung ZARGES auf eine Uber 80-jahrige
Geschichte und entsprechendes Know-

how verweisen kann. Zudem sind alle
Nietverbindungen als Vollnieten ausge-
fuhrt, haben die Ecken spezielle Sicken
flr mehr Stabilitat und sind alle Rahmen
aus Vollprofilen gefertigt und vollver-
schweillt. Dank der umlaufend einge-
schaumten Dichtung im Deckel ist die
ZARGES Kiste K470 auch optional nach
IP65 gegen Strahlwasser geschiitzt.

Comfort-Verschluss

und Comfort-Fallgriffe

Fur hochsten Komfort beim Handling
verfligen die Transport- und Lagerldsun-
gen Uber den ZARGES Comfort-Ver-
schluss fiir ergonomische Bedienbarkeit
und Comfort-Fallgriffe mit Riickholfeder
und hoher Belastbarkeit bis 50 Kilo-
gramm fir den einfachen Transport. Be-
lastbare Deckelgurtbander auf beiden
Seiten sowie leichtgangige und haltbare
Edelstahlscharniere sind weitere Kom-
fortmerkmale. Bei den Euroboxen sind
die markanten blauen Ecken so ausge-
fuhrt, dass sich die Boxen problemlos
und sicher stapeln lassen. Bei der hoher-
wertigen Kiste K470 sind diese Ecken
aus Aluminium.

Fur die verschiedensten Einsatzzwecke
bietet ZARGES eine Fille von Zubehor
an, welches das Handling erleichtert und
das Transportgut schitzt. Die Palette
reicht von Anbaurollen und Untersetz-
wagen Uber Schaumauskleidungen und
Trennwandsysteme bis hin zu Kleinteile-
kasten, Schlossern und Werkzeugeinsat-
zen. Die Eurobox gibt es in zwei GroRen,
auch als extra sicher abschlieRbare Werk-
zeugkiste, die serienmdlig mit einer
Panzerlberfalle ausgestattet ist.
ZARGES bietet mit den Boxen und Kis-
ten nicht nur eine sichere Transport- und
Lagermoglichkeit, sondern hat auch die
Wirtschaftlichkeit im Blick. Die verwen-
deten Materialien, Aluminium und Edel-
stahl, sind extrem korrosionsbestandig
und sorgen fur eine lange Lebensdauer.
Dazu tragt auch die solide Verarbeitung
bei. Trotz all dieser Anforderungen
zeichnen sich die ZARGES Transport-
und Lagerldsungen durch ein geringes
Eigengewicht aus, so dass die Zuladung
dank der stabilen Ausfiihrung maximiert
werden kann.

II‘ Infos: www.zarges.de
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Begriinung von Parkflachen
mit Schotterrasen

Neben Asphalt- und Schotterflachen eignet sich auch Schotterrasen fur den Bau von Parkplatzen. Wie das

gemacht wird, erklaren Bernhard Krautzer und Wilhelm Graiss, Abteilung Vegetationstechnik im Alpen-

raum, LFZ Raumberg-Gumpenstein.

Einschichtiger Aufbau

~—— Untergrund

Einschichtiger Aufbau von Schotterrasen.

Oberfléchliches Einarbeiten des Komposts mittels

saat der , Gumpensteiner Schotterrasenmischung” (www.saatbau.at)

am Parkplatz Zwieselalm, Gosau, August 2011.

Ein Schotterrasen ist eine versickerungs-
aktive Oberflaichenbefestigung mit ho-
hem 6kologischen Wert, besonders ge-
eignet fur Flachen mit geringer Ver-
kehrsbelastung sowie des ruhenden Ver-
kehrs. Durch seine Bauweise ermdglicht
der Schotterrasen einen Boden-Luft-
Austausch und gewabhrleistet bei ausrei-
chender Wasserdurchlassigkeit die Versi-
ckerung von Oberflachenwasser. Schot-
terrasen als wasserdurchlassige, befahr-
bare und begriinte Flachen sind bei ent-
sprechender Bauweise auch als Parkfla-
chen im Bereich von Talstationen von
Skigebieten sehr gut geeignet. Sie erset-
zen blanke Schotterflichen oder
Asphaltflachen, die nicht nur teurer in
der Herstellung sind, sondern auch ver-
siegelte Oberflachen darstellen.

Durch die Wasseraufnahmefahigkeit und
Verdunstung im Sommer wirken Schot-
terrasen-Flachen bei zunehmenden
Starkniederschlagsereignissen hochwas-
sermindernd. Schotterrasen brauchen
bei richtigem Aufbau und Verwendung
einer standortangepassten Saatgutmi-
schung nur geringe Pflege. Die Schnee-
raumung im Winter ist mit Abstandshal-
ter durchzufiihren, auf Streusalz muss
verzichtet werden.
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Quelle: GREEN CONCRETE 2012

Kreiselegge und Ein-

Neuanlage eines
Schotterrasens

Bei der Neuanlage von Schotterrasen ist
folgender Schichtaufbau durchzufiihren:
Der Untergrund (Baugrund oder Pla-
num) ist der natirlich anstehende Bo-
den. Dieses tragfahige Planum eines
Schotterrasens muss vorgegebene An-
forderungen in Hinblick auf Tragfahigkeit
und Wasserdurchlassigkeit erfiillen. Da-
nach wird die oberste Schicht aufgeraut.
Im Anschluss daran erfolgt der ein- oder
zweischichtige Aufbau mittels Bagger.
Ein 2-schichtiger Einbau sollte vorge-
nommen werden, wenn eine hohe Belas-
tung wie z.B. eine Befahrung mit LKW
oder Bussen zu erwarten ist oder wenn
die Beschaffenheit des Untergrunds eine
zu geringe Tragfahigkeit aufweist.

Beim 1-schichtigen Aufbau wird auf
dem Untergrund direkt eine 15 bis 30
cm starke Vegetationstragschicht aufge-
baut (Abb. 1). Die gesamte Vegetations-
tragschicht besteht aus demselben Ma-
terial, einer Mischung aus Schotter
(Korngrofle von 0/32 bis 0/45 mm) und
Kompost bzw. Humus (vgl. GREEN
CONCRETE 2012). Nach dem Verdich-
ten der Vegetationstragschicht wird so-
wohl beim einschichtigen als auch beim
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zweischichtigen Aufbau die Flache be-
feuchtet, dann eine passende Schotter-
rasen- und Parkplatzmischung aufgetra-
gen und nochmals rlckverfestigt. An-
schlieRend wird die angesate Flache
leicht bewassert und wahrend der ers-
ten zwei bis drei Wochen standig feucht
gehalten. Das Befahren bzw. die Nut-
zung des Schotterrasens soll friihestens
3 Monate nach der Einsaat erfolgen.

Umwandlung bestehender
Parkflachen in einen
Schotterrasen

Neben der Neuanlage von Schotterra-
senflichen besteht auch die Moglich-
keit, bestehende Parkflachen in einen
Schotterrasen umzuwandeln. Voraus-
setzung dafur ist, dass die Tragfahigkeit
und die Wasserdurchlassigkeit des vor-
handenen Aufbaus dem eines Schotter-
rasens entsprechen. Der Aufbau einer
Vegetationstragschicht mit einschichti-
gem Aufbau auf der bestehenden Flache
ist immer moglich. Es besteht auch die
Maoglichkeit, Humus bzw. Kompost in
bestehende Schotterflachen mit speziel-
len Geraten einzuarbeiten. Die Tragfa-
higkeit muss dabei bestehen bleiben,
aber die Wasserdurchlassigkeit ist trotz-



rasen Zwieselalm, Gosau, Mdrz 201 3.
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Detailansicht Schotterrasen Zwieselalm im Friihjahr 2 Jahre nach
Anlage, Gosau, Mdrz 2013.

dem zu erhalten. Der Erfolg einer sol- Gerates zu berlicksichtigen, das fir das Materials ist wiederum eine Verdichtung
chen Mallnahme hangt vom verwende-  Einbringen verwendet wird. Eine abge- notwendig.

ten organischen Material, der Menge setzte Schotterfliche braucht schwere-

und der moglichst homogenen Einmi- res Gerat als eine lockere Oberflache. III Infos: www.schotterrasen.at
schung ab. Dabei ist die Arbeitstiefe des Nach dem Einarbeiten des organischen www.saatbau.at

SCHWEIZER PREMIERE
LEBENSABOS FUR ROTENFLUEBAHN

Zur Wintersaison 2013/14 sorgte die Rotenfluebahn
Mythenregion AG mit einem besonderen Angebot fiir
Aufsehen. Erstmals gab es Lebensabos, mit denen alle im
Mythengebiet betriebenen Anlagen benutzt werden kon-
nen.

,Wir haben damit ein groRes Echo ausgel6st”, so Roland Pfyl
vom Verwaltungsrat der Rotenfluebahn Mythenregion AG.
Nach einer ersten Phase mit vielen Anfragen hatte der Verkauf
erfreulich angezogen. Bei den Kaufern handelte es sich um ein
sehr durchmischtes Publikum, der Verkauf der Lebensabos lief
bis 6. Dezember 2013. Insgesamt konnten im Rahmen der Ak-
tion rund 200 Lebensabos verkauft werden.

Kapital fiir den Bau der Bahn

Angst davor, dass man zu viele solcher Abos verkaufen und sich
damit in Zukunft Probleme einhandeln konnte, hatte Roland
Pfyl nicht: ,Im Gegenteil, es ist sowohl fiir die Lebensabonnen-
ten als auch flir uns ein gutes Geschaft. Die Lebensabonnenten
bekommen eine einmalige Leistung mit lebenslanger Freifahrt
und fur die Rotenfluebahn steht damit Kapital fiir die Finanzie-
rung unseres Neubauprojektes zur Verfligung, das nicht ver-
zinst und amortisiert werden muss.”

Unter den Lebensabonnenten befanden sich auch Kaufer, die
bereits Gber 70 Jahre alt waren. ,Klar profitieren die Jlingsten
am meisten von diesem Angebot”, so Roland Pfyl. Trotzdem
rechne sich das Lebensabo auch fiir die tiber 70-Jahrigen, da es
sich in rund 12 Jahren amortisieren werde. Sollte zudem ein In-
haber vor Ablauf einer Nutzungsdauer von 25 Jahren ableben,
wiirden zuhanden seines Nachlasses anteilsmaRig Aktien der
Bahnunternehmen ausgehandigt.

Ingenieurbiro Brandner

Karl-Schénherr-Strale 8
6020 Innsbruck

ﬁ office@ib-brandner.com
Tel.: 0512/563332
Fax: 0512/5633324
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